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以下是正文：

    



消费增值是我目前以来见过最安全的一个模式，没有任何风险。兼顾了这种用户的收益跟平台的收益。

消费增值是什么逻辑呢？我们很多客户都非常看好这个模式，现在应该也有几个客户已经在路上了，相
信很快就做的比较大了。其实这个消费增值的模式啊，在b圈一年前就有人开始玩了，他的模式又有点点
像以前的嗨购模式，但是又有点不一样。

那么的话它的逻辑是很好玩的。比如说你现在消费一千块钱，这一千块钱假如说有五百块钱是产品的成
本，有一百块钱是你平台想赚的钱啊，有一百块钱你是要拿出来做分销的，就是给团队长啊，什么直推
荐他啊啊这些的。但是还有多少钱呢？还有三百块钱是可以去再分配的。所谓再分配就是你建一个盈利
值。这个盈利池里面有三百块钱。

那么对我这个a用户我消费了一千块钱，我有什么好处呢？那么我们平台就会根据你对盈利值的贡献给你
积分，这个积分怎么给给多少，给百分之七十。比如说你贡献了三百块钱，我就给你价值两百一的积分
乘以百分之七十嘛。那么你就有两百一十个积分，就是a获得两百一十个积分。

那么的话两百一十个积分现在积分值多少钱呢？啊，我们就用盈利值托底的算法来算。就是说我现在盈
利池里面一共有三百块钱，但是整个市场可以流通，可以变现的积分有多少个？只有两百一十个。那么
如果这个用户现在提现盈利池里面能给他提多少钱，三百块钱。但是我们提现的时候，我们一般不会全
部给他，只给他百分之八十，就是说三百他只能能拿两百四十，只能拿两百四走。

这个等一下讲啊，现在的积分的价值值多少钱，一块四毛三啊，就是说当这个人消费完这个积分已经找
到一块四毛三了啊。好，这个时候b进来了，b也是要花了一千块钱啊，我们举大家都消费一样的钱来算
。那么他对池子贡献多少钱，也是贡献了三百。

那么平台根据他的贡献也是给他价值二百亿的积分，但是给他多少个呢？那么像因为因为a的消费这个积
分增值到一块四毛三了，那么我只能给他一块四毛三。那么给他多少个，我独特也忘了啊，一百四十七
个，我后面那个那个图有等一下给大家看一百四十七个。那么就等于说现在的现金流池子里面钱多少钱
，六百。

对，没错，因为有两个三百的嘛。那么流通的积分有多少个？两百一加一百四十七就是三百五十七个。
那么这个时候积分价值多少钱啊？一块六毛八。好，现在积分增值到一块六毛八了。好了，这时候吸进
来了，我也要消费，我要赚钱，也是贡献了三百。那么这个时候呢，我们也是给他价值二百亿的积分，
但是呢这个积分涨到一块六毛八了。

那么这个时候给他多少个积分呢？给他两百呃呃，一百二十五个积分啊，到一百二十五个积分。那么等
于说这个时候平台现金流有九百啊，积分一共有三百五十七，加上这个一百二十五，这个时候积分涨到
一块八毛七了啊，如此类推。每一个人a b c d e f g所有人进来消费，这个积分就会单边上扬增值。然后对
这个用户来讲，哎，我只这个两百一十个积分每天都在涨价。

哇，一一共我买的时候才一块钱，我怎么是我买完之后变成一块四毛三了。然后再有一个人进来买，就
变成一块六毛八了。那么呃迟早有一天，那我这个二百一十积分可能超过我的价值的一千的两倍、三倍



甚至是五倍啊，那么我不就是赚了好几倍的成本嘛，而且平台没有泡沫，它是用盈利的。

这个三百块钱已经算了，分销跟平台要赚了一百块钱的啊，用这个池子里面去托底这个积分而已。比如
说我们举例应该是七百六十七单的时候啊，七百六十七单的时候这个积分会涨到多少钱？如果都是按一
千块钱来算，涨到九块五毛啊，那么我们一层对这个用户来讲，他有两百一十个积分，每个积分值九块
五毛二。

那么这个时候一层的话，我们会算出来等于两千块钱。那么对于这个a来说，哎，我的消费了一千块钱，
获得两百一十个积分，现在积分涨到九块五毛啊。我现在这个积分如果我要体现的话，价值两千块钱，
哎，赚了一倍嘛，很开心是吧？所以我用用户愿意进来消费，然后在这个基础上面呢，如果我这个两千
块钱啊，我觉得这也被够了。

我要提现，提现的话，平台就会动用像池子里面的钱给他去对象啊。因为池子已经建好了，就是钱我不
动，我就是给他变现。那么的话他一旦提现了两千块钱，那么那么我们只给他加上百分之八十嘛。刚才
讲过，所以的话他拿走了一千六百块钱，剩下四百块钱去哪里，回到池子里面，就是等于说我池子里面
消耗了两千的积分，但是只消耗了一千六百块钱的钱。

那么的话这个积分又增值了一点点啊，因为有钱回流到池子里面，积分减少了这么多，就积分减少的快
，钱减少的慢。所以的话我们会发现整个逻辑里面，就是所有任何一笔消费，不管大小积分都会涨一点
啊，所有的提现就是他他他想把收益提现走了。

那么所有的任何比提现不管大小，这个积分也会涨。只要你把这个机制告诉所有的市场伙伴，那么大家
都形成一个共识，就是这积分不可能这样的，不管提现还是不提现，只要平台有一笔消费进来啊，或者
有人提现走了，那个积分都会涨。那么只要你一直守着这个钱不提现，那么不就一直可以赚钱了嘛。那
么我们选个很简单的场景，比如说淘宝，嗯，你每一次在淘宝消费都送你一点点的积分，送一点点就够
了，不用很多。

然后呢淘宝天天都有几个亿，几十个亿，几百个人买东西，然后这个钱都会有一部分利润放在这个池子
里面。那你得了吗？你那个积分，如果你只要支持啊，不停的消费，都在淘宝上面，或者在美团上面，
然后一直赚钱，那很恐怖。那个积分一直涨，那你愿不愿意跟呃跟淘宝形成生死关系？生死兄弟啊，很
有可能嘛，送盘机制也有一点，就是说呃我们可以设置封顶收益，就是不能让你一开始或者两百一十，
你一直不卖。

不卖的话，嗯，你一直收益，人家后面都赚的少了。所以的话我们做一个封顶收益，比如说三甚至是五
倍也可以，两倍也行啊。就是说我现在说风险收益，比如说五倍，那么你这你这个积分涨涨涨到五倍，
价值你五千块钱的时候，我平台前行变现，你必须要提走。

然后我直接动用池子里面钱给你提走，然后积分就少了五千。但是实际上的现金流只少了四千啊，还有
一千又回流进来，那么积分又涨一点点。你你想再参与啊，不好意思，你就是复购呗，所以的话它就会
形成一个复购的循环啊，复购的循环赚到钱呢就会退出。退出了之后，他又复购。

然后这里面就是打造一个生态闭环啊，那么这时候会有人讲哦，如果说做到几百个亿，几十个亿之后会



不会有问题啊，会有问题什么问题？就是说当你一个新用户进来一千块钱，然后产生了三百块钱的盈利
。但是总辞职的积分，假设说有十个亿，那三百块钱对一个十个亿来着，长的一丢丢啊，一点点没什么
感觉。所以说它的增长曲线是什么样的。

所以的话呃我们我们在很多b圈的项目里面已经见过了。所以这个曲线是成立的，它是怎么样的？哦，刚
开始非常很快，然后到后面都基本是平的，但是还是增长的啊，不会跌啊，增长的抖。但是这个时候呢
就会有什么情况出现恐慌，叫做市场恐慌，就是炒股啊，它一直不涨，你持有它干啥干就卖掉，然后卖
别的股嘛，是不是？所以的话这个时候就会有人卖掉，卖掉就是好事。

因为因为这些人把池里面钱抽走了百分之八十，但是积分抽走了百分之一百，就是大量的人把积分变现
了。就是前期这些人已经获得一倍或者一点一倍或者一点二倍，或者是没到一倍，只获得零点八倍。他
也愿意怕你平台倒闭了，或者是没增长了，他不愿意继续去持有的。

这个时候他变现那一变现的话，积分是迅速的减少，迅速的少，然后呃钱增多了，就是现金流里面比例
增多了，然后积分又往上涨一波。然后到了一定阶段，他可能又平了，然后幼儿园卖掉，然后又品的。
但是不管怎么样，这个曲线永远也是上涨的。

只要你耐心持有啊，当然只要你把这个机制模式告诉所有的市场，告诉所有的用户，我的逻辑就是这样
的，不可能跌的。我这个群里面钱我已经建好了，甚至我换一个什么建设银行啊，或者信银行，什么第
三方存款，我就存在那里了。你提一下，就是这里提的啊，我就不动这个钱，平台没必要动啊，我想赚
了一百块钱，已经赚了分销团队赚了一百块钱，已经赚了。

我不动这个钱，大不了是吧，我不动这个钱，我拿这个钱，利润百分之十的利润，我做一千亿做一百亿
，我有十个亿，我十个亿给我收购二十个上市公司。就是说呃我我我拿我自己的呃利润来去反并购一个
上市公司，然后再给你们进行分股份啊，什么股份。那么你变现的钱或者是你准备变现的积分，不要不
要提走了，你就来买买三买买那个原始股吧。

啊买买上市公司的股份嘛，它的逻辑是这样。所以说这个消费增值你会发现平台没有风险，我永远是拿
资金池的百分之三十去托底。这所有的积分，然后他提现更开心，提前提走。因为我们正常来说，如果
是玩币圈的。人会觉得哦，我很多人都要卖掉这个币了，那会不会砸盘呢？然后这个币不值钱啊什么哎
，这个逻辑我想在这个这个逻辑是因为他拿到的钱永远只有百分之八十，然后百分之二十又回流到池子
里面。

所以的所有他越卖这个积分越涨啊，越变现，这个积分越长，然后越消费，他这个积分越涨。所以说这
个逻辑，然后平台又没有泡沫，你的分销不要说的复杂，装个二级分销就可以了嘛。我推广一个人，然
后只推荐他有个收益，然后不要做什么团队长的，甚至可以不做。因为我消费我就能赚钱了。

我我这个很容易推广啊啊，尤其是有些产品，如果是能跟淘宝、京东、天猫、饿了么这些全部对标的话
啊，比如说你你就做一个商家，这个商家在美团也是这个价，你去了门店看那个菜盘也是这个价。那么
反正在按消费者消费，只是说我平台帮这个平台去推广的时候，我扣他百分之十抽佣，然后用来返这个
东西做盈利值嘛。



所以的话呃这个逻辑是非常好。怎么说呢？你可以作为一个长久平台做上市的这个规划来做啊，如果说
其他的什么分销很很猛的，然后分销了几个月之后，你就不不下去了，又得换模式啊。如果说法律逻辑
，像银联或者什么的，又又担心有风险，然后这个模式就没什么风险啊。他随便一下，我们平台没有承
诺保本保收益，我只是说一个最高赚钱的合作而已嘛。

没有，只要你平台不要去做承诺，你在我平台投资就是买东西，就是呃保本保收益的就行了啊，他就抓
不了什么非法机制啊，分析啊什么的。你就然后传销里头避免一下，不要做太复杂的分销。那这个平台
你想做多久就多久啊，反正他恐慌的时候，他就卖的卖了，我又涨又有人心的人产生希望，他又有人消
费，反正在哪里都要收费。。

    

    ----------------------------------------

    

如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。

||APP||小程序||公众号|| 定制开发||

（1）分销系统（分销，级差，代理，区域，股东，分红，多商家）

（2）新零售系统模式（拼团，秒杀，砍价，积分兑换，预售等）

（3）拍卖，竞拍系统

（4）泰山众筹模式

（5）美丽天天秒，南扬模式，研加芬等火爆模式定制开发

（6）七星创客、天狮新零售模式系统开发

（7）多人拼团，社区团购系统

（8）云仓模式，微商代理系统

（9）点餐，跑腿，农场认领系统

（10）排队免单、返利系统

（11）超级人脉、九星创客、众筹有钱还系统

（12）上门家政、上门服务系统

（13）易货平台系统 异业联盟系统开发

 ----------------------------------------
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