
快手小店茶叶红茶普洱茶怎么开通？定向邀请茶叶类目怎么报白？
2024技术攻略!(超好用)

产品名称 快手小店茶叶红茶普洱茶怎么开通？定向邀请茶
叶类目怎么报白？ 2024技术攻略!(超好用)

公司名称 微视网络公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 高密市密水街道密水大街湖滨花园北门1158号

联系电话 18320182852 18320182852

产品详情

抖音小店，作为抖音平台上的一种商业模式，为广大创业者提供了一个开店赚钱的机会。其中茶叶类目
在抖音平台上备受欢迎，红茶、普洱茶更是深受消费者喜爱。那么，作为茶叶商家，如何在抖音小店开
设自己的店铺并获得更多曝光和订单呢？下面由微视网络公司为大家奉上2024年最新的技术攻略，教你
如何快速开通抖音小店，并邀请茶叶类目报白，让你的茶叶店销量大幅提升！

一、抖音小店开通流程

注册抖音账号。首先，你需要在抖音平台上注册一个账号，并完善个人信息。确保账号的可信度和认证
信息的真实性。 进入小店管理界面。在抖音APP中，点击进入“我”页面，然后点击右上角的“⋯”，
选择“小店”进入小店管理界面。 开通小店。在小店管理界面，点击下方的“立即开通”按钮，根据系
统提示填写相关信息，包括店铺名称、经营类目和店铺简介等。 上传产品。开通小店后，就可以上传自
己的茶叶产品了。点击“新增商品”，按照系统要求填写商品信息，包括商品名称、图片、价格、规格
等。 设置运费和售后服务。根据实际需求，设置商品的运费和售后服务政策，提高用户购买的信心。
发布商品。完成商品信息的填写后，点击“发布”按钮，将商品上架。 店铺宣传。开通小店后，不要忘
记做一些宣传推广工作，例如发布抖音视频、结交粉丝、利用社交媒体进行推广等，增加店铺的曝光率
。 

二、开通抖音小店需要准备的材料

身份证件：开通抖音小店需要提供经营者的有效身份证件照片。
公司信息：如果你是以公司的名义开通小店，需要提供公司的营业执照和法人代表的身份证件照片。
店铺介绍和产品描述：准备一份详细的店铺介绍和产品描述，包括茶叶的种类、产地、特点、功效等。
产品照片：准备清晰美观的茶叶产品照片，让用户一目了然。
售后服务：明确售后服务政策，并准备好相应的客服联系方式。 

最后，想要获得更多曝光和订单，邀请茶叶类目报白是一个很重要的环节。下面，我们为大家分享一些



定向邀请茶叶类目报白的技巧和方法。

1. 做好店铺宣传：在开通小店后，积极宣传自己的店铺和产品，例如发布抖音视频、与粉丝互动、利用
社交媒体进行推广等。通过宣传，增加店铺的曝光率和用户的关注度。

2. 寻找合作机会：与其他茶叶类目的抖音创作者合作，邀请他们合作推广你的店铺，并给予一定的佣金
或福利。通过与有影响力的抖音创作者合作，提升店铺的zhiming度和口碑效应，吸引更多的用户关注和
购买。

3. 优化店铺页面：定期优化店铺页面和产品信息，保持内容的新鲜度和吸引力。例如更新商品图片、添
加新的促销活动、调整价格等。通过优化店铺页面，吸引更多用户浏览和购买。

4. 主动联系用户：定期主动联系一些潜在用户，例如通过抖音私信、评论等方式，向他们介绍自己的店
铺和产品。通过主动联系，提高用户对店铺和产品的认知度和购买意愿。

通过以上几种方法，结合我们提供的2024年最新的技术攻略，相信你能够快速开通抖音小店，并邀请茶
叶类目报白，获得更多的曝光和订单！快来开启你的茶叶创业之旅吧！

抖音凭借智能手机这个载体，目前已经成为了一个影响力巨大的媒体，电商属性的加入也让它得以承载
海量的商家。当然目前激烈的竞争环境下，新的商家想要加入也并不是那么容易。在这里为大家介绍一
下抖音入驻条件以及办理入驻的方法。

一、入驻抖音的条件有哪些

1.企业或者个体户的身份。按照新调整的规则，已经不再支持个人商家入驻了，所以如果目前还是个人
商家的状态，就需要提前注册好企业或者是个体户，当然也需要注意经营范围要涵盖自己所要享受的商
品。

2.品牌产品。抖音会对商家销售的商品进行审核，包括对品牌情况以及商品情况的检查，如果不符合国
家的相关标准与规定，或者在品牌方面不合格，也是没有办法正常销售的。

3.缴纳保证金，想要开抖音小店，是需要缴纳保证金的，个体户的保证金金额比较少，而如果是企业入
驻，那么相应的金额就会更高一些。

二、怎么办理入驻抖音

1.开抖音小店，在手机上就可以操作，而且为了方便商家入驻，也有方便的提示。在反馈帮助当中，还
有开通商品分享功能，点击其中的更多，就可以进入到申请的环节，然后填写与入驻相关的信息。通过
申请之后也能够收到抖音发送的私信。

2.重点强调一下报白这个环节，如果销售的是特殊类目的商品，就需要报白，也就是申请加入到白名单
当中，从而获得销售与直播特殊类目商品的资格。这一步的审核标准较高，中小商家不容易通过。
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