
共享门店：大势所趋，突破实体门店的传统模式，广受实体门店喜爱

产品名称 共享门店：大势所趋，突破实体门店的传统模式
，广受实体门店喜爱

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情
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软件研发经验，专注模式设计，系统开发，为企业量身定制解决方案，公司在广东东莞，200+技术团队
专注软件开发行业10年多。

解决卖货、招商、融资问题

100卖货方案

100招商方案

上市孵化器

当下是互联网时代，很多企业已经转线上生意，更多的是在拥抱互联网的路上，尤其是初创企业，用互
联网来创业成为了年轻人的shouxuan。

互联网的力量，使我们感到又惊又喜，更感受到了焦虑和恐慌。它从根本上改变了商业现有的面貌和格
局，企业们纷纷转型。那么，难道说实体店就没有希望了吗？是不是新模式将来就通吃了呢？

锁客难：客户流失率大，无法精准锁客。



留客难：营销玩法单一，无法有效吸引用户。

拓客难：实体门店有着经营的局限性，不能实现跨区域跨行业经营，营销范围较小。

引流难：永远想着客户自动上门来找你，真正获取流量的方法，是你吸引流量主动来找你。

应对这些问题，唯有转换思维，积极应对才有出路。

共享经济不仅是在做加法，更是在做乘法，以此有效降低创业创新门槛实现闲置资源充分利用，形成新
的增长点，为经济注入强劲动力。

但共享经济还可以延伸到许多的行业和场景中，比如共享门店。共享门店是一种将实体门店和线上平台
相结合的商业模式，它通过招募合伙人，将门店的空间、设备、产品等资源进行共享，从而实现了店铺
的利用率提升、客源扩大、品牌提升等多重效益。

共享门店模式的到来，成为了大势所趋，突破了实体门店的传统模式，广受实体门店的喜爱。

共享门店模式不仅保留了门店老板的所有权，更能源源不断的增加股东，再通过股东来拓展客源。共享
店铺系统明显的更适合实体门店。共享股东带来的资源越多，股东分红就越多。

1. 省钱、赚钱、无本创业：共享股东只需要将自己的资源和关系网介绍给门店，无需承担成本和风险，
同时也可以获得门店的分红和折扣等优惠。这使得共享股东可以轻松实现省钱、赚钱、无本创业的目标
。

2. 维护人际关系：成为共享股东后，人们可以更好地维护自己的资源和关系网，增加自己的人脉和社交
圈子。这不仅可以增加自己的社会资本，还可以提升自己的社交地位和影响力。

3. 获得经验和知识：共享股东在参与门店经营的过程中，可以学习到门店的运营和管理经验，增加自己
的商业知识和技能。这对于个人职业发展也有很大的帮助。

4. 工作与生活两不误：共享股东的身份使得人们可以在工作之余，通过参与门店的经营和管理等活动，
丰富自己的生活内容和社交圈子。这使得人们可以更好地平衡工作和生活的关系。

每个人都可以成为共享股东，只要将自己专有的优惠卡券进行分享，完成到店消费，就可以得到专属的
收益分红。即使二次赠送后，新客源也会自动匹配在你的名下，完成到店消费，依旧获得收益分红。

1、商城集短视频、直播、社交、分销、积分、多语言、国际支付、国际物流等多功能一体；

2、能够提供部署文档，开发文档并指导开发部署；

3、app双端+小程序+h5；

4、系统底层架构安全稳定：分布式+微服务架构；

5、系统功能延展性强，系统迭代更新快；

6、系统支持多种分销模式，市场主流分销模式匹配度98%以上；



7、系统支持APP、小程序，公众号、H5、PC端等多种应用端口；

8、自带汇聚支付、易宝支付、通联支付、合利宝跨境支付、paypal跨境支付，皇家支付等第三方支付接
口多样化；

9、自带会员互通UC系统；

10、自带供应链：怡亚通，一件代发，无需操心；

11、开放平台，开放共赢，支持二次开发；

12、自带SAAS模式，支持全球语言。

br/>

我能为您提供：

1、专业的商城运营建议，量身定制为企业输出方案。

2、企业商业模式制度设计咨询顾问服务——公司团队服务过年交易量超过30亿的互联网平台

3、公众号小程序APP开发，社交电商分销系统，代理模式、会员制电商、拼购分销，广告电商模式、消
费全返模式、链动奖励模式、七人拼团模式、盲返模式、排队分红、共享门店、消费分红、共享购、分
享购、七星创客、消费增值、NFT、七星创客模式、推三返一模式、泰山众筹模式、卷轴模式
上门服务模式 循环购模式 元宇宙系统 以及任何软件模式专业开发

主营业务：定制开发分销，拼团等各种系统模式（各行业皆可定制），为企业解决【卖货】问题。

公司规模：公司运营超15年，8000平方独栋办公楼，200+技术开发团队

公司成就：服务超过30万家电商平台，包含30多家百亿级平台，10多家上市公司国企，年销售额超过5个
亿。

资丶质：国家认证高新技术企业，双软认证企业，旗下300多款专利软件。

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：邓恒（负一楼电梯直上303）

需要注意的是，本文旨在分享案例，并非进行推广营销。部分内容来源于网络，如有侵权，将立即删除
。如果您感兴趣，欢迎关注我们并后台私信，留下您的联系方式，我们将为您提供更多详细信息。共享
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