
链动2+1模型：营销新利器，助力企业腾飞！！！！

产品名称 链动2+1模型：营销新利器，助力企业腾飞！！
！！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 13631799010 13631799010

产品详情

本文将深入探讨一种极具创新性的销售策略——通过提供特殊活动和奖励，激励消费者参与，从而吸引
更多用户并达成高额销售额。该模式以“任务免费”为主要策略，通过口碑传播和裂变效应，在短短两
个月内就创造出震惊市场的惊人业绩，除此之外，会员制还给消费者带来收入机会，他们只需轻松推荐
，即可赚取丰厚回报，这种策略不仅对平台方有利，而且对消费者也有好处，轻松实现双赢。

完全没有什么影响力的白酒，他们团队只用了两个月的时间就卖到了7300万的流水，你敢信吗？那么完
全没有什么影响力的白酒根本就不好卖呀，他们团队是怎么卖出去的嘞？他们团队采用的第一招叫做任
务免费，核心的逻辑是他们家3900块钱一箱的白酒，消费者成功下单以后，只要能够再介绍来三个朋友
购买，就可以把自己的钱退回来。

那么这里消费者为什么去下单呢？这个时候我们就要讲到他们家这款酒的品质了，他们家这款白酒虽然
没有什么名声，但是喝过的人都会觉得他们家这款白酒的品质早已超过了这个价格，所以经常喝酒的人
，只要是喝过后都会去做这个任务，那么这个任务具体是怎么做的呢？

他们家3900块一箱的白酒，你成功购买了以后，你就成为了他们家的一个普通代理，那么你成为普通代
理以后，你介绍第一个人购买的时候呢，你就可以拿到1200块钱介绍费，你介绍第二个人购买的时候呢
，你还是可以拿到1200块钱介绍费，那么你介绍两个朋友购买以后呢，这个时候你就从普通代理升级成
为了他们家的合伙人，那么成为合伙人以后呢，你再叫做第三个朋友购买的时候，这一单一次性你就会
拿到1500块钱的直推奖励，那么这个时候你介绍了三个朋友购买以后，你的3900块钱是不是已经拿回来
了？

好了，现在问题来了，通过这样的任务，你是免费得到了一箱3900块的白酒，那么对于他们平台来说，
他们又得到了什么呢？这个时候他们得到了大量的订单，这个时候你想象一下嘛，你购买以后，你想要
拿回你的3900块钱，你是不是要给他们商城找来三个人购买，那么你找来这三个人的时候，他们商城是



不是得到了三个订单，那么呢，找来这三个人，他们想要拿回他们的3900块钱呢？是不是每个人又要去
找那三个人购买，那么这个时候他们商城是不是又得到了九个订单？那么这样裂变下去的话，通过你一
个人的分享，他们商城是不是就可以获得好几千个订单呢？那么他们商城为什么在两个月的时间可以做
到7300万，这里是不是有一个强大的裂变机制，如果你想做一套这样的商城系统啊，你可以找我们好好
的聊一聊

那么他们这个机制，消费者除了可以把自己的钱拿回来以外，还有没有赚钱的可能呢？这里消费者不但
可以赚到钱，而且还什么也不用干，就会赚到几万，几十万。那么这个钱消费者是怎么赚到的呢？

你成为合伙人以后啊，你只要直接介绍一个人购买，你都可以拿到1500块钱的直推奖励，那么你下面的
人为了拿回他们的3900块钱，他们介绍一个人购买的时候呢，每单他们可以拿到1200块的介绍费，你就
可以拿到300块钱的建单奖励，那么这个见单奖励你可以拿到多少单呢？

这里有可能是几百单，也有可能是几万单，说白了就是啊，你能够拿到多少单，取决于你下面的人是不
是想把他们的钱拿回来，如果他们都想把自己的钱拿回来的话，你赚个几万、几十万一点问题都没有，
这个时候你可能会说，这不是涉传了吗？

其实会不会成为传销和机制是有很大关系的，他们这个裂变机制主要的目的是拿来卖酒，然后分润也没
有超过三级，所以这里是不会涉传的，虽然你拿见单会拿到几万单，但每一个普通分销介绍的人都是给
你介绍的，他们介绍两个人以后，就和你脱离了关系，成为了合伙人，他们成为合伙人以后就和你成为
了平级，所以他们这个机制无论怎么去裂变，都不会形成金字塔。

凭借“任务免费”创新模式，该平台成功拓宽了获客渠道，获得众多订单。同时，也激发了消费者的需
求与欲望，提高了他们的购买意愿，进而达成更高的销售业绩。在此基础上，商城只需简单一步就能创
建会员体系，借助社交网络的力量，实现市场规模迅速扩大。对商家而言，如此策略无疑是理想的选择
，既能增强消费者忠诚度，又能提升销售量，若您对此感兴趣或希望深入了解，欢迎随时联系。

今天的分享就到这里了，如有想了解模式方案的，可以评论留言私信，谢谢大家，再见
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