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产品详情

微三云陈明凤：订单分红：解决平台前期增长缓慢的难题，线上线下通用

电商想要提高转化率，提高销售额，都会采用很多种方式，而且现在
的电商平台也经常举办各种活动，但是不管是什么类型的活动，本质
上都是为了追求获得更高的销售目的。

本期就来介绍订单分红模式，解决平台前期用户数量少，转化难、拓
客难、分享难，解决平台前期销售额增长缓慢、销售低迷的现状。

一、订单分红适用场景

1、线上：商城、大礼包

2、线下：异业联盟、共享门店



3、自由组合的商品

二、订单分红逻辑

1、用户消费所关联的订单，按照订单完成的时间顺序进入排队

2、平台可以设置正在免单的用户个数与奖励比例

3、当有用户完成免单后，正在排队的下一个用户进入免单

4、当奖励有盈余时，盈余的奖励会累积到分红池等待下次免单一起
发放

5、每次订单完成后的免单奖励会均分给正在免单的用户

6、有推荐人的用户，推荐奖励按照原关系链正常发放；没有推荐人
的用户，推荐奖励会均分给正在免单的用户

订单的奖励金额：

在活动中的订单按照（订单金额×排队比例÷正在免单的用户数量）
发放给正在免单的用户

当没有推荐人的用户完成订单后，分销奖励按照（订单金额×分销比
例÷正在免单的用户数量）发放给正在免单的用户

7、排队限制：可设置参与排队门槛，限定消费某个价格区间才可以
参与订单排队。

三、举例说明

1、平台设置活动可以三个用户同时免单



例：按照订单完成的顺序，用户A、用户B和用户C，这三个用户开始
免单

2、平台拿出订单金额的40%作为订单排队的奖励进行发放

例：用户D在活动中完成一笔600元的订单，则平台会拿出240元平均
发放给正在免单的用户A、B、C，每人获得60元的免单奖励

3、当订单金额不够发放给正在免单的用户时，则会流入奖金池，等
待参与下次免单

例：用户E在活动中完成一笔1000元的订单，则平台会拿出400元平均
发放给正在免单的用户A、B、C，每人获得133.33元的免单奖励，还
剩余0.01元流入奖金池参与下次免单

4、平台设置推荐奖励为订单金额的20%，有推荐人的用户，推荐奖励
按照原关系链正常发放

例：用户F有推荐人，并且在活动中完成一笔200元的订单，则平台会
拿出40元发用户F的推荐人

5、平台设置没有推荐人的用户，推荐奖励会均分给正在免单的用户

例：用户G没有推荐人，并在活动中完成一笔300元的订单，则平台会
拿出推荐奖励60元平均发放给正在免单的用户

四、订单分红特点

1、多笔订单：一个用户可以同时有多笔订单进行参与活动

2、当前排名：在活动中下单的用户，可以查看该笔订单的当前排名



3、免单进度条：正在免单的用户可以查看正在免单的进度条

4、分红池：正在参与活动的用户都可以查看分红池里面等待下次参
与免单的金额

如果想了解更多关于该模式的细节内容、如何搭建商城、进行系统开
发，或者您的平台也想快速卖货并引流裂变，请在评论区留言或私信
。
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