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产品详情

微三云陈明凤：破解消费降级困境：“零元购”模式引领消费升级新潮流

随着大环境的变化，消费者日趋理智，传统电商增长乏力，实体店面临资金压力。在这个背景下，个人I
P和新零售的增长迅速，如何找到新的解决方案？

社交信任为基础、自主收益为剑，线上线下新零售结合，以体验店为核心，布局零售用户，让每个人都
成为代理。本期将介绍新兴的“零元购”模式。

一、零元购模式为什么这么火热？

零元购，顾名思义，就是消费者在购买商品时，不需要支付任何费用。然而，这并不是一种简单的免费
赠送。在零元购平台上，消费者可以通过完成各种任务、参与活动等方式，赚取平台积分。这些积分可
以在平台上兑换各种商品，从而实现零元购物的目标。

代理不需要囤货

90%的厂家不挣钱，但到了消费者手上的价格依然居高不下，主要存在的几个核心原因就是代理商运输
成本、代理商仓储成本、代理商人力成本、代理商水电成本，解决代理商的问题，才能解决消费者的问



题，消费者才能拿到高性价比商品。

零元购

引流的所有模型中，零元购的免费模型是最具影响力的。举个真实场景例子：假如你是消费者，一个厂
家的免费送产品，一个厂家需要200元才能买到产品，你会不会在好奇心的趋势下，去试试这个免费送的
产品？大不了不要他的商品嘛，反正不吃亏，对吧？

会员自动裂变

营销的本质是做到会员裂变。这里还套用了社交新零售的营销玩法，让所有的团队会员都呈现病毒式的
裂变。每个人只需要推荐2个人，根据平台规则就会变成4个人，4个人再次裂变就会变成8个人，8个人再
次裂变就会变成16个人，16再次裂变就变成32个人⋯⋯商家只需要专注商品质量和物流运输。

二、零元购商业模式具体是怎么玩的？

这种模式的出现，不仅降低了消费者的购物成本，更让消费者在购物过程中获得了更多的参与感和满足
感。同时，零元购平台也为商家提供了一种全新的营销方式，通过与消费者互动、分享等方式，提高了
品牌zhiming度和用户黏性。

代理商

自身消费499元即可成为代理商。复购产品399元，直接推荐代理商即可获得100元差价奖励。其中每月直
推满3人即可免费领取商品一套。推荐越多收货越多。

批发商

自身消费满499元，并且还需要推荐2个代理商即可成为批发商。复购产品只需要199元。直接推荐代理商
可获得300元差价奖励。伞下其他人推荐的也可以拿200元差价奖励。并且同时享受代理商的每月直推满3
个免费领取商品的福利。

合伙人

一次性购买10000元产品大礼包，即可升级成为合伙人。并且解锁批发专区福利。批发进货区只要购买10
套产品送10套产品。产品可以选择转为零元支付码送给朋友送亲人里面可以随意搭配组合喜欢的商品免
费购物。

如果想了解更多关于该模式的细节内容、如何搭建商城、进行系统开发，或者您的平台也想快速卖货并
引流裂变，请在评论区留言或私信。
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