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产品名称 品牌产品如何禁止线上销售（详细说明）

公司名称 杭州信羊网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 管控目标一:所有卖家按规定价格即可销售
管控目标二:打击未授权店铺下架
管控目标三:做好品牌线上控价

公司地址 浙江省杭州市余杭区仓前街道良睦路1399号8幢2
17室

联系电话 15857353163 15857353163

产品详情

未授权销售、品牌乱价，线上打假怎样合作？
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大家好，这里是信羊。

最近，许多品牌方纷纷向我咨询在数字化浪潮的推动下，电商平台如雨后春笋般涌现，为广大消费者提
供了前所未有的购物便利。然而，随着电商平台商家数量的激增，一些不良商家也趁机混入其中，以低
价销售品牌产品，严重扰乱了市场价格体系，损害了品牌形象和正规经销商的利益。那么，品牌方该如
何有效禁止线上销售，保护自身权益呢？

一、约束经销商

品牌方应首先加强与经销商的合作与沟通，通过合同约束和奖惩机制，规范经销商的销售行为。

签订严格合同：与经销商签订合同时，应明确禁止其在电商平台上低价销售品牌产品，并规定相应的违
约责任。这样可以在法律层面对经销商进行约束，降低其违规销售的风险。

建立奖惩机制：品牌方可以设立奖励和惩罚机制，对于遵守销售规定的经销商给予一定的奖励，而对于
违规销售的经销商则采取相应的惩罚措施，以此激励经销商遵守规定。

定期培训和沟通：定期举办经销商培训会议，强调品牌形象和市场秩序的重要性，同时倾听经销商的声
音，解决他们在实际销售过程中遇到的问题，从而增强合作意识和忠诚度。

二、实时监控



要有效禁止线上低价销售，实时监控是不可或缺的一环。

价格监测系统：品牌方可以利用价格监测系统，实时监控电商平台上的产品价格，一旦发现低价销售行
为，立即采取行动。

投诉处理机制：建立完善的投诉处理机制，鼓励消费者和其他经销商积极jubao低价销售行为，确保问题
能够及时发现并处理。

数据分析与预警：通过对销售数据的深入分析，发现异常销售模式和趋势，及时发出预警，为品牌方提
供决策支持。

三、与控价公司合作

与专业的控价公司合作，是品牌方有效禁止线上低价销售的又一重要手段。

专业控价fuwu：控价公司通常拥有丰富的经验和专业的技术手段，能够协助品牌方制定和执行控价策略
，确保产品价格体系的稳定。

定制化解决方案：根据品牌方的实际情况和需求，控价公司可以提供定制化的解决方案，帮助品牌方更
有效地应对低价销售问题。

长期合作关系：与控价公司建立长期合作关系，有助于品牌方持续监控市场价格，及时发现并处理低价
销售行为，从而维护品牌形象和市场秩序。

总之，品牌方需要根据自己的实际情况，采取措施进行线上维权，这样才能有效地维护自己的利益和品
牌形象。
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