
2024小红书聚光广告投流保姆级教学｜提供小红书广告开户代运营

产品名称 2024小红书聚光广告投流保姆级教学｜提供小红
书广告开户代运营

公司名称 柏众网络科技（广州）有限公司

价格 .00/件

规格参数 小红书投放:开户｜代运营｜充值
聚光平台:开户｜代运营｜充值
柏众网络:开户｜代运营｜充值

公司地址 广州市海珠区新港东路1000号保利世界贸易中心
E座3111

联系电话 17875312163 17875312163

产品详情

小红书平台已成功吸引了中国最富有购买能力的用户群体，他们使用小红书的主要目的之一就是获取购
物灵感并做出消费决策。

因此，越来越多的商家在2024年开始意识到小红书是一个高质量的市场营销渠道。他们通过充值小红书
聚光平台来直接实现盈利，可以通过此途径获取潜在客户、进行直播销售或者以笔记形式引导消费。然
而，由于信息不对称的存在，许多广告主并不知道如何进行有效的投放以避免亏损，并希望获得更高的
投产比

聚光的投流方式有哪些？

聚光后台有三种投放方式：信息流、搜索和全站。

信息流是指在小红书首页的发现页上展示广告。这种广告通常会在第6位、16位和26位等位置出现，以吸
引用户的注意。

搜索则是针对用户主动搜索的关键字需求进行投放广告。这些广告会在第3位、13位和23位等位置展示，
虽然流量相对较小，但能够更加精准地吸引目标用户，因此竞争也更加激烈。

全站智投则是将信息流和搜索融合在一起，属于平台的智能投放方式。

聚光的投流重点有哪些？



在进行聚光搜索时，可以直接在搜索栏输入关键词，以了解行业内的热门搜索词，作为广告投放的参考
。

在投放信息流广告时，重点要关注封面和标题。如果广告曝光量不够，可以考虑调整封面和标题，或者
是扩大目标受众范围。信息流广告是按点击次数计费的，只有用户点击了广告才会扣费。

需要注意的是，在短时间内不要频繁调整广告内容。这样会导致后台算法无法准确判断流量分发，从而
影响广告的精准性。

聚光投放技巧/降低转化成本

爆款笔记的搜集方法：

首先，通过直接搜索同行的关键字，找到可能有赞助的相关内容。选择其中20条与你的笔记对标的内容
，可以参考他们的模板进行抄写。为了测试效果，可以选择大约10条进行实际尝试。只要内容质量好，
你的私信开口成本就会降低。

在刚开始投放广告时，不要过于吝啬预算。建议每天至少投入300元，并将广告投放时间拉长至少一周，
这样你才能形成一个可行的投放模型。

在进行聚光广告时，一定要进行数据统计并进行复盘。只有这样，你才能知道问题出现在哪个环节。要
对每个环节的数据进行统计，尤其要了解哪些素材能够带来消耗，并确定点击的目标人群是哪个细分人
群。这样才能更好地优化广告效果。

投放小红书广告，欢迎咨询我们柏众网络！
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