
教育培训行业快手广告投放策略，加速曝光

产品名称 教育培训行业快手广告投放策略，加速曝光

公司名称 广州点赞传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街道锐丰中心3栋

联系电话 15999978951 15999978951

产品详情
一、行业特征

1.职业资格培训:该类淡旺季特别明显，容易出现极端情况
2.技能类培训培训:一般情况下，该类行业客户淡旺季不明显因为受开班的时间以及该类类行业特征影响
3.管理技能培训:出现季节淡旺季之分

二、教育培训行业在快手的现状

教育培训二级行业中，职业培训消耗占比(48%) ，其次是其他教育培训 (22%）
说明: 职业技能及资格考证培训简称 /职业培训

三、快手职业教育人群画像

年龄分布: 主要集中分布在18-40之间，占比63.3%;
城市分布:一线城市占比不高，二线、三线、发展中新线城市、潜力新线
城市呈现逐步递升趋势，三线城市，发展中新线城市以及用户涨幅相对较
高潜力新线城市用户占比较高;
设备价格分布:1.5K-2.5K设备居多，低收入人群更有提升职业技能的需求

城市分布:一线城市占比不高，二线、三线、发展中新线城市、潜力新线城市呈现逐步递升趋势



年龄分布:主要集中分布在18-40之间，占比63.3%;

三、教育培训行业投放策略

四、合理运营工具提升优化效率

1、加速探索
学习期内，通过系统短期提价方式，加速曝光，让广告得到更充分的探索提升冷启动，有数倍超成本风险.
/新账户/新组，希望快速度过冷启动的广告主
出价 : 适当降5-10%出价，探索结束后再恢复;
预算 : 3-5个转化成本(若成本50，预算150-250)
6小时探索时间，系统提价3倍不参与赔付;

2、辅助探索
学习期内，参考优质广告模型（可跨账户 ) ，进行辅助学习参考，提升冷启动，提供优化抓手。
新账户/新组，希望稳定度过冷启动的广告主。
优先选取已过学习期、连续3天有稳定转化，日耗>3000的广告组 :参考单元填满5个;
/辅助探索期间，会拓展当前广告组定向，取当前广告组和参考广告组定向的并集，如地域、性别等均会取并售

3、智能托管
集合广告创建、定向、出价、预算
和创意各阶段能力，提供一系列自动化投放、提升跑量能力的产品
新账户/新组，希望稳定度过冷启动的广告主
交由系统自动搭建多个广告组，算法模型依据投放数据与流量情况智能优化

4、一键复苏
学习期后( 结束/失败 ) 阶段，系统自动提价+策略扶持，帮助广告组拿量延长生命周期。
过学习期后开始衰减，希望恢复量级的广告主
时长: 6h   触发时间   24h预算 : 100元< 复苏预算 < 99万元
复苏期间转化数与消耗不赔付，但转化数计入赔付门槛数

五、策略指导
DMP四大核心能力圈选目标用户

六、行为意向-锁定用户需求
广告主可按照自己的产品定位与营销节奏，根据自己对业务的理解选择适合自己的高潜人群

七、标签覆盖行业主流业务



八、行为意向组合推荐

智能定向锁定目标人群
系统根据投放情况对定向进行实时调整，兼顾量和成本，预期达到投放效果

素材案例

成人教育视频之开篇吸引

成人教育视频之故事套路

成人教育视频之故事套路

落地页案例

1.首屏文案: 解决用户迫切的需求，直观传达信息差，90%的用户会看完首屏，80%的转化发生在首屏，
2.首屏头图: 降低用户决策成本落地页头图以需求罗列三条以上痛点，高效传递亮点信息差
3.次屏文案: 保障三要素，传递安全感
首屏罗列痛点的延伸解释，以“你如何保障我的收益，满足我的预期为出发
4.爆款样式差异化按钮:吸引用户注意力短屏: 落地页1.5屏-2.5屏CVR痛点和需求:挖掘用户深层需求测试类表单:提供有价值的反馈信息

落地页优化: 首屏转化80%的进入用户，次屏补充用户安全感
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