
康模式：颠覆传统的营销模式

产品名称 康模式：颠覆传统的营销模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15220898788 13222500584

产品详情

康模式：颠覆传统的营销模式

解读康模式的创新之处

一、晋升路径

1. 职级晋升： 通过个人复购累积业绩，从代理晋升至杰出、卓越、首席等级别，每个等级对应不同的业
绩要求和收入水平。

2. 推荐与级差奖： 固定奖励机制，直推和级差秒结日发，激励团队建设和推广。

3. 小市场统筹： 解决平级不赚钱的问题，根据业绩给予相应奖励，上不封顶，周结周发。

4. 领导奖与见点奖： 领导奖不分大小市场，见点奖给予每个市场收入，激励团队建设和业绩达成。

5. 区域奖： 首席成就合伙人县级市地级市区域实际业绩的奖励机制，激励团队扩展和业绩提升。

6. 6项奖励兼得：
不怕平级，不怕超越，收益无上限，提供管道式收入，奖励丰厚，提供轻资产创业的机会。

二、康模式的核心优势

1. 驱动用户复购： 康模式通过晋升路径和奖励机制，激励用户不断复购，并通过奖励机制吸引更多用户
加入平台，形成良性循环。

2. 促进用户裂变： 推荐与级差奖励机制以及小市场统筹等功能，能够促进用户之间的裂变传播，扩大平
台影响力和用户规模。



3. 解决平级不赚钱问题： 康模式通过小市场统筹等功能，解决了传统营销模式中平级不赚钱的问题，提
升了用户的收益和参与度。

4. 提供多样化奖励： 通过多种奖励机制，如推荐奖、级差奖、区域奖等，为用户提供丰厚的收益和奖励
，吸引更多用户加入平台。

5. 管道式收入： 康模式提供管道式收入，使用户能够稳定获取收益，从而实现财务自由和持续盈利。

结语

康模式作为一种创新的营销模式，为电商平台带来了全新的发展机遇和商业模式。作为软件开发方，我
们将致力于开发一套高效稳定的电商营销软件，为平台方提供全方位的支持和服务，共同推动康模式的
发展和壮大，实现双方的共赢局面。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

