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微三云陈明凤：实体店生意难做？试试共享门店模式！短短1个月 门店业绩暴增10倍

当下，共享经济不知不觉渗透到了人们的生活方方面面，比如共享单
车、共享充电宝、共享儿童推车等等，实体店经营的共享店铺经营模
式也悄然进入商家的视线。

共享门店一方面可以解决门店资源浪费问题，另一方面能为门店带来
源源不断的客源和现金流。

一、共享经济的本质是什么？

共享经济目的是让更多的人受益，让更多的人脉转化成钱脉！

二、如何借助共享模式解决客源问题？



你的门店之所以缺少客源，那是因为只有老板一个人在寻找客源，最
多再加上几个员工力量，可以说是微乎其微。

但是如果现在你的店里多出 50、100
个有资源的人一起帮你拓客，结果就会完全不一样了。怎么做呢？

你要把店铺共享50、100 个有资源但是没有开店的人，只要是他们的
客源在你店里消费，你都分他们利润的
50%分红，他们就会积极地帮你一起宣传拓客。

如果每个人平均给你带动五个客人，那么你将会多出 250
个客源。共享给更多的人带来的客源也将更多，客源将源源不断。

所以说传统的方式拓客很难，但用了共享的方式后就变得简单了，这
就是商业模式的力量。

三、共享门店模式有两种主要的玩法：投资型和消费型

投资型共享门店模式：这种模式类似于传统的共享店铺，股东投入资
金，用于锁客和获取分红收益。这类股东通常需要一定的投资门槛。

消费型共享门店模式：这种模式主要针对中小型商家，客户在达到一
定消费门槛后，可以成为微股东，享受订单分红。这种模式对客户投
入要求较低，是一种轻量级的应用。

四、共享店铺经营模式优势

对老板/门店

● 获得无息资金



● 锁定顾客，增加客源

● 提高销售转化率

● 提高项目客单价

● 增加门店营业收入

对员工（如导购）

● 服务股东客源进行裂变、更容易完成业绩指标

● 股东帮忙维护客情、减少客情维护的工作负担

● 激发员工服务热情

● 增加个人业绩收入

● 个人能力的提升

对会员/顾客

● 享受丰富的优惠折扣（现金卡、折扣卡、优惠卡、大礼包）

● 使用电子卡券消费更便捷

● 自动记录消费明细，套餐余额一目了然

● 满足条件后可成为共享股东，不仅消费能够更加优惠，还能获得股
东分红

对共享股东



● 从消费者转变成投资人，实现人脉资源变现

● 享有客源的消费分红、股东权益

● 0风险、0投入、0压力

● 不需要了解行业技术、共享身边的资源即可变现

● 不参与门店管理，不承受经营管理压力

● 投资少、利润高、回报率高

五、共享门店系统特点

很多商家在将实体门店转型为共享店铺经营模式时，感觉到无从下手
。

其实，将门店转型升级，共享店铺系统在其中扮演着重要的角色。我
们的共享店铺系统能够自动识别客源归属，自动计算到单品消费提成
，智能收银、自动分佣、多劳多得。

如果想了解更多关于该模式的细节内容、如何搭建商城、进行系统开
发，或者您的平台也想快速卖货并引流裂变，请在评论区留言或私信
。
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