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呢

公司名称 广州点赞传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街道锐丰中心3栋

联系电话 15999978951 15999978951

产品详情
美妆行业今日头条广告推广如何才能降低获客成本呢?

       一、企业介绍
客户K是湖北一家美妆培训机构，在当地小有名气，主营业务为美容美发培训学校。成立至今已经为社会输送化妆、美发、美甲等方面的专业人才超过11万。公司一直以来致力于专业课程的精心打造，每一门课程都是根据市场的需求来定制，使来培训的学员更受市场的欢迎。

二、营销背景
随着国民经济的发展，我国的美妆行业也迎来了蓬勃的发展，特别是最近几年，随着国民审美意识的逐渐提高，对于美妆产品和美妆技术的需求都在不断增大。同时美妆方面的培训机构也如雨后春笋一般大量涌现，而客户想要拓展更多客户群体。不管是想学习美容美发的，还是想要创业找工作的，又或者是想要学门技术的，都是客户的目标人群。
三、投放目标
面向的是想要学习化妆培训的客户群体，希望获得流量高曝光的同时能够获取更多用户线索，今日头条美妆广告单个获客成本控制在60元以下 。
四、投放方案
1、定向策略
①潜在人群：失业、想要寻找工作、想创业的人群
关键词定向：什么工作好创业，现在赚钱的技术有哪些等
②行业人群：有明显的想要学习美容美发化妆等培训的人群
关键词定向：美容美发学校、湖北化妆培训学校、美容美发化妆培训学校等
③品牌人群：关注各大化妆学校品牌影响力的人群
关键词定向：最爱化妆学习班怎么样、XX美容美发化妆培训学校等
2、广告创意
反向式分析用户痛点，激起用户的紧张心理，激发需求
突出优惠、可以免费领取课程等，利用用户喜欢优惠的心理，促进他们的报名需求。
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3、落地页优化
提炼广告创意后，落地页要与创意一致，突出优惠信息，彰显品牌特性，强调保障业务。
五、投放效果
从9月下旬开始推广，2个多月的推广周期，今日头条信息流广告平均点击成本为0.34元，单个获客成本仅为43.7元 ，效果较好，超出客户预期。
六、总结
1、对广告目标人群进行有针对性地投放，使其信息流广告实现高精准触达，能够极大地提升投放效果。
2、广告的创意非常重要，一般来说人都是自私的动物，只关注与自身相关的事情，所以当创意没有戳中用户的痛点，自然不会进行点击，也就不会形成转化。
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