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产品名称 新零售模式解析：电商营销软件的赋能之路

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15220898788 13222500584

产品详情

新零售模式解析：电商营销软件的赋能之路

打造多层次加盟体系：开启消费者新体验

消费等级设定： 新零售模式通过设定不同的消费等级，如会员、VIP会员和SVIP会员，为消费者提供多
元选择，满足不同需求和消费能力的用户。

权益与收益： 无论会员等级如何，均享有10%的推广收益，激励用户积极推广产品。而随着会员等级的
提升，晋升收益也相应增加，为用户提供更丰厚的奖励。

晋升制度：激发团队成长动力

会员晋升制度： 采用3*1制度，鼓励会员通过自购消费累计晋升，增加用户参与度和忠诚度。

代理晋升制度：
设立7层晋升制度，根据累计业绩和团队内小部门的表现，激励代理不断发展团队，提升整体业绩。

平级制度： 通过紧缩和超越机制，为基因链中的每个节点提供平级奖励，促进团队合作和共赢。

加权分红与复购制度：促进用户忠诚度

加权分红： 当达到最高级别V7时，可享受加权分红，激励用户持续发展团队和提升业绩。

复购制度： 为鼓励用户持续消费，设立复购制度并享有折扣优惠，提高用户复购率和忠诚度。

电商营销软件的赋能作用

作为软件开发方，我们将为新零售模式提供以下赋能：



推广优化： 开发智能推广系统，帮助用户精准定位目标客户群体，提高推广效率和精准度，助力用户实
现自裂变和快速增长。

智能数据分析： 提供数据分析工具，帮助用户实时监测业绩和团队表现，为用户制定有效的营销策略和
决策提供数据支持。

用户体验优化： 持续优化软件界面和功能，提升用户体验，增加用户粘性和活跃度，促进用户更频繁地
使用和推广产品。

通过与新零售模式的合作，开发出功能强大、用户友好的电商营销软件，为用户提供全方位的营销工具
和支持，实现平台和用户的双赢局面，共同促进业务的快速发展和持续壮大。
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