
北京区域性保险代理公司转让多少钱不成功不收费

产品名称 北京区域性保险代理公司转让多少钱不成功不收
费

公司名称 中晨鑫财 (海南)企业管理顾问有限公司

价格 3000.00/件

规格参数 地址:北京/全国
类型:收转/新注册
价格:面谈

公司地址 海南省海口市龙华区中山街道海秀东路1号商业
广场微波楼4层D-06

联系电话 15510446777 15510446777

产品详情

北京区域性保险代理公司转让多少钱不成功不收费

具体细节及价格请联系中财企商集团  柏经理

现有一家北京保险代理公司转让,注册资金3000万,结构简单.无任何债务纠纷，有这意向的老板可以抓住机
遇,做个考虑.另外还有一家不错的北方保险代理公司转让,注册资金5000万带网销.老板们都知道现在带网
销的牌照越来越少了,而且这家公司净调已完成,公司非常干净,原价在手,随时见面详谈.

 

全国保代理纪转让5000万注资 带网销

北京保代理纪转让1000万注资

上海保险代理转让5000万注资带网销

深圳保险代理转让

转让优势：随时签约，可随时变更，随时看照，价格优惠。

z重要的是我们公司承诺办理期间不收任何费用，不需要提前交付任何意向金。

 



全国性保险经纪公司转让

注册地址：南方

注册资金：5000万

注册时间：2012年

全国性保险代理公司转让

注册地址：南方地区

注册资金：5000万

注册时间：2010年

北京区域保险代理公司转让

注册地址：朝阳区

注册资金：1000万

注册时间：2009年

 

取得保险经纪许可证可以经营下列保险经纪业务:1、为投保人拟订投保方案、选择保险人、办理投保手
续。

2、协助被保险人或受益人进行索赔。3、再保险经纪业务。4、为委托人提供防灾、防损或风险评估、风
险管理咨询服务。5、经中国保监会批准的其他业务。

 

京津冀保险公司获准跨区域经营 车险赔付或一体化】近日，保监会连发两个征求意见稿，拟对京津冀保
险企业和保险代理机构实行跨区域备案经营。未来，保险公司有望在京津冀三地开展业务。据了解，住
所地在京津冀的保对仅在注册地开展业务的区域性保险代理机构，此前的注册资本要求为200万元，如今
新设保险专 业代理机构均为全国性，已无区域性之说

虽然保险专 业代理公司、保险经纪公司的设立由过去的机构许可变为业务许可，极大地方便了申请人，
但是5000万元的统一门槛，将早成立的注册资本仅200万元的区域性保险代理机构的发展推向了尴尬的境
地。

有资 深保险中介人士对《证券日报》记者分析，原有的区域性中介机构要继续生存，未来或许只有三种
选择。要么维持现有资本金，延续在注册地经营的现状；要么增资，将业务地域扩展至全国；要么被收
购。

 

办理河北售电公司注册流程及费用，售电公司的运作模式与现状：1、2016年底电力直接交易规模达到全
社会用电量的20%，交易空间还是很大的。2、以往的电力用户与发电企业直接交易只是发电企业和电力



用户两端进行交易，而此次文件将售电企业作为市场主体纳入其中，对北京、天津、冀北几市的售电公
司是个好消息。3、京津冀电力交易机构正式组建后，应按其组建方案和章程归并和调整京津唐电网各交
易机构职能，也就是现有几家交易机构将不会存在，而统一为一个交易机构。4、交易在华北电力交易中
心进行。

 

售电公司是做什么的就不用我给大家普及了吧！售电公司说白了就是卖电，你想不想卖国家的电？现在
随着售电公司不再独 家售电，国家放开了这一块的政策，只要是想做这个行业的老板们，都可以去注册
售电公司区自行售电。正好现在我们公司又可以审批售电公司，据说售电公司将会停办，所以还在犹豫
的老板们抓紧这时间吧！售电公司无论是注册下来经营盈利还是后期的升值情景都还是蛮不错的，注册
售电公司全程下来大概一个月多时间。

 

售电公司准入条件(一)依照《中华人民共和国公司法》登记注册的企业法人。(二)资产要求1.资产总额不
得低于2千万元人民币。2.资产总额在2千万元至1亿元人民币的，可以从事年售电量6至30亿千瓦时的售电
业务。3.资产总额在1亿元至2亿元人民币的，可以从事年售电量30至60亿千瓦时的售电业务。4.资产总额
在2亿元人民币以上的，不限制其售电量。

【售电公司注册申请公示的流程及费用】

（一）依照《公司法》登记注册的企业法人。

（二）资产要求

1．资产总额不得低于2千万元人民币。

2．资产总额在2千万元至1亿元人民币的，可以从事年售电量6至30亿 千瓦时的售电业务。

3．资产总额在1亿元至2亿元人民币的，可以从事年售电量30至60亿千 瓦时的售电业务。

4．资产总额在2亿元人民币以上的，不限制其售电量。

（三）从业人员。拥有10名及以上专 业人员，掌握电力系统基本技术、经济 专
业知识，具备电能管理、节能管理、需求侧管理等能力，有三年及以上工作经验。至少拥有一名高
级职称和三名中级职称的专 业管理人员。

（四）经营场所和设备。应具有与售电规模相适应的固定经营场所及电力市场技术支持系统需要的信息
系统和客户服务平台，能够满足参加市场交易的报价信息报送、合同签订、客户服务等功能。

（五）信用要求。无不良信用记录，并按照规定要求做出信用承诺，确保诚实守信经营。

（六）法律、法规规定的其他条件。

 

我们公司自成立至今，在此行业我们是专 业的，我们公司一直秉持客户是第 一的原则，所以无论您在哪
个城市，只要您有需求，您都可以找我们。而我本人也是在公司从事这个行业快3年了，主要负责的是公
司注册收转这一块儿的项目，z近我们公司开拓了售电渠道，在售电渠道上我们是一手资源，也就在这两
个多月，我公司已经成功公示了几家售电公司，这个几率是千分之几，然而我们完成了，为客户解决了



问题。

 

售电公司四个条件：主营业务：购电、售电、电力供应、合同能源管理、新能源技术开发、新能源投资
、光伏农业基地投资、新能源设备销售、电力能源技术研究服务、节能技术咨询开发推广服务、可再生
能源技术开发推广服务、能源管理服务、用户能效管理技术、其他业务：送变电工程施工、电力设备维
护、电线电缆、电力设备批发零售租赁、电力工程勘察设计施工、电力物资销售、电力项目投资、电力
通讯工程、电力设备实验、电力技术咨询、电力信息系统开发、电力系统安装服务、发电机组设备安装
、架线工程服务、冷热力生产供应、
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