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“中俄商务对话”活动在莫斯科举行

中国新闻网2024-04-20 16:12

中新网莫斯科4月20日电 (记者 田冰)“中俄商务对话”活动日前在莫斯科成功举办。中国驻俄罗斯大使张
汉晖、俄自由民主党主席斯鲁茨基、俄外交部发言人扎哈罗娃、俄罗斯中国总商会会长周立群等出席。

张汉晖在致辞中强调，务实合作是两国关系持续发展的内生动力，中俄经贸合作砥砺前行，显示出强大
韧性和互补性。2023年中俄贸易额同比增长26.3%，创2401.1亿美元新高，提前超额实现两国元首确定的
贸易目标，中国连续14年稳居俄大贸易伙伴国地位。两国贸易结构持续优化，俄已成为中国大石油供应
国，中国成为俄牛肉、海产品等大进口国，本币结算在双边贸易中已超80%。中俄企业也应抓住机遇，
将中俄关系的巨大优势更好地转化为更多的合作成果。中国驻俄使馆将一如既往为两guoqi业合作提供支
持和协助，为不断充实中俄新时代全面战略协作伙伴关系内涵作出不懈努力。

斯鲁茨基表示，俄始终欢迎中guoqi业赴俄开展合作。当前，俄中在各个领域开展项目，出现了一股新的
合作潮流。

扎哈罗娃表示，俄中务实合作不断深化，2023年双方贸易额突破2000亿美元大关，在zhengfu间合作框架
内，俄中投资合作的80多个项目正在积极推进。俄方将竭尽全力深化投资合作，优化营商环境。

周立群主持商务对话并表示，2024年季度中俄贸易额同比增长5.2%，达到566.82亿美元，增长势头强劲。
2024年是中俄建交75周年，俄罗斯中国总商会将发挥桥梁和纽带作用，进一步加强中俄企业间的交流与
合作，努力实现中俄两国长远发展与繁荣的共同目标。

该活动由俄罗斯中国总商会与莫斯科首都俱乐部共同举办。俄罗斯工业投资集团，乐多可供应链公司等
中俄企业代表就物流、金融、汽车工程机械各领域面临的现实问题及解决方案展开讨论。(完)

中国汽车在俄罗斯：哈弗奇瑞挤入销量前三，“平行出口”生意利润可观？

和讯网2024-04-01 11:25

2023年，对于中国汽车出海来说是具有里程碑意义的一年。伴随着新能源和智能化浪潮，中国汽车出口
超越日本，成为全球大汽车出口国。

中国汽车工业协会数据显示，2023年，汽车出口491万辆，同比增长57.9%，出口对汽车总销量增长的贡
献率达到55.7%。其中，乘用车出口414万辆，同比增长63.7%；商用车出口77万辆，同比增长32.2%。

其中，作为拥有庞大汽车消费市场的北方邻国，俄罗斯对中国汽车出海贡献良多。一方面是欧美车企纷
纷退出俄罗斯留下了市场真空，另一方面，中国制造的汽车也凭借成本和智能配置等优势，逐渐赢得俄
罗斯消费者的青睐。

即将出口到俄罗斯的国产汽车。受访者供图

俄罗斯汽车市场分析机构Autostat表示，中国品牌乘用车在俄罗斯市场的新车市场份额从2022年的19%增
至2023年的51%，中国汽车已然占据俄罗斯汽车消费市场的半壁江山。而在2年前，这个数字还只停留在9
%。

其实，参与其中的的不止主机厂和经销商，还有不少个人卖家通过平行出口的方式，将星越L、理想L9等
明星车型不断通过中亚销售到俄罗斯。多个卖家向时代财经表示，刨除各项费用，每辆车平均可以赚到
万元利润。而在小米汽车发布后，已经有俄罗斯客户对新车表达了兴趣，新车或许不久后也将出现在俄



罗斯街头。

中国车企抢滩俄罗斯市场

在2022年之前，中国汽车品牌已在俄罗斯市场耕耘多年。

公开信息显示，2019年，长城汽车(601633)位于俄罗斯的图拉工厂竣工。该工厂是中国汽车企业在海外涵
盖冲压、焊接、涂装、总装四大生产工艺的整车制造厂，总投资5亿美元，产能15万辆。

除此之外，奇瑞采取了与俄罗斯本地车企UAZ汽车厂联合制造的代工模式，吉利则以整车出口模式进入
俄罗斯市场。

近年来，奇瑞、长城、吉利纷纷在俄罗斯推出主力车型，如哈弗大狗、吉利星越、奇瑞瑞虎8等，迅速填
补一些跨国车企退出后的空白市场。

叶卡捷琳堡街头的哈弗汽车。受访者供图

根据欧洲企业协会汽车制造商委员会（AEB AMC）统计的数据，俄罗斯2023年销量qianshi的汽车品牌中
，中国品牌占据六个席位。其中，哈弗品牌去年在俄罗斯销售118826辆，同比大涨253%，仅次于俄罗斯
本土品牌拉达，排名第二；奇瑞紧随其后，共销售118055辆，以不到800辆的差距排名第三。

长安汽车方面向时代财经表示，2023年，长安在俄罗斯零售销量约5万辆。主要有CS15、35、55、75、95
、UNIK、T、V等10款车型在售。

除了销售汽车，中国汽车品牌还展开了其他合作。2024年3月，据《俄罗斯商业咨询报》（RBC）消息，
俄罗斯“莫斯科人”汽车厂计划在江淮汽车(600418)之外寻求第二家中方伙伴，以展开汽车组装合作。报
道称“莫斯科人工厂迫切需要扩大车型范围，提高产量和销量或者寻求外部客户，以便按照合同组装其
他品牌汽车。”

而据俄罗斯卫星通讯社此前报道，2023年11月，“莫斯科人”汽车厂向俄罗斯内务部莫斯科总局交付了2
06辆“莫斯科人3”汽车。而“莫斯科人3”是江淮汽车JS4在俄组装版本。时代财经就此采访了江淮汽车
，截至发稿尚未取得回应。

值得一提的是，中国汽车品牌在俄罗斯市场的热销正成为我国汽车出口量增长的重要推手。乘联会数据
显示，2023年，中国对俄罗斯出口量达到95万辆，同比增长481%，占当年中国汽车出口增量的42%；出
口额为197亿美元，同比增长388%。

国产汽车装车。受访者供图

俄罗斯汽车分析机构Autostat数据显示报告，2024年2月，俄罗斯共售出103954辆新乘用车（数据包括平行
进口车），比去年同期增长85.1%。中国品牌在俄罗斯销售增长明显，突出的是长安汽车(000625)，销量
同比增长了1169.7%，其次是吉利汽车，增长了276.5%，哈弗汽车销量增长了137.6%，奇瑞汽车增长了45.
4%。

Autostat预测，2024年将有30-45款中国品牌新车型在俄罗斯汽车市场上市，预计将销售约120万辆新车，
占据当地80%的市场份额。

对于汽车出海，沃达福数字汽车国际合作研究中心主任张翔向时代财经表示：汽车出口是出海的初期阶
段，到当地建厂才能获得更大的发展。“以日系车企为例，早年出口量大增，美国zhengfu对其设置了配



额。中国车企出海可能也会遇到配额等限制，在当地建厂可以降低成本增加规模，这也是国际车企走向
全球化的通用做法。”

车商涌入“平行出口”赛道

除了在当地设厂和铺设经销商网络的主机厂，俄罗斯汽车市场还有一股不可忽视的力量，那就是数量庞
大的中国二手车商，他们把自己的生意模式称作“平行出口”。

从事中俄贸易服务多年的开然向时代财经解释道：平行出口是指非厂家授权的商家或个人从国内经销商
或车商处caigou车辆，在国内完成上牌、落户、上完保险后，再以二手车的名义出口到海外。“这样可以
避免和当地的授权经销商产生冲突。”

俄罗斯消费者喜欢的车以燃油车和SUV为主，但中国新能源车凭借智能化的优势，也闯出了一片天地。

曾多次考察俄罗斯市场的吴经理向时代财经表示：“极氪、理想有很多智能化的配置，这些在本土品牌
拉达上面是没有的。而且俄罗斯的车颜色普遍暗淡，中国的车各种颜色都有，符合科技尝鲜的需求，所
以卖的很好。”

出口到俄罗斯的极氪汽车。受访者供图

俄罗斯版的汽车之家auto.ru网站上，特意给理想、极氪、吉利、捷途等品牌设置了一个板块，头图标注
：来自中国的汽车。

2023年7月，理想汽车董事长兼CEO李想就注意到了平行出口的存在。他在微博发文称：“本月前两周，
理想汽车私人平行出口了200多辆车，数量恰好填补了交付量与上险量之间的差额。而出口的市场以中亚
和中东为主。”李想同时表示，2025年之前理想汽车不会做海外市场，会集中全部资源实现2025年的目
标，海外市场仍然会保持直营的销售模式。

Autostat数据显示，2024年2月，理想品牌凭借2691辆的销量登上销量榜第八位。这一成绩全凭平行出口而
来，可见俄罗斯消费者的热情。

平行出口车的热销，一方面源于消费者的认可，另一方面丰厚利润也不断刺激车商将其运往俄罗斯。不
少车商均表示，比较的车型有三款：理想L9、极氪001、吉利星越L。通过平行出口到俄罗斯的极氪001售
价约7万美元，约合50万元人民币；理想L9售价约10万美元，约合人民币70万元，相比国内价格都有高额
溢价。

不过，高溢价的部分并非都由平行出口商赚取，其中相当一部分成本来自关税以及当地分销商。有从业
者透露，以理想L9为例，俄罗斯方面的关税就高达46%，再加上运输等成本，因此相比国内售价溢价70%
属于正常情况。

出口到俄罗斯的理想汽车。受访者供图

多位贸易商向时代财经表示，2023年，平均每辆车能够带来一万元左右的利润，明星车型会更高。以202
3年10月的价格为例，一辆理想L9可以获利近2万元，极氪001也能拿到1万元的利润。陕西一家汽车贸易
公司负责人向时代财经透露，公司2023年销售到俄罗斯的车大约800辆，平均每辆车的利润在15000-20000
元之间。

平行出口还延伸出了汽车改装和刷机的产业链。譬如，在口岸城市霍尔果斯，为中文车机刷成俄文版系
统的价格一度达到万元。吴经理向时代财经表示：“同样的车，刷成俄文后运到俄罗斯能多卖2000美元



，所以多花一万元刷机依然是值得的。”

在小米汽车3月28日上市发布会后，吴经理时间在朋友圈用两种语言发布了小米汽车的广告。3月29日，
吴经理向时代财经透露，已经有两位俄罗斯客户表示感兴趣：“他们的评价是车很漂亮，算上运到中国
口岸的成本价格也合适。打算观望一下再下单。”

3月28日晚，贸易商在朋友圈推荐小米汽车。

不过，随着参与者越来越多，把车卖到俄罗斯的利润正在降低。

2023年，极氪001在俄罗斯的售价在7万美元左右，近期已经下降约一万美元，其他车型也有不同程度的
下降。但即便如此，把车卖出去依然是个相对不错的生意。

多位从业者向时代财经表示：“国内卖一台车，利润可能在几百元到一两千元。卖到俄罗斯即使加上几
万元的成本，后还能赚一万元，所以这个赛道一定会有更多的人涌入。”

此外，全国多地正在鼓励二手车贸易。华南某大型汽车贸易公司高管向时代财经表示，早期要拿到二手
车出口试点资格，要求企业注册资金在2亿元以上，同时需配备检测仪器等多种要求，此后为鼓励二手车
出口，门槛不断放低，不少中小企业在今年2月份获得了资质。“行业正在走向正规化，这对于健康发展
无疑是有益的。”

对于二手车贸易，沃达福数字汽车国际合作研究中心主任张翔向时代财经表示，国内汽车市场竞争激烈
，新车普遍降价，对于部分品相不好难以销售的二手车，可以通过一带一路等渠道销售到海外，有助于
消化二手车库存。

新政延期，市场波动

多位从业者表示，过去一年，俄罗斯对关税政策进行了数次调整，不断填补漏洞。即将到来的4月1日新
政，不但可能让个人卖家的成本优势消失，还导致近段时间中国卖家抛售库存车，令价格进一步下挫。

原定于2024年4月1日生效的文件。

上述提到的新政，指的是原定于2024年4月1日生效的俄罗斯联邦zhengfu第152号法令。新政策意味着，从
吉尔吉斯斯坦、哈萨克斯坦、亚美尼亚或白俄罗斯进入俄罗斯的汽车，清关汽车节省的一切费用都必须
补齐，包括关税、增值税和消费税等。

业内普遍认为，新政实施后，从中亚辗转俄罗斯的汽车通道被堵死，平行进口汽车价格可能会上涨近三
分之一。

3月22日，西安一家汽车贸易商向时代财经举例称，昔日的“中国神车”——吉利星越L，此前在莫斯科
的售价在31000-33000美元之间，如果4月1日新政落实，预计将达到4万美元。与当地经销商的竞品车型价
格相差无几，且缺乏售后等服务，竞争力直线下降。

这位贸易商同时向时代财经表示，公司决定退出俄罗斯市场，接下来的重点会放在非洲地区。“非洲地
区的二手车均价在1万到2万美元之间，虽然运输距离比运到俄罗斯更远，但海运成本低，而且非洲市场
竞争小，将国内几千元收来的二手车运过去，去掉成本利润依然可观。”

仓库内等待出售的国产汽车。受访者供图



另有贸易商表示，公司已经不再做俄罗斯市场，而是专注于中亚市场，今年已经取得了二手车试点资格
，并在白俄罗斯建立了直营店，将会深耕下去。

新政引发了行业震动，不过新的消息可能会让不少从业者出一口气。据欧亚经济联盟官网3月26日消息，
根据成员国的提议，将委员会若干决定生效日期从原定2024年4月1日改为2025年4月1日。这意味着，如果
政策没有再变动，现有出口模式或能继续。

对于新政的延期，上述华南地区汽车贸易公司负责人向时代财经分析称：部分认为新政后无利可图的中
小企业，在得知新政延期消息后，已经重返市场。

影响中俄汽车贸易的除了政策，还有品牌认可度。他同时提到，俄罗斯消费者对于日系欧美车认可度仍
然较高，对中国汽车还处于逐步接受的过程。“如何尽快让俄罗斯消费者对中国汽车产生认同，这是我
们接下来要思考的课题。”

编者按：

中国汽车，正在加速驶向海外。据中汽协数据显示，2023年中国汽车出口491万辆，这意味着，中国汽车
出口超越日本，成为全球大汽车出口国。越来越多中国汽车品牌，开启阔步海外的波澜画卷。扬帆海外
背后，中国车企又有哪些机遇与挑战，时代财经&时代周报“中国汽车在海外”专题系列，将带你一起
走进他们的故事。

莫斯科经互会大厦中俄计划携手建设从莫斯科出发第15届莫斯科航展开幕俄罗斯国情文化翻译中俄合作
届全球俄汉翻译大赛参考答案

发货俄罗斯-中俄专线-中俄清关-专线直达-时效快

俄罗斯物流专线运输,发货俄罗斯,中俄清关,中俄班列,俄罗斯陆运和俄罗斯海运等自营仓库俄罗斯发货中
国物流俄罗斯从中国到俄罗斯运输俄罗斯快运

京东货运物流货运到卢旺达武汉至深圳货运南通货运重庆货运俄罗斯货代公司俄罗斯专线物流费用出口
到俄罗斯怎么运输中国到俄罗斯物流公司往俄罗斯发货可以选择哪些跨境物流发往俄罗斯的货走什么物
流

中国至莫斯科货运专线中俄小件物流中国到俄罗斯海运公司

中俄小件物流公司CDEK快递中国到俄罗斯专线物流国际汽运物流

俄罗斯货代公司俄罗斯专线物流费用往俄罗斯发货可以选择哪些跨境物流出口到俄罗斯怎么运输发往俄
罗斯的货走什么物流日本国际货运代理俄罗斯铁路运输货代俄罗斯货物主要运输方式设备厂家超过时间
不发货往俄罗斯寄东西收费
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