
商业视角下的儿童剧本杀软件开发

产品名称 商业视角下的儿童剧本杀软件开发

公司名称 河南漫云科技有限公司

价格 1000.00/件

规格参数 漫云科技:商业视角下的儿童剧本杀

公司地址 郑东新区升龙广场3号楼A座3202

联系电话 13103827627 13103827627

产品详情

    起码到目前为止，儿童剧本杀作为一种商业业态，还是不温不火，一方面半年有余，我们没有看到
新东方正式推出任何知识剧本杀，看到的只是新东方明确转型素质教育。另一方面，正式推出儿童剧本
杀且以独立门店形式存在的业态，全国也不过13家，北京蔚芽1家、悦河马2家；青岛领萌1家；重庆小新
9家且全为新店。而更多的儿童剧本杀则是通过社交平台以对外发布活动的形式在教培场所、儿童娱乐场
所和活动营地进行试运营。

    而这种不温不火，至今没有出现爆款，是不是和我们初预期的剧本商业定位相关呢？这里需要我们
从既往的商业视角，去判断一下儿童剧本杀作为一个市场化产品是否应该具有素质教育属性。

    儿童素质教育市场面临着消费者（儿童）和买单者（父母）割裂的现象，因此提供儿童素质教育的
机构需要同时打动双方受众，才能形成良性且持续的付费循环，这对素质教育产品提出了更高的要求，
一方面针对儿童，尽可能做到寓教于乐，激发儿童内在兴趣；另一方面在服务过程中需要依靠组织力量
做到标准化、精细化、流程化，提升父母对机构的xinlai程度，并为双方提供可校验的培训效果闭环评估
，并通过赛事活动、证书等形式，实现效果外化，结合背书，让父母感受到学有所得、学有所用，促进
其阶梯式不断解锁新的课程和技能。无论是过去的艺术教育、体育教育，还是新兴的STEAM教育都是如
此。

    从实际效果上看，儿童剧本杀确实可以培养儿童逻辑推理能力、语言表达能力、阅读理解能力，甚
至激发儿童对某一学科的兴趣，因此，把儿童剧本杀素质教育属性作为一个商业卖点是没有问题的，但
是如果把素质教育作为儿童剧本商品属性我是存疑的，因为：

    首先是效果评价问题，过去的商业经验告诉我们，当用户以提升一定的素质素养作为消费目标时，
效果不易衡量，需要通过比赛、证书获得阶段性的能力认证，将学习效果外化，以维系用户付费意愿和
留存水平，这样才能形成可持续性的商业闭环。而当前手段下，如何去客观评价儿童剧本杀的素质教育
效果，又如何将这种教育效果外部化，并获得儿童和家长认可。目前为止我们看到的只是机构以小礼品
和没有公信力的自制证书作为激励机制而不是效果评价机制，而这不足以形成可持续性的商业闭环。

    其次是效率问题，课程化是当前公认学习效率高的形式，相对素质教育在课程化的同时会大幅度增
加小组协作和实践操作时间，但是整个过程中并没有舍弃课堂教学这个环节，如果让被系统化、精细化



、流程化的STEAM教育对标儿童剧本杀，效率高低，立判高下。因此市场竞争极化过程中，如果让儿童
剧本杀作为素质教育市场化产品的话，必然会被淘汰。

    再次是投入产出比问题，一、从创作角度上看，儿童剧本的创作和测试、设计、印刷以及道具的定
制成本要远比STEAM课程研发成本高的多，且儿童剧本对于玩家而言生命周期仅是1-2个小时，而STEA
M课程的生命周期可以分成若干课时；二、从使用成本上看，儿童剧本杀以沉浸为突出特征，换装、场
所沉浸式装修、道具都是必不可少的，而STEAM课程只需要摆几张课桌，其他方面只要卫生、安全就可
；三、从服务人员成本上看，儿童剧本杀为了保证效果，1个DM服务5-8人为合适，而STEAM课程，一
个教师可以有效管控的学生可多可少。
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