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微三云陈明凤:如何通过共享股东门店模式打造高流量、高转化率的门店？

在顾客消费习惯和运营模式不断更新的今天，传统门店面临着复杂交
错的多种问题。在传统的经营模式中，实体门店想要实现业绩倍增，
最快的方法就是复制倍增。

通过加盟或自营连锁的方式，把一个店变成多个店，抢占更多市场资
源。

但随着运营成本的不断增长和行业同质化竞争的加剧，目前大部分实
体店都出现了倒闭潮。作为实体门店来说，想要生存，必须在时代发
展变化的过程中，选择对应的模式，这样才能抢占新趋势。

一、什么是共享店铺



它其实是一种将店铺拥有者的场地、设备等进行共享，店铺老板通过
招募合伙人方式入股开店，将场地设备和技术进行共享的经营模式，
我们把这些人称为共享股东，成为共享股东需要支付一定的佣金，就
可以共享你的店铺。

二、共享门店的优势

对于客户而言，人脉资源可以变现，以低成本低风险做投资，实现资
产增值，还能享受股东的特权。

对于门店而言，前期通过筹集资金，降低资金压力，消费返还，锁定
精准客户，增加客源，股东带动业绩，实现共赢。

三、共享股东的类型都有哪几种?

共享股东类型分为投资型、消费型、资源型和员工型。

投资型股东主要是向门店投入资金，成为店铺的合伙人，享受店铺收
益的同时，也承担着经营风险。

消费型股东则是通过向门店预付一定金额的消费款，来享受未来的消
费优惠和分红收益。

资源型股东则是通过将自己的资源带到门店中，如人脉、产品等，来
实现资源共享和双方收益。

员工型股东则是通过向门店提供劳动力，来换取一定的分红。

四、很多人都会问一个问题，就是如何分红呢？

只要成为门店股东，可以享受人脉长期的分红，还能享受人脉下级的



消费分红，只做两级，通过系统管理，支持与手机号码绑定，实时可
以查看分红金额。

举个例子：

招募20个股东，每人年消费1000元，这里就能获得2万元，每个股东介
绍30个客户，就能获得60万。客源人数提升到620人就能带动62万元的
业绩，收益还是非常可观的。

股东参与进模式中就会生成专属的会员卡，门店赠送优惠券，以优惠
券建立关系链，产生消费后可获得提成分红，也可以分享给员工，越
分享，越有钱。

总结一下，共享门店模式增加了客户数量，提高客户精准性和转化，
以模式的机制激发股东和员工的积极性，减少推广成本，降低资金压
力和风险。

如果想了解更多关于该模式的细节内容、如何搭建商城、进行系统开
发，或者您的平台也想快速卖货并引流裂变，请在评论区留言或私信
。
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