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什么是链动2+1模式？

首先，我们需要了解“链动”是什么意思。链动是一个由两个词组成的词汇：“链条”和“动力”。这
个字眼强调的是产品销售过程中，产品本身的链接（或者说是先天的关联性）能够产生动力，带动整体
销售。而所谓的“2+1模式”，指的是销售过程中，由两个消费者组成小团队，他们每个人购买了一件商
品，然后再邀请一位新用户加入团队，即消费者新加入后享有折扣。这样，整个电商销售过程形成了一
种良性互动，团队销售会得到相应的奖励。这便是链动2+1模式的核心。

2.链动2+1模式的特点

（1）销售过程中侧重用户自发的推荐和互动。消费者之间达到“链条”的效果，线上团队营销更加出色
。

（2）团队营销符合消费者多元化的需求，同时节约了广告宣传的费用。不仅能够满足用户购物体验，也
能够为消费者带来新的社交体验。

（3）把消费者和销售人员融合在一起，相辅相成，消费者推销商品，享有相应奖励，同时为销售人员推
广预留一定的销售空间。这是一个互惠互利的良性竞争体系。

3.如何开拓社交电商市场？

（1）为了开拓市场，企业需要提高消费者的信任度。建立一个透明、公正、有效率的销售体系，为消费
者打造一个安全可依靠的购物环境。



（2）优化销售体系：团队营销具有很强的扩散性和传播性，一个更加专业的销售体系可以带来更多优势
。通过优化销售体系，让更多人加入销售者队伍，形成销售高峰。

（3）加大促销活动的力度。在销售节点（例如重要节日，新品上线等）推出促销活动，为消费者带来实
实在在的优惠，从而增加消费者的购物欲望。

4.总结

链动2+1模式已经成为了社交电商市场中bukehuoque的重要一环。通过合理的销售策略和精准的营销策略
，可以开辟出广阔的社交电商市场。当然，企业还需要知道如何延长一个顾客的生命周期，建立起长期
稳定的客户关系。只有这样，社交电商模式才能够真正创造出成功！
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