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产品详情

香料进口报关需要了解的报关单证要求以及流程 此段为非正文可忽略不看：进口人必须在申报时填写货
物的商品编码近几年来，国家减税降费的力度还是比较大。年，我们已累计减免税收2多万元，更加坚定
了我们继续加大对研发投入的信心和决心。一年多来，减税降费为广大民营企业创新注入了活力，创新
、创业在神州大地蔚然成风，越来越多的民营企业向着产业科技前沿不断进军。这其中，迈瑞的故事尤
为典型。这家国内器械行业的领军企业，海外营收占比达四成以上，其中对北美业务占比接近1%。公司
总裁成明和向记者介绍说。 

下面我们来简单分析下上海港进口货物的大致通关流程： 

一般进口货物远洋线的靠上海洋山港，近洋线的靠上海外高桥港。目前海运的

货物有舱单后可以提前申报清关。 



进口货物一般需要人需要以下： 

A.进出口权（对外贸易经营者备案表） 

B.海关注册登记证 

C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化 

进口货物海关申报一般需要提供以下文件： 

1、海运提单 

2、INVIOCE 

3、装箱单 

4、贸易合同 



5、申报要素 

6、协定产地证（如协定税率） 

7、其他需要的文件（具体货物具体分析） 

进口海运换单一般所需资料如下： 

①海运提单（如电放则电放提单打印）盖章 

②电放保函（如提单为电放，有些船公司有固定格式，需要提前落实） 

③对外贸易经营者备案表（提单上的人英文名称与对外贸易经营者备案表上保

持一致） 

④国外人章+国内通知人章（如提单人显示为TOORDER） 

⑤其他所需文件 



此段为非正文可忽略不看：云南将以昆明空港型、陆港型、商贸服务型国家物流枢纽为核心，辐射带动
滇中城市群物流枢纽发展，并与玉溪商贸服务型等省级重点发展物流枢纽以及昆明商贸服务型省级培育
物流枢纽联动；以红河等陆上边境口岸型国家物流枢纽为，带动保山陆上边境口岸型等省级重点发展物
流枢纽，以及怒江陆上边境口岸型等省级培育物流枢纽发展，建设沿边物流枢纽发展带。衔接物流大通
道集约、的物流需要完善的交通基础设施作为支撑。目前，云南正在构建七出省五出境高速公路骨架，
八出省五出境铁路主骨架、两出省三出境水运通道、两网络一枢纽网，对内衔接粤港澳大湾区、长三角
地区、成渝经济区，对外辐射南亚、东南亚。 

海运进口货物清关的一般流程： 

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——

进口换单——送货——目的地查验（如有） 

上海港进口海运清关涉及如下（以海运举例）： 

换单服务费 

换单费 



库（如海运拼箱） 

报关报检费 

查验服务费 

海关查验费 

滞箱费（如整箱） 

港杂费（如整箱） 

堆存费（如整箱） 

空运进口申报业务简介： 

上海浦东（ShanghaiPudong InternationalAirport，IATA代码：PVG，ICAO代码

：ZSPD），位于上海市浦东新区，距上海市中心约30公里，为4F级民用，是



三大门户复合枢纽之一、长三角地区货运枢纽群成员、华东群成员、华东区域

大枢纽、门户。 

  

下面我们来简单聊下上海进口清关流程|空运人报关所需|空运进口货物清关流

程|空运进口手续。 

一般空运进口到上海的货物基本都在浦东（PVG），空运货物关区海关代码22

33【浦东】，空运快件海关代码2244【上海快件】 

进口货物一般需要人需要以下： 

A.进出口权（对外贸易经营者备案表） 

B.海关注册登记证 

C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化 



进口货物空运海关申报一般需要提供以下文件： 

1、空运提单 

2、INVIOCE 

3、装箱单 

4、贸易合同 

5、申报要素 

6、协定产地证（如协定税率） 

7、到货通知书 

8、其他需要的文件（具体货物具体分析） 



上海空运进口货物清关的一般流程： 

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——

送货——目的地查验（如有） 

此段为非正文可忽略不看： （二）出口货物放行出口报关单被受理后，承运人可以将货物装入拟离开俄
罗斯关境的运输工具并接受海关查验 如果客户是对口的话，那么请接着下面的进一步分析再做具体的回
复动作。我们继续通过客户的网站备案号可以大概判断出国外客户的公司的成立年限，如果客户网站没
有备案号，那么则可以通过whois网站查询出客户的网站注册年限，这个也可以大概判断出客户的公司成
立年限。成立越久的公司，一般供应链很稳定，不愿意随意更换供应商，建议刚开始联系以交流沟通为
主，因为这样的客户没有跟进足够长的时间就不会产生信任感，没有信任感则很难得到客户的订单，哪
怕是一小部分都难以得到。
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