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产品名称 微三云陈明凤："推N返一"：激活客户裂变潜能
，打造企业持续增长新动力

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

微三云陈明凤："推N返一"：激活客户裂变潜能，打造企业持续增长新动力

面对客户稀缺和裂变效果不佳的困境，企业如何能够充分激活老客户，让他们成为品牌推广的有力军，
进而裂变出更多精准潜在客户群体？关键在于一套成熟的客户循环裂变模式。

【推N返一】是一种创新的客户循环裂变模式，它能够激发客户主动参与裂变，持续不断地为企业吸引
新流量并扩dapinpai影响力。

在这一模式下，"一"代表的是奖励，这可以包括商品金额返利、账户余额奖励、积分奖励或是优惠券等
多种奖励形式。顾客在购买特定的资格商品后，获得推广资格，一旦他们直接推荐的客户购买活动商品
，即可获得相应奖励。

企业可以根据自身经营策略灵活设定不同件数对应的奖励机制，启动一个持续性的裂变循环。例如，设
定每直接推荐销售3件商品，即可获得50元的奖金。如果资格商品的价格是50元，那么当直推客户购买的
商品累计达到3件时，除了原本的60元奖励之外，还能额外获得50元的返利，相当于免费获得了一件资格
商品。

这种以实际利益为驱动的方法不仅增加了客户的忠诚度，还提升了他们在裂变活动中的积极性。设想自



己作为客户，既获得了免费的推广机会，又能够通过推广获得收益，无疑会非常心动。

假如资格商品是50元

只要直推客户下单的商品数量加起来满3件，就可以获得60元奖励。另外每满3件另返50元，相当于返还
原来的资格商品50元。

直推客户买得越多，客户赚得越多！以利益奖励为手段，增加客户的粘性，提升客户的裂变活跃度！

试想一下你是客户，不仅免费领了推广资格，而且还能赚到钱，是不是很心动？

如此一来，1个客户裂变3个新客户，3个客户再裂变9个新客户，以此类推，解决流量问题的同时，还解
决了客户增购复购的问题，延长了客户的生命周期价值。

当然，选择适合进行裂变的商品也是至关重要的一环。如果企业面临商品种类少、库存不足或单价较高
的情况，可以选择与供应链对接，提供全品类商品供消费者选择，从而促进裂变活动的执行。【推N返
一】模式能够有效激发客户的推广热情，为品牌实现高效且持久的新流量引入。

系统亮点包括：

无参与门槛限制：所有客户都可以无障碍参与，只需购买指定产品即可获得推广资格，或者根据会员等
级自动获得资格，无需额外购买商品。

无参与次数封顶限制：客户参与的次数和收益均不设上限，直推的客户越多，购买的商品数量越多，客
户的收益就越高！
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