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循环购”作为一种创新的消费模式，正逐渐改变着人们的购物习惯。通过回收、修复和再利用，循环购
不仅为消费者提供了更具性价比的选择，同时也为商家带来了新的商机。更重要的是，循环购模式有助
于减少资源浪费和环境污染，推动可持续发展。

在循环购模式中，消费者可以将不再使用的产品交给回收方，经过专业的修复和整改后，这些产品将以
较低的价格重新上市。这种模式不仅为消费者提供了更多选择，还让他们能够以更优惠的价格购买到优
质产品。同时，商家也可以通过这种方式拓展产品线，增加销售额和利润。

除了消费者和商家，循环购模式还对整个社会产生了积极影响。通过减少新产品的研发和生产，循环购
有助于节约资源、减少能源消耗和降低环境污染。此外，循环购还有助于推广可持续发展观念，提高公
众对资源利用和环境保护的重视程度。

一、循环购模式的玩法

首先，让我们来了解一下什么是循环购。简单来说，循环购是一种创新的商业模式，它不仅能够让用户
享受到消费免单的优惠，还能让用户在推荐新用户时获得佣金。想象一下，你购买了商品，不仅商品免
费，还能赚钱，这是多么美妙的事情啊！

那么，循环购是如何实现引流和复购效果的呢？答案就在于平台设置的两种类型的商品：单品和礼包。
购买单品，你可以获得等值的分红额度，这意味着你购买的商品其实是免费的。而购买礼包，你不仅可
以获得更gaoji别的VIP身份，还能获得更多的分红额度。这种机制，让用户在享受购物乐趣的同时，也能
获得实实在在的经济回报

循环购营销模式的市场推广运作逻辑：



1. 单笔消费达到2000元时，可以获得分享会员资格，同时获得1股，6000消费额度，以及1-5代推广股权（
1代股权奖励100%，2-5代奖励10%）。

2. 单笔消费满6000，可以获得分享会员资格，并赠送1股、20000消费额度以及1-8代推广股权奖励（1代奖
励10%，2-8代奖励10%）。

3. 单笔消费达到18000元，可以获得分享会员资格，并且会赠送9股份和80000消费额度。同时，还可以获
得与股份相关的奖励，其中1代的股份奖励为10%，2-8代的股份奖励也为10%。

另外，还有一个分红机制给予荣誉会员。当推广获得股份达到一定数量时，可以成为平台名人堂成员，
享受相应的奖励和福利。这种机制有助于激励用户积极参与推广活动，为平台带来更多的用户和流量。

1、达成10-50个股权成为V1身份，享受3%的奖金池分红

2、达成51-200个股权成为V2身份，享受5%的奖金池分红

3、达成201-500个股权成为V3身份，享受10%的奖金池分红

以上几个奖金池都是平均分，如我现在达到了V3身份，而这个时候池子里只有我一个人，那么就我一个
人享受这10%的分红，假如又有人达到了V3身份，那么就是平均分，平台还可以设置高等级享受低等级
的分红，同时参与多个分红池加速释放。

三、循环购模式的优势

提高消费者黏性：通过积分、返利等激励机制，循环购模式能够有效提高消费者的购物频次和粘性，从
而增加平台的用户规模和活跃度。

促进消费增长：循环购模式通过为消费者创造额外收益，激发其购物欲望，促进消费增长。同时，通过
精准营销和个性化推荐，提高消费者的购买转化率和客单价。

降低营销成本：循环购模式利用消费者的购物行为进行口碑传播，吸引更多潜在消费者加入平台。这种
自发的传播方式有助于降低企业的营销成本，提高营销效果。

增强品牌影响力：循环购模式通过提供优质的商品和服务，提升消费者的购物体验和满意度，从而增强
品牌影响力和口碑效应。这种口碑效应有助于企业在激烈的市场竞争中脱颖而出，保持lingxian地位。

当然，要成功实施循环购模式，商家需要注意产品质量和安全。在回收、修复和再上市过程中，商家需
要确保产品的质量和性能符合标准，以避免对消费者造成损害。同时，商家还需要建立完善的回收和修
复体系，确保产品能够得到及时、专业的处理。

总之，“循环购”模式是一种具有广阔前景的消费模式。它不仅有助于满足消费者的需求，提高商家的
竞争力，还能推动可持续发展和环境保护。随着人们对环保和可持续发展的重视程度不断提高，相信循
环购模式将在未来得到更广泛的应用和推广。
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