
排队免单：比打折返现更有吸引力的营销模式

产品名称 排队免单：比打折返现更有吸引力的营销模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

排队免单分红奖励模式是一种变相打折的营销模式，但比起打折更加
吸引人，消费者通过购买商品获取排队资格，并等待免单奖金的发放
；用户本身就要到平台上消费，如果消费还有机会把本钱拿回来，还
白体验了商品，这点岂不是激发了用户消费的兴趣？

为什么选择排队免单？

排队机制:不再是简单的折扣或优惠，而是通过扫码支付后的自动排队
，给予消费者一种与众不同的参与感。利润分享:当某位顾客排到首位
时，商家不仅为其提供优惠，更与之分享每笔交易的部分利润。这既
增加了消费者的粘性，又让他们觉得受到了尊重和重视。累计免单:随
着消费者消费的增加，其获得免单的机会也越大。这为消费者提供了
持续参与和累积回报的动力

创新性

在众多营销策略中，排队免单以其独特的创意和玩法吸引了消费者的



目光。低成本、高回报:相较于传统广告或促销活动，排队免单几乎无
需额外的营销成本，但带来的回报却是显著的。

强化品牌忠诚度

通过此种策略，商家与消费者之间建立了更为紧密的关系，消费者对
品牌的忠诚度也随之增强。

精准定位

排队免单可以与各种CRM系统整合，帮助商家更精准地定位目标客户
，实现精准营销。

排队模式介绍：

1.客户1到店消费100元，从消费金额中返20%给客户1——客户1可返现
金额积累至20元；

2.客户2到店消费100元，从消费金额中返20%给客户1——客户1可返现
金额积累至40元；

3.客户3到店消费100元，从消费金额中返20%给客户1——客户1可返现
金额积累至60元；

4.客户4到店消费100元，从消费金额中返20%给客户1——客户1可返现
金额积累至80元；

5.客户5到店消费100元，从消费金额中返20%给客户1——客户1可返现
金额积累至100元。

此时，客户1消费金额100元已积累完毕，可发起返现申请，商家确认
后返现；客户1提现成功，免单购物，排队结束。



对于顾客来讲，就是免费购物，免费一定比打折返现更有吸引力！

对于商家来讲，就是 8折销售，不增加成本但带来更多客户！

排队免单是一种营销策略，顾客在消费后通过扫码支付，系统将订单
按时间顺序自动排队。当某位顾客排到第一位时，商家会将每笔收入
的一部分利润分给该顾客，这位顾客每到一笔返现都可以进行提现，
到最后就能实现免单。这种策略能增加用户的积极性和参与度，适用
于各种行业，操作简单且营销效果突出。商家通过设定让利比例、活
动时间和免单名额等参数，以这种促销方式吸引消费者，提高销售额
。
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