
近期小红书常见问题汇总合集，如何判断对标有无聚光投放？

产品名称 近期小红书常见问题汇总合集，如何判断对标有
无聚光投放？

公司名称 广州点赞传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街道锐丰中心3栋

联系电话 15999978951 15999978951

产品详情

很多时候不是我在回答，而是一些拿到结果的商家、博主在回复，跨行业、跨领域的回复，对你做小红
书也有更多的借鉴意义。

整理付费社群近期大家对小红书的问题汇总。

一、如何看对标有无投广告？

答：判断对标是否投广告有3种方式：

第1种方式打开第3方软件，搜索品牌名，看其是否为达人投放广告，以灰豚为例，搜索品牌、点开商业
笔记中是否有推广笔记；

第2种看其企业号有无高赞笔记，尝试刷几条笔记，大概率系统推荐它的笔记，看笔记有无“赞助”和“
广告”小标；

第3种方法询问你对接官方销售同学，基本能给到答案。

二、有没有小红书基础资料学习？

推荐3个小红书学习途径：小红书种草学网站；小红书千帆学习网站；小红书资料库：我收集近200+小红
书文件，点击阅读原文即可。

三、是不是聚光上投1000元，下周就可以上私信组件？

答：私信通组建有两种：



第1种是基础版，可以设置欢迎语、自动回复和快捷菜单，每周二考核，近30天聚光竞价消>1000,满足即
自动开通权限；

第2种私信通升级版，除上述外，会有客服分线、客资自动抓取等功能，每周二考核账号近30天客资收集
消耗＞3000，也是自动开通。

四、小红书有什么做矩阵工具？

答：蚁小二等等。

五、3个企业号可申请同一个名字的商家话题吗？

答：每个企业号号有一次免费申请商业话题的机会，商业话题将笔记进行进行聚合。

点开品牌主页，点开标记，就能看到在这个商业话题下，有哪些笔记，能够让用户更直观看到品牌详情
。

申请路径：

专业号中心-更多功能-商业话题，在申请技巧上，可采取品牌名+产品名强相关，商业话题不能超过10个
字，一个企业号只有一次免费申请的机会，慎重申请。

认证完后，无论是达人笔记还是企业号运营都要加上话题标签，渐渐标签下就会有品牌内容，看到具体
的浏览 量。

3个企业号建议申请品牌+XXX方式，也能充分利用好商业话题优势。

六、接广告如何报价？

答：博主报价是通常是粉丝量的10%，若你的拍摄调性高且难度高，可酌情提升报价。

若你做视频剪辑、原创图文接直发，可报价相对低一些，在设置报价的时候，系统也会有推荐报价，可
参考报价。

七、蒲公英的判定也变成了异常，应该怎么做？

答：蒲公英等级变为异常：

第一步是申诉，点开设置-账号申诉；

第二步若无法解决，就创作一些互动、干货类笔记，等待小红书等级回复，我也遇到类似情况，账号判
定为异常，停一段时间后，账号就慢慢恢复正常。

八、几篇有热度的笔记，账号无明确人设的，如何变现？



答：变现有两种方式：

第1种通过账号销售产品，即如果你有货源、服务优势，就可以售卖相关产品和服务，私域变现；

第2种就是接广告，广告主投你或因为你粉丝多数据好、或因为你调性好，核心是粉丝多数据好。

在这种情况，你要继续更新类似相关笔记，让账号先涨到1000粉，然后再考虑接广告。

九、小红书笔记如何埋词 ？怎么埋 ？

答：下载小红书千帆【商家版】查询里面的飙升词和热搜词，在发布笔记时候，根据行业热搜词来撰写
笔记，备注需要在小红书有开店。
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