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产品详情

微三云陈明凤：揭秘“推三返一”七星创客：如何轻松实现消费与创业的双赢？

在数字化时代，商业模式正经历着前所未有的变革。其中，“推三返一”七星创客模式作为一种新型的
消费模式，以其独特的核心理念和激励机制，正逐渐改变着人们的消费习惯，引领着商业领域的新潮流
。

这一模式的核心理念是“先消费后返利”，它鼓励消费者通过购买特定的产品或礼包，成为代理并参与
到商业推广中。这种消费模式不仅为消费者提供了更多的选择和可能性，同时也为商家带来了更多的流
量和销售机会。通过“一次下单，多次返利”的营销策略，消费者能够持续感受到消费带来的惊喜和回
馈，从而增强了对品牌的忠诚度和黏性。

而“推三返一”七星创客模式的奖励机制更是其独特之处。它巧妙地结合了直推奖、团队业绩奖、伯乐
奖和股东分红奖等多种奖励形式，形成了一个完整的激励机制。这种机制不仅激发了个人推广的积极性
，还促进了团队合作和层级晋升，形成了一种良性的商业生态。

在“推三返一”七星创客模式中，消费者每推荐一个用户入单，都能获得一定比例的佣金奖励。这种即
时的奖励反馈大大增加了消费者的推广动力，使他们更加愿意分享产品和模式给更多的人。同时，团队
业绩奖则鼓励消费者组建自己的团队，共同实现更高的销售业绩。通过团队合作和共同努力，消费者不
仅能够获得更高的奖励，还能建立起紧密的合作关系，共同推动商业模式的发展。



此外，“推三返一”七星创客模式还设置了伯乐奖和股东分红奖等gaoji奖励。伯乐奖鼓励上级帮助下级
发展团队，实现共赢；而股东分红奖则是对最高层级创客的额外奖励，激励他们为商业模式的持续发展
做出更大的贡献。

以实战为例，消费者在购买特定产品或礼包后，不仅可以获得创客身份和分销资格，还能通过推荐他人
购买快速回本。随着团队的不断壮大和业绩的提升，消费者还有机会晋升为更高星级的创客，享受更高
的团队业绩奖励和更多的福利。这种晋升之路不仅为消费者提供了更多的成长机会，也为商家带来了更
广阔的市场和更多的利润。

例如A用户购买了产品，那么就会成为VIP身份。

成为VIP后推荐一个人就可以获得订单的10%的奖励；

成为VIP后推荐第二个人就可以获得订单金额的20%；

成为VIP后推荐第三个人就可以获得订单金额的70%；

那么成为VIP后推荐到指定的人数或者团队业绩达到相对应的阶段，就可以获得相对应的团队奖励。

“推三返一”七星创客模式的出现，不仅改变了传统的消费观念，也为商业领域带来了新的机遇和挑战
。它激发了消费者的积极性和创造力，促进了商业模式的创新和变革。同时，它也提醒着我们，在数字
化时代，商业模式需要不断地适应和创新，才能满足消费者的需求和市场的变化。

总之，“推三返一”七星创客模式以其独特的核心理念和激励机制，正在引领着商业领域的新潮流。它
不仅为消费者带来了更多的选择和可能性，也为商家带来了更多的流量和销售机会。随着这一模式的不
断发展和完善，我们有理由相信，它将为我们带来更多的惊喜和变化。
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