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以下是正文：

    



全世界最大的骗局就是早餐店，他根本就不是靠卖早餐赚钱。一碗八块钱的饺子只

卖三块，也赚得盆满钵满。不信我讲个案例你就知道了。

深圳一个美女开了家早餐店，开业做出活动，原价八块钱一碗的饺子只卖三块钱。

但需要满足一个条件，只要花三百块钱办张会员卡，可享受一年三块钱吃饺子，而

且会员还当场赠送价值三百元的酒。

对顾客来说，饺子八块钱一碗，一年吃200碗，就是一千六百元。而消费者只需要花

三百块钱办张会员卡，一年可以节省一千三百元，而且还赠送价值三百元的酒。对

于客户来说，一般都不会拒绝，那老板怎么赚钱呢？办一张三百元的会员卡，是纯

利润，三百元酒的成本，也就是四十块钱，两千张会员卡，纯收入就是五十二万，

饺子的成本也就是两块一碗。

顾客这一碗饺子还能赚一块钱，按一个会员一年平均吃200碗计算，早餐店一年的销

售数量就是四十万份。一碗饺子只赚一块钱，一年又赚四十万，加上会员费收了五

十二万，最后能收到九十二万，房租一年八万，人工工资十万，水电两万，加其他

支出两万，共计成本二十二万，九十二万减二十二万，固定成本一年轻松赚七十万

。

现在做生意赚差价时代已经结束了，未来赚的是现金流，玩的是模式，整合的是资

源。所以我们做任何生意都要相信商业模式是设计出来的。

    

    ----------------------------------------

    



如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。
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收费推广项目，不做项目私下评估，以上分析不构成任何投资建议。仅作为开发需求者的模式案例参考
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