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产品名称 广告福袋模式的行业标准:广告福袋模式相关的
行业规范和标准准!

公司名称 微二云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市南山区粤海街道海珠社区海德三道199号
天利中央商务广场702C11

联系电话 13924376557 13924376557

产品详情

广告福袋模式的行业标准:广告福袋模式相关的行业规范和标准准!

导读：

微三云科技作为国内有影响力的移动应用系统提供商之一，坚持以“技术为本，服务为先”，为用户提
供公众号小程序、高端APP开发、高端定制服务，目前已打造出比如共享购嗨购模式，乐分享模式，消
费返利模式，共享WIFI广告模式，有钱还众筹还债模式，思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动2+1奖励
模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖
模式、广告电商模式等应用模式小程序系统、微信、APP分销系统。

微三云系统开发报价方式是怎样的？——评估需求实现程度所需的人力投入来报价。

微三云软件会派出需求分析师/项目经理上门调研了需求后，给项目划分功能模块来报价。即从项目全局
上分析预估方案设计关键点、系统生命力的架构难度、技术难度&需求实现程度、界面UI&交互设计等质
量要求后，再分别评估每个功能模块的所需投入的人力资源和开发周期等资源配置情况。以需要投入的
人天工时来核算出包含各功能模块报价方案。

                                     
广告福袋模式+源码搭建+软件开/发技术服务+商业模式设计

 

 



看广告可以免费领积分？购买课程领取积分就可以免费抽福袋？这是什么天上掉馅饼的新奇玩法？你们
没听错，这种几乎等于白拿的广告福袋模式在易学家园就能玩。

什么是广告福袋模式？这只是对叠加模式的简称，广告福袋模式全称是广告电商+福袋电商模式。广告
电商是电商行业中非常流行的玩法，以消费为核心，奖励观看广告任务，通过简单的广告任务发放平台
积分，让消费者可以继续消费或提现。福袋电商也就是人们非常熟悉的盲盒电商，其原理与盲盒电商一
模一样，我们就不做过多解释。

总而言之，广告福袋就是将两种非常流行、火爆的玩法相结合的全新模式。

 

那么广告福袋模式到底怎么玩呢？我们一起来了解一下：

 

玩法介绍：

每日签到：每日可签到5次，每次需观看2条广告，每次签到获得积分数量随机，zui高可获得8888积分，2
4:00重置签到次数。

 

打卡赚积分：购买首页课件赠送对应的打卡任务，每24小时领取一次打卡积分奖励，完成每期打卡另赠
送大量积分奖励。打卡任务可以进行升级，达到任务条件后，每天的打卡积分获得大幅提/升。每期任务
结束以后弹窗内可选择结束本期或者继续打卡。

 

分享福利（2代收入）：

下级每次打卡都可获得其打卡金额的百分比

初始：直接分享10%，间接分享6%

动态：直接分享20%，间接分享12%

（只计算下级在打卡人数，直接分享/间接分享互不关联，哪项人数达到自动增加佣金百分比）

 

好友福利：

l 分享好友zui多可以获得8888积分奖励

l 分享1位下级注册并完成签到任务可获得1次易学福利抽奖机会，zui高可开出8888积分

 

福袋玩法：



现金福袋：每直接分享1位好友购买课程/激活打卡任务，可获得1次开启分享福袋机会，每次可以开出10-
20元现金。

积分福袋：积分福袋可以通过积分开启，开启可随机获得区间值内任意数量积分，即开即得全凭运气

 

抢宝玩法：可用积分参与抢宝，达到一定人次条件即可开奖，中奖者获得全部积分奖励，多次参与可提/
高中奖几率。

 

积分说明（1积分约等于0.1元）：平台激励视频广告收入，会员收入，游戏广告收入，电商收入，积分
商城收入，以及其他综合收入的80%，以积分的形式免费赠送给平台用户，以此激励大家养成良好的学
习打卡习惯，积分可用于购买各种课程资料，开通课件代理商，商城购物，娱乐休闲小游戏，消费使用
。

 

之所以给大家重点介绍广告福袋模式，不仅仅是因为这种模式结合了时下流行的玩法，更是因为这种模
式能够兼顾消费者、平台、广告主三方的权益。这种模式与其他模式不一样的点就在于，接触到了广告
主，能够增加收入的渠道多一个，能够赚钱的方向就多一个，成功的几率就多一点。

 

对于想从商业模式就开始抢先一步的企业来说，广告福袋模式简直就是企业们的天堂！

 

广告福袋模式是市面上少有的能够兼顾三方的模式，其发展方向与潜能都是无限的，想要创业的老板真
的不要错过哦！小编手里刚好有些可靠的咨询渠道与合作平台，感兴趣的老板都可以向小编留言获取！
声明：本人不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评
估，所有分析不构成任何投资建议。
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