
抖音信息流与直播的结合：创新广告形式提升用户参与度

产品名称 抖音信息流与直播的结合：创新广告形式提升用
户参与度

公司名称 广州点赞传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区萝岗街道锐丰中心3栋

联系电话 15999978951 15999978951

产品详情

在douyin这个集合了短视频和直播功能的平台上，信息流广告与直播的结合为品牌提供了一个全新的互
动和推广机会。通过创新的广告形式，品牌可以有效地提升用户的参与度，从而增强品牌影响力和促进
销售。以下是如何结合douyin信息流与直播，创新广告形式以提升用户参与度的一些策略。

1. 直播预告与信息流广告结合

在直播开始前，通过信息流广告进行预告是一种有效的策略。这种结合可以提前吸引用户的注意力，为
直播活动制造期待感。广告中可以包含直播的主题、时间、嘉宾信息以及用户可能感兴趣的亮点，激发
用户的好奇心和参与欲望。

2. 直播中的互动广告

在直播过程中，可以通过设置互动环节来提升用户的参与度。例如，可以在直播中穿插互动式广告，如
实时问答、抽奖活动或者观众投票等。这种形式的广告不仅能够吸引用户的注意力，还能够让用户在参
与过程中更加深入地了解品牌和产品。

3. 创意内容的展示

在直播中展示创意内容，如产品演示、幕后制作或者用户故事分享，可以让用户更加直观地了解品牌的
价值和产品的特点。结合信息流广告，可以将这些内容的精华部分进行预告和推广，吸引用户进入直播
间深入了解。

4. 利用直播的即时性

直播的即时性是提升用户参与度的一个重要因素。品牌可以利用这一特性，在直播中宣布限时优惠、特
别活动或者新品发布，利用用户的即时反应来提升参与度和转化率。同时，信息流广告可以作为直播内
容的补充，提供更多细节和背景信息。



5. 直播后的延续互动

直播结束后，品牌可以通过信息流广告继续与用户互动。例如，可以发布直播的精彩片段、用户互动的
亮点回顾或者后续活动预告。这种延续性的互动可以让用户保持对品牌的关注，并期待下一次的直播活
动。

结语

通过结合douyin信息流广告与直播，品牌可以创新广告形式，提升用户的参与度。直播预告、互动广告
、创意内容展示、利用直播的即时性以及直播后的延续互动，都是有效提升用户参与度的策略。如果您
希望在douyin上投放广告，或者需要专业的广告策略建议，请联系我们。作为专业的广告dailishang，我
们拥有丰富的经验和专业的团队，能够为您提供量身定制的广告解决方案，帮助您的品牌在douyin上取
得成功。
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