
白酒分销商城小程序卖货系统开发

产品名称 白酒分销商城小程序卖货系统开发

公司名称 广州市微码互联科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

随着我国城镇居民人均可支配收入的不断增长和物质产品的极大丰富，消费者主权得以充分彰显，人们
的消费观念将逐渐从价格消费向价值消费进行过渡和转变，购物体验的好坏将愈发成为决定消费者是否
进行买单的关键性因素。

白酒分销商城商城系统开发，白酒分销商城商城模式开发，白酒分销商城商城开发，白酒分销商城商城
小程序开发，白酒分销商城商城制度开发，白酒分销商城商城源码开发，白酒分销商城商城软件开发

一、白酒分销系统作用

“微商分销系统”帮助微商企业快速搭建一个微商渠道分销体系，招募大量代理商、分销商，是一款真
正的从上游到下游，线上到线下全打通的微商后台管理系统，帮你快速卖货，实现业绩倍增。而且每一
笔订单都走商城，解决信任问题、售后问题、控价问题

微商渠道分销系统即微信分销商城，为商家轻松搭建微信分销商城，帮助商家快速形成多层级微分销产
品渠道，并基于社交平台迅速传播，形成全民为商家开店、全民为商家卖商品的效应，快速提升商品知
ming度和销售额。

微商可以使用三级二级分销制系统，让用户就可以加入微商，成为微商的二级分销商，微商给二级分销
商的返利由企业自主决定。建立外围渠道销售系统，零营销费用或低营销费用实现主动营销、口碑营销
，让大众既来消费又是微商的业务人员，又不用支付底薪，降低营销成本。

微商分销系统模式采用“互联网全微信分销”模式，创新地将订货系统与微商价控防伪防窜货系统有机
结合，帮助企业建立自己的专属订货商城，同步开拓与管理传统分销渠道与微商渠道，帮助企业提升业



务效率，拓展业务渠道，增强渠道连接，形成通畅的信息化体系。

二、白酒分销系统体系设计实例

1.等级与等级权-益

——层级：

法-律规定分销不能超过三级，因此体系设计z多三级，在初期情况下可以设为两级，随着用户量的增加
，激励政策的调整，可增加到三级，在系统设计时应灵活设计。

——入驻门槛：

z初好物满仓的注册主要是提供老用户的邀请码即可注册，没有其他入驻门槛，有利有弊。

好处就是有邀请码有渠道的用户，可以通过各种途径广泛招手下级，新用户有广泛的来源；弊端就是，
没有其他门槛，导致有效用户难以在z初就行筛别。

以云集为例，z初的政策是注册交300左右的费-
用，后期因涉及法.律问题，改为了300元购买入门产品，成为店主的策略。

z初支付成本，会让新用户有动力将付出的钱收回，也能在一定程度上肯定店主的卖货动力。

在传统的零售模式之下，企业的经营者依托真实的线下实体场景来向消费者提供商品，zui后通过差价来
获得收益。更重视的是人货场理论中的货和场，同时一直有酒香不怕巷子深的理论，酒是货，而巷子是
场。
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