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产品名称 力宝商城的营销模式：赋能用户，实现自裂变与
复购

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15220898788 13222500584

产品详情

力宝商城的营销模式：赋能用户，实现自裂变与复购

解析力宝商城的价格体系

在力宝商城中，养生鞋分为两种价格：398元和498元。不同的价格对应着不同的奖励政策，涵盖了创客
、区县代理、市级代理和省级代理等多个层级。

创客级别：直推奖励

创客购买398元养生鞋，直接推广者可获得128元的奖励。这种直接的奖励机制可以激发创客的推广积极
性，促进产品销售。

区县代理级别：团队销量激励

区县代理需要直推5名创客，并且团队销量累积达到20双，才能获得相应的奖励。除了直推奖励外，还可
以享受级差奖励，激励代理者努力推动团队销量的增长。

市级代理级别：培养与销量双重激励

市级代理需要直推10名创客，并培养出2个区县代理，同时团队销量累计达到100双，才能获得市级代理
的资格。市级代理可以享受更丰厚的直推奖励和级差奖励，并且还有平级奖的额外激励。

省级代理级别：高级别的奖励政策

省级代理需要直推15名创客，培养出2个市级代理，且团队销量累计达到600双。省级代理可以享受最丰
厚的奖励，包括直推奖励、级差奖励和额外的平级奖励。



电商营销软件的重要性

在力宝商城的营销模式中，电商营销软件扮演着关键角色。它能够帮助平台方管理用户、追踪销售数据
、自动计算奖励并及时发放。通过电商营销软件的支持，力宝商城能够有效赋能用户，促进自裂变和复
购，进而实现平台方和用户的双赢局面。

结语

力宝商城的营销模式通过多层级的奖励机制，有效激励了用户参与和推广产品。而电商营销软件的运用
，则为这种模式的实现提供了技术支持和保障。未来，随着用户规模的增长和营销策略的优化，力宝商
城将能够进一步提升用户参与度和销售业绩，实现可持续发展。
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