
化妆品代加工oem产品加工，面膜护肤品代加工厂家

产品名称 化妆品代加工oem产品加工，面膜护肤品代加工
厂家

公司名称 广州萃普生物科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品优势:对皮肤无伤害，安全健康有效
工厂实力:自有100多家连锁美容院
研发实力:独家零添加生产研发技术

公司地址 广州市白云区嘉禾街新科上村东街20号（自主申
报）

联系电话 18986282761 18986282761

产品详情

方案一：美容院拓客活动方案?拓客总体思路：一个美容院有100个老顾客，一个带一个就是100个新顾客
，从目前情况来看美容院集中做老顾客带    

美业的市场潜力究竟有多大？据近几年很多数据和市场反馈显示，美业市场每年都有不同幅度的扩增，
且今年还到了一个新的高度。不过市场潜力越大意味着市场竞争也愈激烈，市场新鲜血液不断，但也有
许多经营不善的例子，或者陷在经营的困境中无法自拔。就像近两年，越来越多开美容院的经营者们在
感慨美业这行经营难，那么美业人如何做才能在这样的市场中更好地生存和发展呢？    

为了让活动更加有氛围，美容院要提前进行宣传，让顾客了解美容院的活动。并将美容院内进行装扮，
让圣诞节的气氛从内部点燃。美容院的.管理者要分清美容院内每一位员工的职责，让每一位员工知道自
己的任务。要做好仓库的库存，避免发生存货不足的现象。美容师要将人员安排到位，让每一位顾客都
享受到z业的优质服务。    

7有奖促销在顾客购mai了某一款产品或某些价位的产品后，美容院可使用的一种激励顾客消费的促销手
段。运用方法：美容院可赠送一些小礼品如：眉笔、丝巾、工艺品等给顾客；还可进行摸奖促销，如在
店内设定某一时段的摸奖活动，客人每次消费后根据消费后的金额，通过摸奖的形式来激励消费。场合
对接：各种美容院都适用。renqi指数：★★★★招数    

与此同时，以生物科技、轻医美为代表的新美业却在快速崛起，抓住风口和机遇美容院，在疫情期间业
绩翻倍。真是一半是海水，一半是火焰，几家欢喜几家愁！    

如免费茶水和小点心，为顾客提供免费的茶水和小点心，可以让顾客在舒适的环境中享受美容服务，同
时也可以增加顾客在美容院的停留时间。    

一、渠道机构的日子会越来越难；疫情下的美容院倒闭的会更多，客户消费力会下滑，加上今年本身的



轻医美爆发，很多有实力的美容院会自己申请医美牌照，所以渠道的流量根基是削弱了的。    

这个主题主要侧重于美容院对顾客的服务，以此为主题，进行合理的促销组合，促使顾客消费。可参考
以下促销宣传案：年年岁岁花相似，岁岁年年人不同。“月美人更美”，今年中秋，来XX美容院收获一
次精心设计与改变的喜悦吧。马上了解，开始你的金秋求美之旅!吧比如，活动期间，所有顾客可在美容
院购mai“中秋美丽心礼”特惠套餐(价值xx元)，赠送给自己的家人;在套餐的详细内容上，可以安排一些
以健康、保养为主要功效的产品或服务。    
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