
2024中小妇产机构如何逆势增长？

产品名称 2024中小妇产机构如何逆势增长？

公司名称 宿州市德胜网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 【手机号同微】

联系电话 17856244602 17856244602

产品详情

我们是专门做网络运营服务的，如果您需要可以直接联系我们。

随着这几年，抖、快、小这样的自媒体平台快速发展，传统的媒体越来越没有优势了。以前通过公交、
站牌、地铁、停车场道闸、电梯等线下渠道打造品牌，通过百度等搜索引擎收割流量的形式，现在收效
甚微。

目前，已经形成了以团购拓客引流加医生/医院品牌营销的方式。也是目前比较主流的营销方式。

下面我就详细分享一下，妇产机构如何逆势增长的操作方式：

1、以团购拓客引流。重点美团和抖音团购。

美团是比较成熟的生活类平台，操作方式也都非常成熟。

抖音团购需要结合抖音直播来做。跟美团不大相同。抓住直播流量，就能获得不错的效果。

2、医院或者医生品牌。

传统方式都是以医院品牌为主。现在依然是一样的。

这是因为现实的情况导致这种结果。如果以医生品牌为重点，如果医生流失了，对医院的经营都是十分
大的损失。所以大部分机构，shouxuan还是医院品牌。

医院品牌为重点，可以采用多专家策略，体现医院品牌的高度，专家团队的实力。

医生品牌为重点的，主打的就是医生IP，以医生科普、问诊等方式，凸显医生的专业度、亲和力、医生
个人特色。



具体的平台以及操作的细节我就不分享了。每个机构、医生的情况都有不同，需要根据具体情况做出详
细的方案。

目前很多人想做,但是不知道具体怎么操作,欢迎大家找我聊聊,解决你的疑惑和问题。

从事行业10年，有丰富的运营经验，熟知民营机构相关规则，通过多年的人脉和经验，三甲入驻、医生
进修 晋升、执业范围变更、各类互联网平台认证（抖音黄v、蓝v、小红书、K手）等资源，有需要的朋
友可以详细咨询。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

