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产品详情

二手出租模式的优势与赚钱之道？软件开发服务+商业模式设计，微三云商业思维

前文介绍：

微三云超级 APP 主要针对客户群体 1、会员量比较大的客户：比如超过 10 万-
过亿会员，超高迸发支持，原生 APP 可支持上架安卓苹果商店，优惠期包改代码、申请软著包上架成功
为止(苹果商店上架要求唯/一性） 2、利用广告和游戏实现会员价值变现、平台会员增值服务及二次利用
：系统自带广告投放接口及广告资源，10 万会员每月能净收益 1-2 万元
3、模式激进导致平台风险问题：多个平台可以用平台号形式入驻超级 APP，将会员导流到超级
APP，超级 APP 再与多平台实现跨平台会员相互导流， 多个平台可以均以平台号形式入驻超级
APP，某个平台封禁，对超级 APP 运营主体和会员没损害，重新设立新平台新模式，接上超级
APP，会员马 上导流回来继续使用。

                                                                         
二手出租模式+引流复购+裂变营销+互联网模式

  

引言：



  你有没有买回来但没怎么用过的商品？你有没有用过几次然后发现不太合适但又害怕卖不出好价钱的
商品？有一种商业模式能够解决这些困扰，那就是转转平台的二手出租模式。什么是二手出租模式？二
手顾名思义就是别人用过的，你拿来用你就是二手。出租就更简单了，就是将商品租出来给别人使用，
但商品所有权还是在原来的主人手里。这种模式有什么好处呢？好处就在于商品可以无限期租借给不同
的人使用，长此以往获得的收入必然会超出商品原本的价值。而对于需要某些特定商品但又不需要全新
商品的人群来说，二手商品价格低廉，商品质量也有一定保证，对于这类人群来说是非常适合的选择，
既能省钱又能得到想要的商品。

 

那么这种二手出租模式到底怎么玩呢？我们来了解一下： 

玩法介绍：

1.在平台注册成为会员，即可领取红包

2.用户可在平台购物或转卖二手商品

3.用户分享好友也可获取红包收入

4.红包提现没有限制

 

奖励机制：

l 注册红包：注册成为平台用户就可以领取转转红包，每24小时奖励一次，红包奖励金额在0.1-1元。

l 分享注册奖励：分享一个好友注册并领取转转红包后，即可提现，成功后随机奖励0.1-1元，并且每天
红包奖励金额增加1倍，可增加至100倍。

l 分享购物奖励：分享 100人每天红包收入10-100元。

 

平台如何赚钱：用户入金后将商品出租，平台回收二手产品，再整合以低价出租给工作室、集团、企业
等需要的人赚取收入。

用户如何赚钱：通过认证平台的二手商品出租赚取收入；或者直接提货到指定地址。

如何成为代理：认购平台任意产品即可成为平台代理。

 

可认购二手产品举例： 

比如说一个小米智能手环5代，平台给出的认购价为100元，认购天数是30天，平均每日收入10元左右，
总收入300元，代理直接分享好友购买，获得/奖励。

比如说一部小米MIX2手机，平台给出的认购价为500元，认购天数是30天，平均每日收入75元左右，总收
入2250元，代理直接分享好友购买，获得/奖励。



比如说一部IPHONE8，平台给出的认购价为1000元，认购天数是60天，平均每日收入120元左右，总收入
7200元，代理直接分享好友购买，获得/奖励。

又比如说一部华为MATEBOOK笔记本，平台给出的认购价为2000元，认购天数是60天，平均每日收入45
0元左右，总收入27000元，代理直接分享好友购买，获得15%奖励。

 

  二手出租模式打破了传统商业模式中的买卖交易，通过将商品出租的方式，让商品所有人、商品使
用人与平台都可满足自身的需求。商品持有人可以用商品赚钱，商品使用人可以用低价获得使用商品的
权利，平台作为中间人为商品所有人提供客源，为商品使用人提供货源，三方在一个平台上各取所需，
各自满足。

  如果说2008年是某宝电商的天下，如果说16年是某多多拼团的天下，那么2023年就会是二手出租模式
的天下！

 

  小编从事电商行业多年，这些年见过不少平台，玩过不少模式，对行业内的标准与规则早就烂熟于心
。以小编这些年的工作经验来看，二手出租模式发展前景光明，具备支撑平台长远发展的条件，其模式
特质既适应有经验的老手，也适合白纸一样的新手，是一种不管谁去做都可以做出成绩的模式。小编手
里有咨询渠道与合作平台，对模式感兴趣或者想要起盘赚钱的老板都可以向小编留言哦！

小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！



地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

扩展阅读：

 微三云科技供应链系统：超级去中心化供应链系统（F2S2B)
PS：运营“货”的平台：找zuihao的货源，供给最多的平台，打造商业生态体系
1、上游：整合优势农产品供应链、源头 2、上游：整合行业供应链、工厂
3、上游：整合其他实力综合型供应链 4、上游：整合跨境电商供应链 5、下游：供货给 N
个第三方平台（提供接口供第三方商城系统对接，类似京东供应链） 6、下游：输送模式系统+供货给 N 
个平台（各个平台独立运营独立主体独立收款，平台提供供应链产品和提供多种模式系统供选择，类似
全球仓供 应链） 7、下游：供应给 N
个线下门店+批发市场+企业级采购商（类似于企叮咚供应链的模式，卖不同等级的会员接口）
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