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产品详情

链动2+1电商起盘模型

链动2+1模式：实体企业的业绩倍增秘籍！

你是
否有过这
样的疑惑：对于互
联网模式和系统，虽然想要做出效果
，却又担心无从下手？其实，裂变传播
并没有想象中那么复杂！让我们通过本文，一起揭开链动2+1模式的神秘面纱，助你轻松落地裂变营销！

一、链动2+1模式：快速破解业绩增长困局

链动2+1是一种创新型分销模式，它以裂变传播为导向，帮助实体企业实现快速业绩增长、新客拓展。在
理解这个模式之前，我们需要先明确一个概念：什么是裂变？

裂变，即通过某种机制，让消费者自传播、自裂变，从而带来更多的消费者。在链动2+1模式中，这个机
制包括留人机制、走人机制、双层关系分佣培育机制、升单机制、对冲机制、复购机制和解冻机制等。

二、链动2+1模式的底层逻辑

分级机制：该模式以2个等级为基础，通过不同的升级方式，实现权益的升级与调整。这既增强了消费者
之间的互动性，又激发了他们的推广积极性。

推广与留存并重：通过留人机制和走人机制的设置，确保消费者在推荐新客户后，既能获得推广收益，
又能享受原有团队的消费佣金。这种双重收益模式，让消费者更加愿意参与裂变传播。

权益保障
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：链动2+1模式还注重保障消费者的权益。例如，通过解冻机制，消费者可以避免因升级失败而造成的损
失。此外，平级机制的设置，也为消费者提供了更多的推广动力。

三、链动2+1模式的系统支持

对于二开升级的支持，链动2+1模式
也毫不示弱。倍数出局、门店结合、各类分红区域代理等方式的引入，让你的业绩增长不再是梦想！此
外，每日营业抽奖、团队季度考核分润等设置，更是在激励消费者积极推广的同时，保障了其权益。

四、链动2+1模式的落地应用

在落地应用上，你需要首先明确自己的商业模式
和目标客户群
体。然后，结合链动2+1模
式中的不同机制，设置符合自己需求的升级方式、裂变路径和分红方案等。例如：

针对消费者A：你可以将其设定为初级
代理，让其推荐B级代理和C级代理
，并设定相应的佣金比例和奖励方案。当A级代理成功推荐一定数量的B级代理和C级代理后，可以将其
升级为中级代理或高级代理，并享受更多的佣金收益和权益。

针对消费者B和C：你可以根据其消费金额或推荐人数设定不同的佣金比例和奖励方案。例如，B级代理
可以享受A级代理所推荐的C级代理消费金额的5%佣金收益；C级代理可以享受B级代理所推荐的C级代理
消费金额的10%佣金收益。当B级代理
或C级代理的推荐人
数达到一定数量或消费金额达到一定水平后，也可以将其升级为中级代理或高级代理。

总之，链动2+1模式是一种非常具有潜力的裂变营销模式。通过合理的设置和落地应用，它可以为实体企
业带来快速的增长和倍增效应
；同时也能激发消费者的积极参与和分享动力。对于想要尝试互联网转型的实体企业来说，不妨从了解
和学习链动2+1模式开始，为自己的业务增长寻找新的突破口！

链动2+1则主要分为2个等级：入门等级“代理”、进阶等级“合伙人”。

总之，从这个品牌屋，加上刚才的营销地图
，我们能清晰地看到，整个品牌体系是什么，有什么样的工具可以去用，方便我们在自己的工作中思考
如何做品牌。

最后，总结一下：品牌是企业重要的资产，它存在于客户心智中，却把握在品牌主手中。

只要做好，且围绕品牌，持续说到做到，以“
能力支撑+品牌推广”，即可推动品牌飞轮，持续向前，让品牌持续创造更高价值。

在新闻资讯领域，不少人可能会听过“链动2+1模式”，但对它的认识仅限于模糊的概念。那么，究竟什
么是“链动2+1模式”呢？

首先，我们要了解什么是“链动”。它
是指借助数字化技术打破传统媒体组织之间的界限，建立协同发展的生态系统
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。而“2+1”则代表了链动2+1模式的组成要素：一是平台，二是内容生产者，另外一个便是受众。

在链动2+1模式中，平台的角色是非常重要的。作为架构师，平台需要将市场分析
、技术运营、大数据分析与行业移动体验进行整合。它也是内容生产者和受众之间的桥梁，能够提高内
容的传播速度和效果。而内容生产者的角色则是创作、生产和发布内容的人或团队。最后，受众则是该
模式的最终服务对象，他们可以通过平台获得最新、最快、更全面的新闻资讯。

详情了解私信小编，获取资料！！！

知识拓展：以下为网络转发内容，如有侵权请联系删除

上门按摩预约系统开发是指开发一个用于在线预约上门按摩
服务的系统。该系统可以在用户和按摩师
之间建立一个平台，使用户可以方便地通过系统预约按摩服务，并使按摩师能够管理和提供相应的服务
。以下是上门按摩预约系统的主要开发内容：

1. 用户注册和登录：提供用户注册账户和登录系统的功能，以便用户进行预约和管理个人信息。

2. 个人信息管理：允许用户管理个人信息，如姓名、联系方式、健康状况等。

3. 地理位置选择：系统应提供地理位置选择功能，以便用户选择提供按摩服务的地点。

4. 按摩师管理：开发按摩师管理功能，使按摩师能够注册账户、管理个人信息和设置服务时间。

5. 服务类型和时长选择：用户可以根据需求选择不同的按摩服务类型和时长。

6. 预约时间选择：用户可以选择预约按摩的具体日期和时间。

7. 支付和费用：提供在线支付功能，以便用户支付按摩费用。

8. 预约确认和提醒：系统可以向用户发送预约确认和提醒，包括预约详情、按摩师信息和预约时间。

9. 预约管理：为用户和按摩师提供预约管理功能，使其能够查看、修改和取消预约。

10. 评价和反馈：用户可以对按摩师的服务进行评价和提供反馈，供其他用户参考。

11. 后台管理：提供后台管理界面，用于管理用户账户、按摩师信息、服务类型和价格设置等。
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12. 数据统计和分析：系统可以收集和分析预约数据，生成报表和统计信息，以便管理和改进运营策略。

13. 安全和隐私保护：确保用户个人信息的安全和隐私保护，遵守相关法律法规。

开发上门按摩预约系统需要
根据具体的业务需求和目标用户进行需求分析和系统设计
。同时，还需充分考虑系统的安全性、稳定性、可扩展性和用户友好性，以提供良好的用户体验。
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