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产品详情

什么是专利布局？

专利布局指企业结合自身的企业愿景、战略规划及短期的经营目标，在考虑了相应的产业发展状况、市
场整体竞争环境、技术发展轨迹、法律制度等众多的因素后，灵活运用各种专利手段，在技术领域、专
利申请地域、申请时间、申请类型和申请数量等方面进行有针对性、策略性和前瞻性的规划和动态部署
过程。

专利布局的五种模式

1

路障式布局

定义

路障式布局是将实现某种技术的一种或几种必需的解决方案申请专利，使对手难以使用该技术，形成路
障式专利的布局模式。

 优点：维持成本较低，可在一定时期内防止竞争对手使用该技术。

 缺点：若竞争对手研发实力较强，竞争对手仍有机会绕过该障碍。



适用情况

采用该种布局模式时，企业应当对竞争对手的研发能力有所了解，若竞争对手实力较自身强，路障式布
局就不能很好地发挥其应有的作用，则不该使用该模式，该模式适合技术领  先型企业采用。

2

城墙式布局

定义

城墙式布局是指将实现某一技术目标之所有规避设计方案全部申请专利，形成城墙式系列专利的布局模
式。

 优点：城墙式布局可以抵御竞争者侵入自己的技术领地，不给竞争者进行规避设计和寻找替代方案的
任何空间。

适用情况

当围绕某一个技术主题有多种不同的技术解决方案，每种方案都能够达到类似的功能和效果时，就可以
使用这种布局模式形成一道围墙，以防止竞争者有任何的缝隙可以用来回避。

3

地毯式布局

定义

地毯式布局指系统地在一项技术的逐个研发步骤都申请专利技术保护，形成类似于地毯的技术领域全覆
盖，从而最大限度地保护企业的技术研发成果，阻止竞争者入侵。

 优点：形成覆盖面广阔的竞争禁区和严密的技术保护范围，有利于保护企业各个研发步骤的成果。

 缺点：专利申请和维护的成本较高；具体专利的布局十分讲究系统性，否则极易出现专利泛滥而无法
发挥预期效果的情形。

适用情况

该种布局中专利申请量多，整体投入大，因此需要大量资金以及研发人员的配合，适用于“不计成本”
的“大企业”。此外，企业还应有很强的专利管理能力，不断地淘汰大量的冗余专利，以节省对于专利
的维护成本。

4

围栏式布局

定义

围栏式布局是指某技术的核心专利被竞争者掌握，可考虑申请围绕该核心专利的小专利，将核心专利包
围起来，形成一个系统化的包围圈。



 优点：该布局模式可对竞争者在使用核心专利时造成一定障碍，使其基础专利或核心专利无法将价值
发挥最大化，使竞争者必须通过交叉许可使用这些小专利，才能使其核心专利较好地发挥作用。

适用情况

自身实力不足或没有足够的资金研发核心技术，但可以围绕核心专利布局多个小专利。另外，需要企业
具有一定的洞察能力，能精准地识别核心专利，并能快速布局相应的小专利。

5

糖衣式布局

定义

糖衣式布局是指核心专利由自己掌握后，自己就该种技术相关联的全部解决方案申请专利。

 优点：该种布局为“核心专利+核心专利外围的小专利”模式，形成一个由核心专利和外围专利构成
的专利网，从而提高竞争对手规避设计的难度，形成自己的技术壁垒，使竞争者无法绕过去。这样基本
上能够阻止竞争对手利用相关技术抢夺市场，企业能够完全享有该技术所带来的利益，也能够避免竞争
对手采用围栏式布局模式。

适用情况

该模式适用于那些研发实力较强和拥有充足资金的企业。

///////////

专利布局技巧

01 专利申请时间

专利申请时间会影响到拥有专利权的时间起点和专利内容的公开时间。

拥有专利权的时间起点

一般来说，专利申请日即为拥有专利权的时间起点。遇到以下情况，建议早日申请专利：

 急需获得专利权；

 行业竞争激烈；

专利内容的公开时间

一般来说专利申请日越早，则专利内容公开时间越早。通常不建议暂缓申请专利，除非专利内容与企业
核心技术秘密密切相关，且企业有明准的专利布局时间表。专利公开时间可提前，但需要提交“提前公
开请求书”。



02 专利国别

专利权具有“地域性”特点，任何一国只保护获得本国专利权的专利。因此，建议企业根据产品出口情
况来考量是否进行外国专利申请

比如：某司针对其产品A，在国内申请了发明专利并获得授权，但在法定期限内，并未提交任何国外专
利申请。那么，产品A在任何国外市场都不享有专利权，这意味着“在其他任何国家，任何企业和个人
都可以合法地生产、销售（山寨）产品A”。

03 专利维护时间

关键点在于“何时放弃对专利权的维护？”。有选择的适时放弃一些专利权，是所有企业都应该考虑的
问题，无论企业是否财大气粗。比如以下情况可以考虑放弃专利权：

 维持专利权无益于任何市场竞争；

 迷惑竞争对手——在竞争对手眼里，放弃专利权一般意味着“对方不再在这个领域玩了”。

 即将放弃的专利权，可考虑通过专利权zhuanrang而获取最后一笔收益。

小贴士

专利申请以及即授权后三年内的官方费用，可申请“专利费用减缓”。一般对企业的减缓额度为75%。
而且，虽说是“费用减缓”，目前实际操作却是“费用减免”。

04 获得专利权的方式

自行申请

费用低，但官方程序较长，尤其发明专利，很难在一年内获得专利权。

收购专利权

费用高，签署zhuanrang合同并备案（备案时间一般为5个工作日）后即生效。

获得专利权实施许可

不享有专利权，仅享有“专利使用权”，备案后生效。

小贴士：专利是很多“企业zizhi”的入门门槛，比如高新技术企业认定。急需专利时，可以考虑第2、3
条。

05 专利申请人

企业可以通过一些鲜为人知的子公司名义申请专利，这样做最显著的效果就是竞争对手很难搞清你的专
利布局，而且成本很低。

比如：苹果公司在华专利申请所使用的专利权人至少包括：苹果公司、苹果电脑公司、苹果电脑有限公
司、苹果计算机公司，很难知道苹果公司到底在中国申请了多少项专利。

06 专利发明人



企业申请专利时可考虑“不公开发明人姓名”。当企业不想让竞争对手知晓哪个技术人才在做这方面的
研究（防止对方挖人）时，可考虑此项操作。

07 专利类别

国内专利类型分三类：发明、实用新型、外观设计，保护客体各不相同。

发明和实用新型保护“技术方案”，外观设计保护“新设计”。凡是属于实用新型保护客体的，均同时
属于发明专利的保护客体。中国新专利法充分照顾了国内申请人，以至于设立了如下法条：

第九条 同样的发明创造只能授予一项专利权。但是，同一申请人同日对同样的发明创造既申请实用新型
专利又申请发明专利，先获得的实用新型专利权尚未终止，且申请人声明放弃该实用新型专利权的，可
以授予发明专利权。两个以上的申请人分别就同样的发明创造申请专利的，专利权授予最先申请的人。

因此，依据该法条，当技术方案同时属于发明和实用新型保护客体时，建议企业同时提交发明与实用新
型申请，这样操作的好处是：

 如果企业原本打算申请发明专利：面对未知的发明专利授权前景，企业至少可以先获得实用新型的十
年保护期。

 如果企业原本打算申请实用新型：如果发明专利能够授权，企业可以将保护期限从十年（实用新型）
延长到二十年（发明）。而且，这种操作（尤其是在费用减缓的情况下）成本很低。实用新型审查过程
中不括实质审查，相对容易授权。

08 专利权利要求的布局

专利的保护范围以权利要求为准。设计权利要求的宏观布局方案主要有两种。

写一篇或几篇专利(包含所有权利要求)

 优点：管理方便、官方程序少、总体费用较低

 缺点：容易让竞争对手快速获得大量专利信息

案例：

专利号：200780021109.1

专利名称：固体碳质材料合成气生产方法及装置

专利权人：特尔莫科技有限公司

这篇专利有801条权利要求，堪称2014年度之最。

将总体技术方案拆分成尽可能多的片段，布局到尽可能多的专利中

 优点：形成庞大的专利池，使竞争对手即便花费大量人力和财力，也未必能明准“对方在做什么？哪
里是雷区？哪里是空白？”以此掌握知识产权竞争中的主动权。

 缺点：管理复杂，反复遭遇官方程序，总体费用较高。



案例：

号称“中国专利第一人”“空心楼盖产业之父”的邱则有先生申请发明专利7000多项，授权专利2000多
项，且单是专利名称为“一种砼空心板”的检索结果就有一千多项！直接逼疯竞争对手。

09 针对竞争对手的专利布局

“检索”：尽可能多的掌握竞争对手“在做什么”“研发重点是什么”“未来布局是什么”。

“填空”：避开竞争对手的专利池，在同领域但不同方式/方向上布局专利。
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