
从单次交易到持续收益：代言人与合伙人在电商中的角色转变？电商
运营+电商运营+技术服务，微三云软件开发服务

产品名称 从单次交易到持续收益：代言人与合伙人在电商
中的角色转变？电商运营+电商运营+技术服务
，微三云软件开发服务

公司名称 深圳市微二云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市南山区粤海街道海珠社区海德三道199号
天利中央商务广场702C11

联系电话 13929266321 13543762209

产品详情

从单次交易到持续收益：代言人与合伙人在电商中的角色转变？电商运营+电商运营+技术服务，微三云

软件开发服务

重要介绍：

微 三 云 云 平 台 是 一 个 致 力 于 提 供 移 动 应 用 通 用 解 决 方 案 ，兼 具 个 性 化 功 能 需 求 的 全 新 架
构 的 云 共 享 平 台 。 云 平 台 通 过 同 步 实 现 资 源 共 享 、 能 力 协 同 、 快 速 响 应 、 开 放 合 作 等
功 能 特 点 ， 构 建 一 个 开 放 共 赢 的 智 能 化 服 务 生 态 ， 满 足 移 动 互 联 网 时 代 的 个 性 化 需 求
， 赋 能 更 多 合 作 伙 伴

 代言人与合伙人模式+系统搭建+商业模式设计



如果大家是做生意或者有做过传统电商的，我们会发现，我们与用户之间只会存在一种关系，也就是买
卖关系，是一种单向的关系，后续你无法很好的在做粘性或者复购。

那么代言人与合伙人的玩法就打破了原有的关系，不再是单纯的买卖关系，而是从对产品的关注进化成
，通过消费产生信任，并认同品牌价值，愿意主动推广分销传播

普通消费者能不能也成为平台的“代言人”呢？让平台消费者也能主动去帮平台推广裂变。

代言人、合伙人模式介绍：

代言人：用户购买指定商品后即可成为平台的代言人身份，享受按消费排序的代言人奖励。

销售员：在活动商品专区购买了的用户即可成为销售员，享受直推订单的销售员奖励

合伙人：销售员可以通过平台所设定的晋升条件去成为合伙人，可以享受按成为合伙人的时间顺序排名
的合伙人奖励

高，级合伙人：合伙人身份的人可以通过平台设定的晋升条件成为高，级合伙人，享受全平台的利润分
红收益。

简单理解代言人与合伙人的不同的话，代言人是以消费顺序排位为基础的奖励机制，合伙人是以成为合
伙人身份的时间顺序排名为基础的奖励机制。

代言人奖励机制：

平台会不定期推出代言人活动，用户购买相对应的产品，那么在本期内的前100名下单者就会享受该款产

品总计10%的利润分红。那么也可以在设置第101-1000名的下单用户享受产品该产品10%的利润分红，第1

001-10000名.....以此类推，可以按照自身实际的运营情况而去自定义设置。

举个例子：



平台中的一款白酒的总销售额为1000万，这款白酒的毛利率为30%，那么这个白酒的毛利为300万。

第，一期（1-100名）：代言人收入=单品利润300万x10%=30万÷100人

第二期（101-1000名）：代言人收入=单品利润300万x10%=30万÷1000人

第二期（1001-10000名）：代言人收入=单品利润300万x10%=30万÷10000人

合伙人奖励机制：

合伙人是享有全平台分红的，全平台销售利润都与合伙人有关系，会按照相对应的比例给到合伙人分红

奖励。

如：

种子轮 1-100名：5%

天使轮 101-1000名：5%

C轮 1001-10000名：5%

D轮 10001-100000名：5%

高，级合伙人享有对应身份设定的全平台总销售利润一定比例的分红池分红资格。

平台在招商的时候，前100名用户成为合伙人，每月都可平分全平台利润5%的合伙人奖励

后101-1000名用户成为合伙人，每月都可平分全平台利润5%的合伙人奖励

后1001-10000名用户成为合伙人，每月都可平分全平台利润5%的合伙人奖励



举个例子：

假设平台一年的总销售额为2000亿元，所有商品毛利率均为30%。

平台一年就有600亿的毛利。

合伙人总计20%推广补贴

1、种子轮（100名）年收入=年利润600亿×5%=30亿÷100人=3000万/年/名

2、天使轮（1000名）年收入=年利润600亿×5%=30亿÷1000人=300万/年/名

3、C轮（10000）年收入=年利润600亿×5%=30亿÷10000人=30万/年/名

4、D轮（100000）年收入=年利润600亿×5%=30亿÷100000人=3万/年/名

销售主管：15%人力资源费用

1、主管年收入=年利润600亿×3%=18亿

2、高，级主管年收入=年利润600亿×3%=18亿

3、经理年收入=年利润600亿×2.5%=15亿

4、高，级经理年收入=年利润600亿×2.5%=15亿

5、总监年收入=年利润600亿×2%=12亿

6、高，级总监年收入=年利润600亿×2%=12亿



消费即可销售有全平台分润

越早入场，收益越高

消费产品排名，永，久享受排名收益

如需完整方案，可向小编了解获取

侵权请联系删除。

——————————————————————————————

小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众hao商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1hao松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

——————————————————————————



扩展阅读：

微 三 云 云 平 台 多 场 景 应 用 莞 云 运 营 总 监 余 建 峰 首 先 对 晶 抖 云 的 功 能 体 系 做 了 全 面 的 展
示 ， 总 结 电 商 版 块 仍 是 莞 云 的 主 攻 方 向 ， 而 当 前 社 交 电 商 正 成 为 重 构 零 售 新 生 态 的 风
口 。 微 三 云 如 何 输 出 适 配 商 业 方 案 微 三 云 营 销 总 监 刘 缘 通 过 回 顾 公 司 产 品 发 展 史 ，最 终
凝 成 云 平 台 的 强 大 底 层 架 构 呈 现 给 大 家 。刘 总 监 通 过 不 断 列 举 案 例 抛 出 问 题 ， 让 大 家 给
出 适 配 的 解 决 方 案 ， 最 终 由 她 补 充 说 明 给 出 标 准 答 案 ， 并 向 大 家 讲 解 为 什 么 要 这 样 做
， 不 断 激 发 大 家 的 思 维 ， 让 大 家 对 云 平 台 的 价 值 有 了 更 深 入 的 了 解 ， 也 有 了 更 大 的 信
心 。
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