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产品详情

私域电商模型：链动2+1

链动2+1模式：实体企业的业绩倍增秘籍！

你是
否有过这
样的疑惑：对于互
联网模式和系统，虽然想要做出效果
，却又担心无从下手？其实，裂变传播
并没有想象中那么复杂！让我们通过本文，一起揭开链动2+1模式的神秘面纱，助你轻松落地裂变营销！

一、链动2+1模式：快速破解业绩增长困局

链动2+1是一种创新型分销模式，它以裂变传播为导向，帮助实体企业实现快速业绩增长、新客拓展。在
理解这个模式之前，我们需要先明确一个概念：什么是裂变？

裂变，即通过某种机制，让消费者自传播、自裂变，从而带来更多的消费者。在链动2+1模式中，这个机
制包括留人机制、走人机制、双层关系分佣培育机制、升单机制、对冲机制、复购机制和解冻机制等。

二、链动2+1模式的底层逻辑

分级机制：该模式以2个等级为基础，通过不同的升级方式，实现权益的升级与调整。这既增强了消费者
之间的互动性，又激发了他们的推广积极性。

推广与留存并重：通过留人机制和走人机制的设置，确保消费者在推荐新客户后，既能获得推广收益，
又能享受原有团队的消费佣金。这种双重收益模式，让消费者更加愿意参与裂变传播。

权益保障
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：链动2+1模式还注重保障消费者的权益。例如，通过解冻机制，消费者可以避免因升级失败而造成的损
失。此外，平级机制的设置，也为消费者提供了更多的推广动力。

三、链动2+1模式的系统支持

对于二开升级的支持，链动2+1模式
也毫不示弱。倍数出局、门店结合、各类分红区域代理等方式的引入，让你的业绩增长不再是梦想！此
外，每日营业抽奖、团队季度考核分润等设置，更是在激励消费者积极推广的同时，保障了其权益。

四、链动2+1模式的落地应用

在落地应用上，你需要首先明确自己的商业模式
和目标客户群
体。然后，结合链动2+1模
式中的不同机制，设置符合自己需求的升级方式、裂变路径和分红方案等。例如：

针对消费者A：你可以将其设定为初级
代理，让其推荐B级代理和C级代理
，并设定相应的佣金比例和奖励方案。当A级代理成功推荐一定数量的B级代理和C级代理后，可以将其
升级为中级代理或高级代理，并享受更多的佣金收益和权益。

针对消费者B和C：你可以根据其消费金额或推荐人数设定不同的佣金比例和奖励方案。例如，B级代理
可以享受A级代理所推荐的C级代理消费金额的5%佣金收益；C级代理可以享受B级代理所推荐的C级代理
消费金额的10%佣金收益。当B级代理
或C级代理的推荐人
数达到一定数量或消费金额达到一定水平后，也可以将其升级为中级代理或高级代理。

总之，链动2+1模式是一种非常具有潜力的裂变营销模式。通过合理的设置和落地应用，它可以为实体企
业带来快速的增长和倍增效应
；同时也能激发消费者的积极参与和分享动力。对于想要尝试互联网转型的实体企业来说，不妨从了解
和学习链动2+1模式开始，为自己的业务增长寻找新的突破口！

链动2+1则主要分为2个等级：入门等级“代理”、进阶等级“合伙人”。

总之，从这个品牌屋，加上刚才的营销地图
，我们能清晰地看到，整个品牌体系是什么，有什么样的工具可以去用，方便我们在自己的工作中思考
如何做品牌。

最后，总结一下：品牌是企业重要的资产，它存在于客户心智中，却把握在品牌主手中。

只要做好，且围绕品牌，持续说到做到，以“
能力支撑+品牌推广”，即可推动品牌飞轮，持续向前，让品牌持续创造更高价值。

在新闻资讯领域，不少人可能会听过“链动2+1模式”，但对它的认识仅限于模糊的概念。那么，究竟什
么是“链动2+1模式”呢？

首先，我们要了解什么是“链动”。它
是指借助数字化技术打破传统媒体组织之间的界限，建立协同发展的生态系统
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。而“2+1”则代表了链动2+1模式的组成要素：一是平台，二是内容生产者，另外一个便是受众。

在链动2+1模式中，平台的角色是非常重要的。作为架构师，平台需要将市场分析
、技术运营、大数据分析与行业移动体验进行整合。它也是内容生产者和受众之间的桥梁，能够提高内
容的传播速度和效果。而内容生产者的角色则是创作、生产和发布内容的人或团队。最后，受众则是该
模式的最终服务对象，他们可以通过平台获得最新、最快、更全面的新闻资讯。

详情了解私信小编，获取资料！！！

知识拓展：以下为网络转发内容，如有侵权请联系删除

开发小程序商城
的时间其实受到众多因素的共同影响，比如项目的复杂度、团队的专业水平、工作效率以及资源的分配
等。因此，在谈论开发周期时，我们往往需要根据实际情况进行具体的分析和评估。

对于希望快速上线小程序商城的商家来说，直接购买成熟的商城小程序模板并进行修改调整是一个不错
的选择。这种方式的好处在于，模板已经经过市场验证，功能相对完善，能够大大缩短开发周期。通常
情况下，只需要进行必要的配置和修改调整，一般可以很快就完成上线。这种方式适合那些对商城功能
有基本需求，同时希望快速投入市场的商家。

然而，如果商家希望打造一款独具特色、完全符合自身业务需求的小程序商城，那么就要选择定制开发
，从基础开始进行商城小程序的开发。这种情况下，开发周期可能会相对较长，一般需要1~3个月的时间
。可能大家会觉得花费的时间太长了，俗话说得好
，好事多磨。开发周期包括了需求分析
、设计、编码、测试以及上线调优等多个环节，肯定要多费功夫，才能保证出品的小程序质量。

而且这期间要与商家深入沟通，明确商城的定位、目标用户、功能需求等，为后续的开发工作提供明确
的指导。根据商家的品牌形象和用
户需求进行定制商城的整体风格、页面布局
、交互设计等
。在将设计转化为实际的小
程序功能后，还要对商城进行全面的功能测试和性能测试
，确保商城的稳定性和用户体验。要做这么多事，时间长点也是合理的。

虽然完全新开发的小程序商城需要较长的时间，但这种方式能够确保商城的功能和性能完全符合商家的
需求，同时也能够为商家带来更好的用户体验和市场竞争力。因此，个人建议有足够的时间和预算的话
，一定要选择定制开发。
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