
直销双轨模式探秘，直销行业迎来新机遇？

产品名称 直销双轨模式探秘，直销行业迎来新机遇？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

直销行业在过去的几十年中经历了巨大的变革，其中最为引人注目的变化之一就是直销双规模式的出现
。这种独特的商业模式结合了线上和线下的营销策略，通过科技软件的支持，为直销行业带来了新的发
展机遇。本文将详细介绍直销双规的原理、优势以及如何利用这种模式取得成功。

直销双规的原理

直销双规，顾名思义，是一种多层次的营销模式，包含线上和线下两个主要的运作轨道。线上轨道

主要通过网络平台进行，如社交媒体、guanfangwangzhan、移动应用等，可以覆盖广泛的受众群体

；而线下轨道则通过面对面的交流和推广进行，能够提供更加直接和个性化的服务。这种模式可以

充分利用线上线下的资源，实现互补和共赢

直销双轨模式是一种多层次的营销模式，结合了线上和线下的营销策略，通过科技软件的支持，为直销
商提供了更多的机会和更大的市场空间。

在双轨制直销中，每个直销商名下只能有两个下级代理，也就是我们说的只能开两条线。

以金字塔举例，顶层是一个人，邀请两个下级代理，

第二层就有两个人，这两个人属于同级，

每人还要再邀请两个人放在第三层。团队经过不断地复制裂变，

每人名下都会有两个市场，对应自己的两个下级直销商。

在直销双轨制模式下，直销商是不可以开第三条线的，如果直销商邀请了第三个人，这个人就要自动往
下滑落补位。



这样一来，既能让分销商扩大薄弱市场，还能帮助市场中相关联的人。

只要这样不断裂变发展下去，就会形成一个销售网络体系，为企业平台建造一条稳定且持续的销售途径
。

在双轨制直销中，推荐奖和层满奖是常见的奖励方式。推荐奖是指直销商邀请新人加入并完成业绩后获
得的奖励；层满奖则是指团队中某一层级达到预定业绩目标后获得的奖励。

在直销双轨制中，每个直销商都有一个左区和右区，他们需要不断地开发新的市场，以扩大自己的业务
。同时，他们还需要帮助他们的下级代理，以促进整个市场的稳定和持续的增长。这种制度的优点是可
以激发每个直销商的积极性和团队协作精神，同时也可以让每个有能力的人都能帮助别人。

在直销双轨制中，每个直销商都需要承担一定的责任和义务。他们需要对自己的下级代理进行培训和指
导，帮助他们提高销售技能和知识。同时，他们还需要积极开发新的市场，以扩大自己的业务。此外，
每个直销商还需要积极参与团队的协作和交流，与其他直销商分享经验和信息。
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