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以下是正文：

    

有一位来自上海的张哥，他经营着扫地机的生意，运用了一套非常棒的模式，成功



实现了年入两百万，他首先将目光放在了c端客户身上，扫地机免费赠送。具体来说

，当顾客购买扫地机时，只需要告知顾客小程序码，就可以领取五百元的优惠券，

这样，价值两千三百元的扫地机只需要支付一千八百元。

支付完成后，顾客还可以获得一张会员卡和四张优惠卡，优惠卡可以分享给其他人

使用。每张优惠卡里都含有五百元的优惠券，当四张优惠卡都被使用后，会员卡才

能被激活。会员卡上有一千七百元的现金可以随时提现。

这样一来，顾客实际上是以免费的方式获得了扫地机，而优惠卡使用后也可以升级

为会员卡，继续参与活动。这样一来，每个会员都可以带来四个新会员，而且新会

员还可以继续拉新会员，形成了一个无限循环的裂变。

此外，张哥还制定了代理制度，只需要支付三万千八百元，就可以成为他家的代理

。并且在一年之内，如果你想要退出，可以用你的代理费减去收益的部分，补足差

额即可退费，没有任何风险。张哥就是靠着这套模式成实现了一年轻松收入两百万

的目标。

    

    ----------------------------------------

    

如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。

【免责协议：文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不
收费推广项目，不做项目私下评估，以上分析不构成任何投资建议。仅作为开发需求者的模式案例参考
作用，如有违/规及侵/权请联系作者删/除！】
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