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产品名称 B 站广告投放注意事项｜B
站用户属性｜哔哩哔哩核心广告代理开户

公司名称 柏众网络科技（广州）有限公司

价格 .00/件

规格参数 B站广告开户:开户｜代运营｜充值
B站广告代运营:开户｜代运营｜充值
B站代理商:开户｜代运营｜充值

公司地址 广州市海珠区新港东路保利世界贸易中心E座

联系电话 13044251623 13044251623

产品详情

在进行B站广告投放时，有几个需要注意的事项。首先，你需要明确你的目标受众是谁，了解他们的特征
和属性。这可以通过人群画像、心理特点和行为偏好来确定。

人群画像是了解用户特征的基础。B站的用户主要是90后和00后，被认为是中国互联网中最年轻的群体。
根据相关数据显示，50%的城市年轻网民以及80%一线城市的中学生和大学生都是B站的用户。

二、选择适合的广告形式——根据目标制定广告策略

在选择广告形式时，需要根据你的目标来制定广告策略。B站提供了多种广告形式，包括原创视频广告、
悬浮广告、信息流广告等。

原创视频广告是一种较为常见的形式，可以通过创意视频来吸引用户注意力。悬浮广告则可以在页面上
方或侧边展示，能够较好地提高曝光率。信息流广告则是以文字、图片等形式融入内容中，更加自然地
与用户接触。

为了达到最佳效果，应根据目标受众和产品特点选择适合的广告形式，并结合创意和内容进行策划。

三、掌握好投放时间——选择合适的时间段和频次



在投放广告时，需要考虑合适的时间段和频次。B站用户主要集中在晚上和周末，这些时间段可能会有更
高的用户活跃度。

同时，投放的频次也需要把握好，不宜过于频繁，以免产生反感情绪。根据产品特点和目标受众的活跃
时间段，制定合理的投放时间和频次计划。

四、监测和优化——持续跟进效果并进行调整

广告投放后，需要及时监测效果并进行优化。可以通过数据统计和用户反馈等手段来评估广告效果，并
根据评估结果进行调整和优化。

根据追踪数据，了解广告的曝光量、点击率以及转化率等指标，并比较不同广告形式和投放时间段的效
果差异。根据评估结果，对广告内容、形式和投放策略进行优化，以提高广告效果。

总之，在B站投放广告前需要明确目标受众，并选择适合的广告形式和投放时间。同时，持续监测和优化
广告效果，不断提升投放效果。

B站用户心理特点：B站用户主要年轻、有活力、有朝气，生活在物质丰富的时代。尽管年轻，但他们个
性独立，思想独特，对内容有更高的要求。

B站用户行为偏好：由于心理特点的影响，B站用户倾向于拒绝与自己审美不一致的内容。

二、理解用户使用场景：了解用户在B站的行为和他们的需求。

用户来到B站是因为喜欢这里的内容和氛围，许多人把B站视为栖息地。

其次，了解用户的内容喜好和厌恶。

B站的核心内容是ACG，包括影视、美食、综艺、搞笑、鬼畜等。了解用户的内容喜好的最佳方法是融
入群体，观察他们每天关注什么，了解受欢迎的UP主以及他们所创作的内容特点。

三、灵活运用各类营销工具

除了购买关键词外，B站还提供了许多其他营销工具。充分利用这些新的玩法和工具可以事半功倍。例如
参与B站的起飞计划，当你发现你的内容流量不错时，务必要投放这一工具。

四、把握内容发布节奏，与UP主共同创作内容



每个平台都有自己的节奏和时间点。B站以内容为主，具有独特的活动话题和节奏感。要抓住这个节拍，
创作畅销视频。由于B站用户分层明显，品牌在与UP主共创内容时，应注意分析UP主的个人营销风格和
用户属性，确保品牌风格与目标消费群体匹配。

五、重视特色数据分析

B站拥有许多独特的数据，例如“三连”。当需要评估内容质量是否达标或超出预期时，应重点分析这些
数据。

随着国货产品热销，B站作为年轻人喜爱的视频平台，成为国货产品的首发宣传地。通过UP主商单、邀
约广告和信息流广告的组合，利用专题落地页聚集UP主，将UP主的创作符合B站调性，既能为广告主吸
引粉丝，又能通过信息流广告提高转化效果。

         

     

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

