
2024年日本国际杂货礼品促销品展（LIFESTYLE WEEK TOKYO）

产品名称 2024年日本国际杂货礼品促销品展（LIFESTYLE
WEEK TOKYO）

公司名称 上海福贸展览服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 上海市金山区亭林镇金展路2229号6号楼541室

联系电话 15729447023 15729447023

产品详情

2024年日本国际杂货礼品促销品展

（LIFESTYLE WEEK TOKYO）

春季时间：2024年3月13-15日（春季）；

春季展馆：东京有明国际展览中心TBS

夏季时间：2024年7月03-05日（夏季）

夏季展馆：东京有明国际展览中心TBS

秋季展期：2024年9月25-27日（秋季）

秋季展馆：日本大阪国际展览中心

主办单位：励展博览集团日本株式会社

中国组团：上海福贸展览服务有限公司

2024年的日本国际杂货礼品促销品博览会（LIFESTYLE WEEK TOKYO）将在2024年3月13日至15日和7月3
日至5日分别在东京有明国际展览中心举行。这个展会是日本lingxian的礼品、家居用品、文具、室内设计
用品、厨餐具用品、时尚流行配饰、美容美保用品和婴幼童用品的商务展会。展会不仅展示了丰富的产
品，还为参展商和观众提供了良好的交流机会，是一个专业的B2B贸易展，不向公众提供零售活动。



制定参展策略时，需要考虑多个方面以确保参展成功。以下是一些建议：

明确目标：

确定参展的主要目标，例如品牌推广、寻找新客户、了解市场趋势、建立行业联系等。

设定具体的参展目标，例如希望吸引多少潜在客户，实现多少销售额等。

市场研究：

了解目标市场的需求和趋势。

研究竞争对手在展会上的表现和策略。

展位设计：

设计吸引人的展位，使其在众多参展商中脱颖而出。

展位应充分展示公司品牌和产品特色。

产品展示：

精心挑选参展产品，确保它们能够吸引目标客户群。

考虑展示新产品或特色产品以吸引更多关注。

宣传和推广：

提前通过社交媒体、电子邮件营销等方式宣传参展信息。

在展会上分发宣传册、名片和其他宣传材料。

培训员工：

确保参展员工了解公司的参展目标和策略。

培训员工的产品知识和沟通技巧。



跟进策略：

制定展会后的跟进计划，如发送感谢邮件、电话回访潜在客户等。

收集潜在客户的联系信息，以便展会后进行有效的跟进。

评估和反馈：

展会结束后，评估参展效果，收集员工和客户的反馈。

分析参展数据，如参观者数量、获得的潜在客户数量等，以便改进未来的参展策略。

请根据您公司的具体情况和参展目的，调整上述建议以制定适合您的参展策略。
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