
香港公司开户，避免被银行要求购买理财和保险。

产品名称 香港公司开户，避免被银行要求购买理财和保险
。

公司名称 深圳市启翔信息咨询有限公司

价格 .00/件

规格参数 香港银行开户选择:香港银行开户优势
香港公司开户避免理财保险:香港汇丰银行开户
香港公司开户所需资料和时间:香港公司开户多
久下户

公司地址 深圳市福田区福田街道岗厦社区彩田南路3001号
彩福大厦聚福阁12D

联系电话 15889399660 15889399660

产品详情

一、过港开户容易被银行拒绝的大坑

1.香港银行账户一直是内地商客的香饽饽，想要开拓海外市场，香港银行账户是一个绕不开的话题，特
别是后疫情时代，2023年2月6日，港陆全面通关，苦等三年的内地商客或个人旅客蜂拥前往香港进行办
理银行账户，导致通关后开户量大增，香港银行方面也不得不采取收紧开户政策，将开户的门槛再次提
高，举几个简单的例子：

开户申请人资质低的拒开；

开户公司业务规模小的拒开；

存款要求不达标、不买理财的拒开；

直客拒开，银行工作人员忙的很，没时间和精力直接对接开户资料。

说白了，就是银行业是看菜吃饭的，也会区分贵宾用户和普通用户，由于没有账户管理费，普通用户大
部分就是开个普通卡，但是银行客户精力也不是免费服务的，他们也有业绩考核，会让你做定存或购买
相关理财产品，普通卡对他们来说是没有业绩的，所以一般普通用户会被拒开。

2.银行获利成本高，对用户筛选严格

由于之前公司对公开户没有什么要求，导致香港银行方面开了大量的“僵尸户”，这些“僵尸户”不仅
没有给银行带来利润，反而让银行的管理成本增加。要知道，银行开设一个银行账户成本也不低，所以



银行方面出于利润考虑，通常在为用户开户的时候，会对用户进行非常严格的筛选，尽量避免出现“僵
尸户”。

3.开户资料不全，银行问答模糊

部分用户由于对香港银行开户情况的不熟悉，以为香港银行开户和内地一样拿身份证去银行就能开户了
，在没有进行有效预约的情况下，直接就跑到银行里面想要现场开户，银行需要你出示的开户资料不是
缺这个就是缺那个，有效文件一个都提供不上，申请时间太长导致被银行直接拒绝。

同时，有些用户哪怕是资料准备齐全了，但是由于没有开户经验，也没有人协助，面对银行开户经理询
问跟开户相关的问题，表现得很慌张，回答支支吾吾很久也说不出个所以然来，甚至答非所问，这样被
银行拒绝开户的概率是非常大的！不要盲目跑到银行开户，那样被银行拒开的概率很大，并且若是被银
行拒开了，会在银行留下记录，以后再想开就很难了！不要鲁莽，不要鲁莽，不要鲁莽！重要的事情说
三遍！

4.银行反洗钱行动，对开户用途审核严格

香港政府为了 防止洗黑钱、资金外逃、逃税漏税等违法行为的发生，对香港银行推行了非常严格的监管
制度，要求各大银行必须要严格配合监管，若是没有严格执行，违反相关监管制度，银行将会收到相关
银监会高额的罚款单！所以银行方面对用户的开户用途和资金来源等的审核都是非常严格的。

二、如何提高开户成功率？

实际上，随着香港银行开户难度的逐渐加大，面谈或视频开户这流程的确是需要大家更加注意的：

1.企业经营范围

企业经营范围是银行必须审核的一项内容，在银行咨询企业经营范围时，开户企业应该实事求是表述，
不要夸大词语，只要描述清楚企业具体是经营什么产品和提供什么服务的即可。

2.业务往来国家

这也是银行经理必问的问题，主要审查的目的就是：判断开户企业是否与敏感国家、联合国和美国制裁
的国家、资金高风险国家和地区有经济往来，所接收的汇款是否安全等，因此在准备业务单据和回答问
题时，一定要尽量避免涉及敏感国家和地区。

3.产品或服务真实性

在银行开户的过程中， 银行需要了解企业产品或提供服务的大致情况，以判断企业的风险性，企业如实
回答，简单描述几个产品或主要的服务即可，可以给银行看相关的公司产品的彩图。

4.大陆的经营情况

在银行询问客户在大陆是否有公司、有工厂及员工数量时，只要如实回答即可，不可夸大，切忌谎报。

5.营业额的问题



关于营业额的问题是银行会审核的一项，由于银行是金融机构，所以也有盈利的需求，面对所有申请银
行开户的企业，如果企业风险指数相同，那银行更倾向于营业额较高的企业，大型企业能够给银行创造
更大的获利空间。

6.关于理财产品

一般情况下银行不会强制要求购买理财产品，但不可否认的是购买理财产品在一定程度上有助于提高银
行开户成功率，在银行开户面签的过程中， 可以适当表露一下对于理财产品的兴趣，能够提高好感度。

无论在全球任何地方建立公司，都能在香港开立银行账户，然而众多银行却开始收紧开户业务，大幅提
高审查门槛，面对银行经理的问题，既要根据企业的实际情况，也得结合银行的要求，因此可以启翔商
务，依靠丰富的银行开户经营可以帮助您的企业顺利开通香港账户。
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