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产品详情

国吉祥酒营销新模式，买一送十二活动提高品牌在市场中的占有率

在这个充满变革的时代里，各行各业都在寻求着自己的发展之道。而在酒业这个传统行业中，一个名为
国吉祥的品牌却凭借着其独特的营销模式，成功引起了业内人士的关注。 国吉祥酒，一家以模式创新为
驱动的企业，近期在业内外掀起了一股疯狂的竞争热潮。不同于其他企业通过广告轰炸、大规模渠道铺
设的方式进行市场推广，国吉祥选择了一条更具特色的发展道路——将目光/瞄准了区县级市场的广大消
费者，并在此基础上构建起一套全新的销售体系。 对于很多人来说，“买一送十二”这样的促销活动并
不陌生。然而，当这一概念被引入到酒业时，无疑给这个行业带来了一场革命性的颠覆。国吉祥正是利
用这种激进的销售策略，迅速打开了市场局面，赢得了众多消费者的青睐。而在这背后，则是他们对品
牌建设与营销模式深入挖掘的结果。 首先，从产品角度来看，国吉祥坚持品质为先的原则，严格把控产
品质量关。同时，针对不同地区消费群体的需求特点，有针对性地推出相应的产品线。这样一来，既保
证了产品的核心竞争力，也为后续市场营销打下了坚实基础。 其次，在销售渠道上，国吉祥采取了区别
于一般企业的做法，重点布局区县级市场。这是因为相较于大城市而言，这些地区的消费者更容易接受
新鲜事物，也更愿意尝试新品牌。再加上当地信息传播速度相对较慢，竞争压力相对较小，使得企业在
开拓这片蓝海市场时具备更多优势。 最后，为了让更多的代理商加入到这场盛宴中来，国吉祥还专门设
立了省级企业管理公司制度。此举不仅有助于规范各区域内的销售行为，保障各级别代理权益；同时也
让整个销售网络更加扁平化，减少了中间环节过多导致的信息传递延误问题。

国吉祥酒的营销模式受到了业内人士关注——号称模式创新的国吉祥酒，在业内开启了疯狂竞销模式，
用看似不计成本的“买1瓶送12瓶”营销手段，来完成品牌方自诩的“C端爆破”，实现所谓的差异化营
销。

虽然在酒行业，大家对国吉祥“买1送12”的做法却褒贬不一，但是国吉祥酒的市场得以迅速扩张。



国吉祥办“买一送十二”的活动，拓展品牌与营销模式的深度，深挖品牌的发展路径，强势布局品牌全
国化。“买一送十二”即买1瓶酒，消费者就可以在一年中的每个月持续性地得到相应的产品，而且买得
多，送得多。

这一模式是国吉祥让出了自身的利润空间，为渠道商和消费者赋能。该模式的实施，有利于为经销商解
决高库存的难题；也为大众消费者提供了以更合理的价格买到更优质好酒的机会。

模式起底，如何解读？

据平台推广资料介绍，国吉祥目前接收5亿消费用户；

由终端销售商家将国吉祥产品销售给5亿消费者，接收2844000个终端消费商家；

由区县代理经销商在其辖区内招募2844000个终端消费商，接收2844个区县代理经销商；

由省级企业管理公司在其辖区内招募2844个区县代理经销商，接收34个省级企业管理有限公司；

由品牌销售运用中心全国建立34个全资子公司，构成省级企业管理有限公司；

最终由黔国/酒业集团作为金字塔尖，太阳线波及全国市场乃至消费者。

接下来我们来了解一下终端消费商、区县级代理经销商、省级企业管理公司的达成条件以及可获得的收
益。

终端消费商：

拥有线下经营门店，并且有营业执照，购买过平台任意品牌商品，即可申请成为终端消费商。

成为终端消费商后可获得宣传推广权利，每出售一瓶酒水，可获得70-120元不等的销售营销费用返款；
销售产品后，每个月赠送一瓶都可获得18-35元不等的赠送营销费用返款，可连续享受12个月，直到赠送
的12瓶酒水全部赠送完毕。

区县级代理经销商：

拥有注册资金100万元以上的独立酒类销售业务法人经营资格，200平方米以上的办公面积和经营场所，
以及200平方米以上的储酒库房，储备资金不低于30万元，有2人以上的合作股东，10人以上的管理和营
销团队，以及2名后台系统管理人员和财务管理员，具有良好的社会资源和政府资源，具有良好的市场拓
展能力，并且首次进货不低于100件。达到以上条件即可申请区县代理经销商。

升级成功后可获得推广权，辖区市场内终端消费商产生实际销售后，可获得营销费用分配，所辖区域终
端消费商每销售一瓶酒，可获得30-60元不等的销售营销费用返款；

此后赠送的12瓶酒每赠送一瓶都可以获得10-20元不等的赠送营销费用奖励，总公司还会给予阶段性激励
政策的奖励。

省级企业管理公司：



省级企业管理公司由品牌销售公司战略管理人（总公司）、发起人、合伙人组成。总公司对省级运用公
司参股、控股，但不参与分红，必须具有一票否决权和67％股东投票权，发起人投资30万元认购资金（
地区不同，认购资金也不同，按照比例出资控股21％），合伙人可设立10个，10人投资100万元认购资金
，认购45％的股权，成为该公司的合伙经营人和服务管理者。

省级企业管理公司成立后，可获得推广权，可招募所辖区域内市级代理经销商（市级代理经销商也需要
有办公场所），省级企业管理公司所辖区市场内产品每销售一瓶酒，可获得3元的销售营销费用返款，每
赠送一瓶酒，还可以获得3元的赠送营销费用奖励，以及公司股权释放所产生的价值奖励，股权溢价所产
生的价值奖励。

买一送十二机制

目前该平台销售两种品牌酒水，分别是“国吉祥”、“云汉春”，价格分别是298元/瓶、398元/瓶、698
元/瓶，全部施行买1送12政策，实际每瓶酒水价格从22.5元--53.7元不等。

终端消费商收益分析如下图：

注明：小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不收费推广项目，不做项目私下评
估，玩家勿扰，以上分析不构成任何投资建议。

总的来说，国吉祥酒之所以能够在短时间内取得显著成果，得益于他们在把握市场需求的前提下，通过
对自身资源合理配置以及运营方式的大胆改革。他们的成功经验为我们提供了一个很好的借鉴样本，值
得业界同仁们认真学习研究。 当然，任何一种商业模式都不可能一蹴而就。在未来发展中，我们期待国
吉祥继续秉承初心，坚守品质底线，持续优化升级自身的营销体系。只有这样，才能真正实现长久稳健
的成长，成为行业里的佼佼者。
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