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融合旅游与数字资产：蚁丛旅游的卷轴模式解析与启示？   软件开发服务，微三云麦超讲解

前文引言：

微三云大企业采购供应链业务致力于为企业提供互联网采购整体解决方案，帮助企业实现采购全流程数
字化、可视化，打造大数据驱动的
供应链协同网络，是目前众多大型企业建立阳光高效的互联网采购管理系统的shouxuan。
微三云自主研发电商应用云平台，并创新开发有思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，元宇宙 NFT 交易系统，NFT 营销会员制 系统，NFG 电商系统，元宇宙 NFT 交易系统，元宇
宙企业营销系统，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、推三返一系统，共享购
嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统，消费返利模式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模
式、广告电商模式等应用模式，系统性能非常值得推荐。
就像你把所有造车的方向盘发动机座椅中控台等功能列出来给别人造车，别人最多只是造出来一辆 QQ
底盘的车，不可能给你一台宝马底盘 的车，等你把宝马的发动机装上去，开到 150
的车速，车就散架了。。

今天小编给大家分享蚁丛卷轴模式的玩法及系统定制案例，想要搭建的可以联系微三云麦超；

蚁丛卷轴模式定制+电商模式设计+技术服务



卷轴模式是什么意思？

卷轴模式是一种通过完成任务来获取积分，并从中获得收益的投资者模式。平台上的新注册用户将获赠
一定数量的积分，随后可以用这些积分来兑换任务。在完成任务后，就可以获得更多的积分，可以用这
些积分继续投资或兑换现实物品。卷轴模式的核心在于,通过完成任务和达成共识来tisheng积分的价值,从
而吸引更多的用户参与。

2024年蚁丛旅游这一创新的卷轴模式项目，它正引领着旅游业与数字经济相结合的新潮流。蚁丛旅游以
其独特的商业模式吸引了广大用户的关注和参与。跟随小编了解其更多运营逻辑与落地方案吧！

卷轴模式是一种投资与收益机制，它以完成特定任务为基础，通过积累和运用积分来实现经济价值。以
下是对卷轴模式概念的详细解释：

基本概念： 卷轴模式的核心特点是用户通过参与平台设定的任务，如观看广告、分享内容、参与互动
等，来赚取积分。新加入平台的用户通常会被赠予初始积分作为启动资金。这些积分随后被用来兑换不
同等级或类型的“任务包”，每个任务包代表一组待完成的任务。完成任务后，用户不仅能够回收投入
的积分，还能额外获得一定比例的积分奖励。

增值逻辑： 卷轴模式的关键在于通过用户群体的广泛参与和任务完成的共识效应来提升积分的价值。
随着越来越多的用户加入并积极完成任务，平台内的积分流通增加，需求上升，理论上可能导致积分价
格的上涨。此外，平台可能会设置积分总量上限或采用销毁机制来kongzhi供应，进一步强化积分的稀缺
性和潜在价值。

收益途径： 用户通过卷轴模式获取收益的方式主要有：

积分增值：随着积分价值的增长，用户持有的积分本身即可带来账面收益。

任务奖励：完成任务后，用户不仅能收回投资积分，还能赚取额外积分奖励。

推广分红：邀请新用户注册或推广平台活动，用户可能获得推荐奖励，包括直接的积分赠送或基于下线
活跃度、任务完成情况的间接收益。

积分兑换：积分可以兑换平台内的商品、服务（如旅游产品、会员权益等），或在特定市场中与其他用
户交易变现。

蚁丛旅游与卷轴模式的应用： 蚁丛旅游作为一家融合了旅游与数字经济特点的平台，采用卷轴模式来
吸引用户参与并实现平台价值增长。用户通过完成蚁丛旅游指定的看广告、分享、互动等任务，积累积
分，这些积分可用于兑换各类旅游产品和服务，如酒店住宿、景区门票、交通票务等，甚至直接在商城
兑换实物商品或进行话费、油卡充值。此外，蚁丛旅游还可能提供积分交易功能，允许用户在内部市场
或通过第三方交易平台将积分转化为现金。

模仿蚁丛旅游的卷轴模式项目特征： 模仿蚁丛旅游的卷轴模式项目通常会保留以下几个核心要素：



商城系统：用户使用积分在商城内兑换商品或服务。

任务包机制：用户购买或兑换不同级别的任务包，通过完成包内任务赚取积分。

活跃度系统：用户活跃度可能影响积分获取速度、任务奖励或推广效果。

广告观看功能：用户通过观看广告来完成部分任务，获得积分奖励

整体概述：模仿蚁丛卷轴看广告任务包模式，保留商城+任务包+活跃度+看广告等功能开发参考APP：旅
游联盟链

开发需求：第一部分：首页

只保留商城商城（有各大商品信息）。其它不要，合作商家，景区，话费充值，旅游线路，酒店，出行
，直播，短视频等板块功能都不要，如下图：

2. 我的，个人中心页面

剔除文版通，门票转交易所，靓号广场，联盟链APP，凭证码，新闻资讯等相关板块，保留其他核心板
块需要用到：

1.实名认证：手动填写，真实名字+身份证号，对接阿里云二要素实名验证鉴权2.显示门票余额及二级页
面

1）温馨提醒规则：内容自定义编辑如：温馨提示

1 最多可得80点活跃度2每天可获得7点活跃度3.完成每日任务得活跃度4.在平台完成对应消费，增加活跃
度5.活跃度规则说明：

2）活跃度（名称自定义）：显示总活跃度，今日获得，每日活扥，推荐好友获得数量每日活跃任务：仅
保留观看广告视频（跳转观看视频，视频观看倒计时等）和推荐好友注册获得活跃值（跳转注册二维码
推广）

当前余额：余额详情变动明细（名称自定义），今日获得今日任务得今日贡献得任务待返还可转赠数仓
库信息：仓库数，转入转出仓库消费积分：余额，积分转换，显示1门票=X消费积分3）奖励中心：任务
大厅



1.提醒完成实名认证方可做任务2.查看任务奖励，门票任务，进行中的任务，观看广告悬浮按钮（观看后
触发完成任务）3.任务列表：全部是广告任务，其他游戏任务，商城任务，出行任务都不要

 要五个级别：初级任务，中级任务，高/级任务，精英任务，王/者任务对应不同的兑换需要门票数量
，奖励门票数量，建立周期，兑换奖励按钮，显示进行中任务数量4）转换中心

1.仓库数量，转赠扣除，转入仓库，转出仓库2.好友账号，搜索好友（上下级之间可转）3.转赠数，全部
赠送，总扣除，显示本次转赠收取x%服务费，确认转赠，转赠规则说明自定义编辑5）邀请好友：触发
完成任务奖励活跃值

6）服务设置1.设置中心：APP上线相关功能，注册账号，退出登录2.在线客服3.分享二维码其他规则：

1、推荐加成

直推收益为直推粉丝任务包的6%,按任务包周期每天释放。

2.、任务包介绍

 初级任务，中级任务，高/级任务，精英任务，王/者任务对应不同的兑换需要门票数量，奖励门票数
量，任务周期，兑换奖励按钮，同时拥有上限个数3、积分商城;显示需要积分数和门票数量预估（1门票
=X积分），消费积分分成比例设置（分享奖励积分数）消费积分只能通过门票转换获得。

 

蚁丛模式应用举例：一城好物APP一城好物，3条线，蚁丛模式。

 

厦门17年老牌上市企业国傲科技上市公司（股票代码：870843）主体运营项目，日活，免认证费。

 

 蚁丛模式，16个小任务包永/不减产，零撸大福利！

 

一、新人玩法介绍

1、新用户注册实名认证赠送10张购物券的新手任务包

每天观看5个激励视频任务获取购物券

按照30天释放完成,每天获得0.4张购物券

 



2、推荐加成

直推收益为直推粉丝任务包的6%,按任务包周期每天释放。

 

二、任务包介绍

①号任务包

10购物券、0.05个贡献值、周期内产值10+2、同时拥有上限16个、周期30天、重复置换不增加天数

②号任务包

100购物券、0.5个贡献值、周期内产值100+20、同时拥有上限8个、周期35天、重复置换增加1天

③号任务包

1000购物券、5个贡献值、周期内产值1000+200、同时拥有上限4个、周期40天、重复置换增加2天

④号任务包

5000购物券、25个贡献值、周期内产值5000+1000、同时拥有上限2个、周期45天、重复置换增加3天

⑤号任务包

10000购物券、50个贡献值、周期内产值10000+2000、同时拥有上限1个、周期50天、重复置换增加4天

⑥号任务包

50000购物券、250个贡献值、周期内产值50000+10000、同时拥有上限1个、周期55天、重复置换增加5天

备注:自己兑换任务包按1:1增加活跃度，直推兑换任务包按50%增加活跃度。
奖励的任务包不受上限限制

 

三、活跃度获取方法及你作用

1、自己看视频广告增加80活跃度

2、分享一个会员完成看视频任务获得50活跃度，
没有完成看视频任务扣回前面增加的50活跃度，再完成再加回50活跃度;

3、自己兑换任务包按1:1增加活跃度;

4、直推会员兑换任务包按50%增加活跃度。

 

100活跃度才可以转赠，手续费50%;  500活跃度手续费35%;



2000活跃度手续费28%;

5000活跃度手续费25%

 

四、贡献值获取方法

1、分享一个有效会员增加0.05贡献值，有效会员是指完成看视频任务就有贡献值，
没有完成任务就没有贡献值;

2、在商城累积消费每100元增加0.05贡献值;  

3、在商城累积消费每100积分增加0.05贡献值;

4、兑换①号任务包增加0.05贡献值;  

兑换②号任务包增加0.5贡献值;

兑换③号任务包增加5贡献值;    

 

 

备注：蚁丛模式相关资料第一部分：蚁丛项目介绍蚁丛2020年9月24日正式上线到至今已经有千万用户，
举办过万人以及6000人级别的游云南项目等。也是轰动整个旅游界，据旅游行业知/名人士透露蚁丛旅游
光一个月广告费收入就2000-3000W，日活用户就好几百万。

据互联网蚁丛旅游推广团队对外宣传：

蚁丛旅游APP于2020年9月24日正式上线，

2021年4月8日注册用户突破一百万

2021年7月2日注册用户突破二百万

2021年9月5日注册用户突破三百万

2021年10月29日注册用户突破四百万

2021年11月29日注册用户突破五百万



2021年12月27日注册用户突破六百万

2022年2月11日注册用户突破七百万

据互联网公开数据称：蚁丛旅游APP目前平台用户量已经突破千万用户大关，并呈持续上涨趋势

第二部分：蚁丛旅游APP商业模式

蚁丛旅游对外宣传平台收入来源：

①旅游二次消费，景区门票、机票、火车票、酒店住宿的返点。

②当平台liuliang足够大的时候，可以嫁接任何资源，比如以后发展的旅行社、电影，都是盈利点，等用
户量到一定程度，就会产生巨变。

③广告收益:就是我们每天看的五个小视频，一条广告5分收益，按目前来算公司每天可得30多W收益，
光这一点就能为公司持续造血，以及手续费销毁来消除泡沫。

 

以下内容来源互联网公开资料获取：

蚁从旅游APP收益模式

蚁丛旅游是深圳深圳游呗旅游公司+重庆蚁丛科技联合运营的一款APP，简单来说就是通过APP每天帮助
公司完成3分钟广告任务即可得到奖励积分，积分可以直接在APP内兑换全国各地的景点门票以及酒店住
宿和商品等。

0撸，每天3分钟看5个视频，一年赚8000+，6个账号可赚超过4万元。

 

 

 

1、不投资不推广静态0撸：系统奖励10积分，通过认证后兑换任务，坚持每天完成任务最后得12积分，
再用10积分兑换任务，再得12积分，只要够10积分就兑换任务，以此类推，坚持一年后纯收益近300积分
，价值5000～8000元，一家人都注册一年0撸2-3万！想卖随时可以卖！

2、不投资做推广+0撸：除了上面玩法1之外的收益，邀请身边家人朋友一起做，每注册一人奖励积分0.6
分『价值10元左右』，但是会分30天慢慢释放到账户，如果你邀请的人投资或者再分享给其他人注册加
速蚁丛，你都将得到对应的积分提成。推广的人多满足条件后『直推20人活跃会员』会升级达人，1星达
人每天分红0.7～1积分，2星达人每天分红10积分左右，3、4、5星就更多了！



3、只投资不推广+ 0撸，除了玩法1之外，自己先购买积分投资高/级任务，购买100积分换10个任务包30
天后得120积分，收益20%；积分可以卖也可以继续兑换任务包继续得更多积分！但是建议新人前期不买
，等熟悉项目了再做决定，投资有风险，请理性投资。

4、投资+推广+0撸，自己玩，自己投资，加上分享身边的人一起玩，一起投资。快速升级到2星达人，
月分红直接5000起步，3星达人月分红15000起步，4星和5星达人就更多了。

注册后联系淘咖，进淘咖的专属交流群，推广培训通通有，新人问题我来帮大家解答，只需要你让他注
册后进群即可，后面的一切团队帮你搞定，只要你想做，在淘咖团队就一定能做出结果。

 

 

如图可以看出来：

一星达人月分红在：0.61*30*15=274.5~0.61*30*20=366，也就是275~366元；

达成一星达人只需要你推荐5名活跃用户，然后让每个用户再推荐5个活跃用户，依次复制下去，1-2个星
期即可升级一星达人，不算账户收益，每月分红275~366元！

二星达人月分红在：6.37*30*15=2866.5~6.37*30*20=3822，也就是2867~3822元左右；

三星达人月分红在：18.7*30*15=8415~18.7*30*20=11220，也就是8400~11200元左右；

四星/五星自己计算，分红数量*30天*市场价，分红数量会根据达人数量略有浮动，市场价格也会浮动，
高的时候20+，低的时候13+，但是抵扣门票统一价20元/分。

 

如何才能升级达人：

达人的升级是根据团队贡献值计算的，你团队每有人兑换10积分任务，你的团队贡献值增加0.05；兑换10
0积分任务，你的团队贡献值增加0.5,；以此类推，兑换任务的人越多，任务越高/级，你的团队贡献值就
越大，达标即可升级达人。

达人升级的计算公式如下：

 

  蚁丛旅游凭借其稳健运营和持续优化的服务体系，在短短时间内赢得了市场和用户的广泛认可，已
然成为业界翘楚。每天只需投入片刻时间观看广告，即可轻松获得丰厚的门票奖励，而全程扶持政策及



每日签到奖励更是让每一位参与者感受到贴心关怀与实在收益。不论是享受高品质的旅行体验，还是寻
求一种新型的线上增值途径，蚁丛旅游可以说是值得信/赖的选择。

以上就是蚁丛旅游APP商业模式和情况，资料来源与网络，更多详情，百度搜索微三云麦超，欢迎有需
求有想法的老板咨询了解。

小编介绍：

微三云集团  麦超：

毕业于广东中山大学，微三云信息总经理、微三云资源总监，微三云首席商业模式策划导师

本人在软件开/发和商业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适
的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

公司：微三云集团（旗下子公司：微三云信息/微二云/微三云大数据/鸿云/商二/商六/莞云/莞带/莞链）

公司规模：公司经营已超12年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职开/发技术2
00+人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资质：旗下3家双软认证企业，4家高新技术认证企业，1家专精特精认证企业，自主专利30多项，软著30
0多个

主营各种创新营销模式开/发，支持各种小程序商城，公众号商城，原生app，DAPP功能定制！

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋（负一层电梯直上504麦总办公室）

无论是否合作，我都将是你选购软件的军师和朋友！

百度搜索微三云麦超，了解更多详情，获取联系方式

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

附：

微三云集团 业务范围

我司专业开/发APP/ 公众号 /小程序/链上Dapp分销模式定制

八大主营业务：

【1】为各种平台操盘手快速上线各种热卖分销模型和返利模型平台系统，全部现成源码快至2天上线



特色：800多个创新模式同一底层，数据互通，组合使用千变万化：包含所有热门的运营模式，如消费增
值模式，消费返利模式，链动2+1模式，泰山众筹模式，排队返利模式，广告电商模式，艾/倍生七星创
客模式，永倍达直销分红模式，嗨购模式，乐分享模式，城市酷选模式，推N返一，代言人合伙人模式
，消费盲返模式，卷轴模式，竞拍寄售，拓友模式，绿色通证积分释放模式，循环购模式，双轨对碰模
式，七人拼团模式，永春堂直销模式，hongbao森林模式等等

【2】为电商平台提供合规出入金+税务合规+去泡沫等解决方案

腾讯联盟链NFG数字藏品系统+青岛文交数艺通NFG专版：NFG虚实结合NFT发行+NFG增值模型+合法N
FT交易所，彻底解决平台合法出金、税收合规、平台消泡沫和支付入金问题

【3】为各种传统企业转型新零售，提供各种新零售模式系统或定制开/发

如货架新零售，服务点新零售，门店新零售，云店新零售，智慧新零售，品牌新零售，社群新零售，社
区新零售，S2B2B新零售，S2B2C新零售，微商新零售，社交新零售，直播新零售，短视频新零售，拼团
新零售，盲盒新零售，运费奖励新零售，等等

【4】为各种平台提供自营社交聊天工具+多平台孵化+会员私域流/量运营+流/量变现解决方案

超级App社交钱包多平台运营系统：解决平台微信社群风控，自建安全聊天工具，点对点交易封卡，多
平台会员互通，流/量变现，原生APP上架应用市场等问题

【5】为品牌公司或者供应链公司打造生态运营矩阵

供应链系统源码：API多平台一件上架产品，多平台同一后台一件代发，系统赋能及产品赋能，多厂家入
驻，上游供应链招商，下游电商平台及集采招商等解决方案

【6】为DAPP运营团队提供技术定制+经济模型升级：

 爆火的各类DAPP定制：SWAP+挖/矿+DeFi+各种增值模型+各种分红模型+各种分销返利源码

【7】为AI人工智能创业团队提供各种AI软件工具赋能

各类Ai人工智能系统源码，Ai问答，AI智库助理定制，Ai机器人训练，Ai无人直播，Ai视频智能混剪系
统源码

【8】助力年轻人创业，各种热门赚钱软件开/发

各类抖/音广告赚钱小游戏，微信小程序广告小游戏，穿山甲广告变现游戏app，短剧分销系统，Cps分销
系统

拓展阅读：



微三云提醒：找技术公司开发系统要谨慎，预算不高尽量不要从零开发，可能是您专门找技术公司原生
开发的，但就算你付个几十万费用 原生开发，给你的也只是一个普通投入几万开发的系统底层，其他只
是你要的功能应用，一分钱一分货，他们不可能给你按照几千万的架构来开发，
还把你要的功能开发好，才收你几十万或者几万。 微三云以项目百分百交付为底线，公司从市场到销售
，从售前到咨询顾问，从实施开发到售后运维，各团队坚持以完善的运营，服务好每一家企
业，老客户续签率高达 80%以上。
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