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朋友圈投放广告效果差怎么办？如何提升朋友圈广告效果？

本篇内容将从朋友圈广告投放的3大阶段入手，教你如何提升朋友圈广告效果。

 

一、冷启动期

当目标计划6个转化，双出价计划第二阶段达到4个转化，度过冷启动期。

 冷启动期，如何提升朋友圈广告效果？

不建议多次调整计划（一天不要超过2次），达到赔付等赔付，不满足赔付条件就关
停。

对于冷启动期的计划来说，一般是不建议大家去调整的;当然感觉素材挺好就是跑不
动，可以进行提价操作，适当提价去刺激一下也是OK的。

   提价不管用还是不想放弃怎么办？

可以使用【一键起量】，成功率在50%左右。



当3-5个转化后，账户突然跑不动了，这个时候建议大家尝试一键起量。开“一键起
量”后有两种情况：开了一键起量就有量不开就没有，另一种后期不依靠一键起量
也能跑量，这个主要看你的广告素材了。

需要注意的是：新计划在开一键起量的时候，一定要在有2-3个转化的时候再开。

一键起量起到的只是拔苗助长的作用，冷启动期如何提升朋友圈广告效果，不能只
是依靠一键起量。

 

二、建模期

6-20个计划，这个时候已经开始建模了。

 建模期，如何提升朋友圈广告效果？

每天提价5%，帮助广告抢量建模，出现负面效果，及时回调。

每天提价5%，提升广告竞争力，比如初始出价100，第二天调到105，第三天110.25
，效果不行了，及时调回105，每次调价后观察3个小时，3个小时没问题那就没有问
题，每天提一次就可以了。

  账户好好的，突然连续两天不来转化了，空耗怎么办？

看成本，成本不合适停掉，成本合适可以开通【自动扩量】去搏一搏，前提是转化
不好的词、成本高的定向已经调整过了，还是没有量。

注意：建议有消耗，点击率没有持续降低的开;点击率持续降低，建议不开。

 

三、放量投放期

20个以上的转化。

 放量投放期，如何提升朋友圈广告效果？

每日观察，不必每日提价，计划衰退时可开启自动放量或提价5%- -10%。

放量投放期朋友圈投放广告效果差，主要有两方面原因：



1）创意衰退，是很难去救的，一般收定向;

2）计划生命衰退，可以救，放定向，这个时候用【一键起量】或者【自动扩量】，
主要看广告数据走势。

 

总 结

以上就是如何提升朋友圈广告效果，不同阶段的一些优化方法，大家可以参考。

当遇到朋友圈投放广告效果差的情况时，先看账户整体情况，什么素材好，投放什
么样人群好、什么版本好、什么样式好、什么落地页好⋯⋯

账户整体情况摸透之后，看账户投放怎么样，处于什么阶段，基本就这几种操作：
开关暂停、重跑，提价、降价、自动扩量、一键起量就这些东西，根据账户情况及
数据走势进行操作即可。
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