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产品详情

随着电商行业竞争日益激烈，精准高效的广告投放成为提升品牌曝光度与销售业绩的关键环节。京东作
为国内zhiming电商平台，为商家提供了丰富的广告工具，其中以京准通和京东快车为核心，助力商家实
现精细化运营与效益最大化。本文将深入解析这两款工具的功能特点，并提供详细的实操指南，帮助商
家制定并执行有效的京东店铺广告投放策略。

一、京准通概览与功能解析京准通是京东官方推出的整合性营销平台，集合了多种广告产品和服务，旨
在帮助商家精准定位目标客户，高效利用广告预算，实现从流量获取到转化的全链路营销。其主要功能
包括：

1. 京东快车：按点击付费（CPC）的搜索广告形式，通过设置关键词，使商品在用户搜索时出现在相应
广告位，提高商品曝光率和点击率。

2. 京东直投：依托腾讯社交资源，实现跨平台定向投放，拓展品牌影响力。

3. 京东展位：展示广告模式，覆盖京东首页、频道页、购物车等多种优质位置，以图文或视频形式吸引
潜在消费者。

4. 京东海投：智能自动化投放工具，基于大数据分析自动优化广告投放，简化操作流程。

二、京准通�京东快车实操指南

1. 创建推广计划登录京准通后台，进入“京东快车-
我的投放平台推广”页面，点击【创建投放平台推广】开始创建新的推广计划。依次完成以下步骤：
命名计划：清晰描述推广目的或商品主题，便于后期管理与效果评估。
设定预算：根据营销目标和资金状况设定每日预算金额，确保广告投放的经济合理性。 选择推广类型：
如选择“商品推广”，针对特定商品进行精准推广；选择“店铺推广”，提升整体店铺zhiming度。
设置投放时间：考虑目标受众活跃时段，合理安排广告投放时间段，如高峰期、促销期等。
选择投放设备：确定广告将在哪些设备（如PC端、移动端）展示，依据用户行为数据调整投放比例。



2. 选择关键词与出价 关键词选取：结合商品属性、用户搜索习惯以及竞品分析，挑选高相关性、高转化
潜力的关键词。可使用京准通提供的关键词推荐工具辅助筛选。 出价策略：根据关键词的竞争程度、预
期排名及成本效益比设定出价。可采用基础出价+智能调价的方式，兼顾成本控制与效果优化。

3. 创意制作与优化
创意素材：设计引人注目的商品图片、标题与描述，遵循平台规范，突出商品卖点与优惠信息。 落地页
优化：确保链接至的商品详情页加载速度快、信息完整、购买路径顺畅，提升用户体验与转化率。

4. 监测与调整 数据分析：定期查看广告报表，关注点击率（CTR）、转化率（CVR）、平均点击花费（
CPC）、投入产出比（ROI）等关键指标。
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