
新手做拼多多无货源店铺注意8个细节

产品名称 新手做拼多多无货源店铺注意8个细节

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

新手做拼多多注意8个细节

首先第一个是胡乱编辑链接，像主图跟规格这种乱编辑，权重直接给你调没是非常正常的。如果只是改
标题，修改规格图，一次操作可能会掉个20%的流量。不过强付费的链接影响没那么大，自然流只要链
接一动，可能啥都没有，比如说掉首页资源位这个东西是挽回不了，没办法往回拉，所以轻易不要乱动
。

第二个是涨价，哪怕涨一分钱，在拼多多其实都跟上面那个编辑链接是一个道理，都有可能出任何问题
，付费推广直接出现断流，所以如果你要涨价，前面定价的时候尽量是卖贵一点，再慢慢降下来，也可
以用新客立减优惠价的方式调整。那种先卖便宜点，亏了再慢慢涨的这种想法在拼多多你想都不要想。

第三个是被比价之后很多老板是乱洗规格，因为知道怎么洗规格就天天洗，其实不是的，数据如果不是
降了百分之二三十，其实就没必要洗，忍着。因为一般洗规格会掉50%，所以在这基础的基础上再掉个5
0%，举个例子，本来比价1000单变700单，洗完之后可能剩350单，这种情况还不如不洗，至少还有700单
，而且最近大盘又不太好，这个时候掉了很难拉回来。

第四个，售后的格局打开，只要有一个客户跟你胡搅蛮缠，你和他对着干，最终你要把服务数据再拉回
来，得找N个好的优质的客户。所以如果你的客单价不是很高的情况下，不要太去纠缠，直接赔给他或
者补偿给他。

第五个，服务数据评价做好，有礼金尽量都设置好，评分该拉拉一拉，虽然差评也会得红包，但是有更
多的顾客愿意因为红包而好评。另外消费者服务体验指标一旦低了之后，流量直接断流的都有。所以如
果没有比价的情况下，遇到断流很有可能就是这几个地方的数据飘红。



第六个，消费者负向体验做好。每个商品的说明书尽量做到位，不要让客户老是天天问你怎么安装，另
外尽量不要去欺骗顾客，玩文字游戏，也不要做马扁图，一旦客户不满意，系统就会判定你服务不好，
负向体验天天罚个3块5块的，浪费的都是你的钱。

第七个，三分运营七分选品。新手最常遇到的就是没流量，开车价格出的老高依旧没流量。那得看看自
己的品是不是市场需求款，同行的竞品销量先去了解下。如果整体销量都不行，更何况你的新链接，权
重还低，怎么会有流量。

第八个，一定要学会看大盘。特别要关注行业大盘下滑，在推广工具里面可以看到你的行业类目大盘趋
势，大盘下降的时候不要盲目的去加广告费。本身大盘就差，流量变相变贵了，你再加广告费，流量可
能会回来一点甚至一点都没用，后续广告费还改不回来，一旦你出价降低，流量下滑得更严重。

因此，记住这8个地方，大家作为一个新手一定要知道，不要吃亏了！
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