
第22届私域电商大会 直播带货对接会共创视频号新未来

产品名称 第22届私域电商大会
直播带货对接会共创视频号新未来

公司名称 沸点会展（广州）有限公司

价格 .00/个

规格参数 参展商:600+
开幕时间:2024.6.3
闭幕时间:2024.6.4

公司地址 广州市海珠区琶洲大道东8号811-812室（仅限办
公）

联系电话  15507524458

产品详情

视频号选品会是指在视频号平台上进行的选品活动。选品会的目的是为了推广视频号内容创作者的内容
，吸引更多观众，提升视频号的影响力和曝光度。在选品会中，视频号平台会根据内容创作者的创作特
点、观众需求等因素，精选一些内容进行展示和推广。同时，内容创作者也可以参与选品会活动，通过
内容获得更多曝光机会，提升影响力和粉丝数量。私域团长大会是一种新型的线下活动，其特点包括以
下几点：1. 私域经济聚焦：私域团长大会的核心主题是私域经济，旨在分享和探讨私域流量获取、运
营、等方面的经验和案例。2. 线下交流互动：私域团长大会是线下举办的活动，通过与其他团长面对
面的交流，可以深入了解行业动态、建立人际网络，并且可以进行直接的互动和交流。3. 行业性强：
私域团长大会聚集了众多行业和从业者，分享他们在私域经济领域的知识和经验，为参会者提供具有实
际指导意义的内容。4. 多元化的议程设置：私域团长大会的议程设置通常涵盖私域流量运营、粉丝运
营、社群经营、品牌建设、直播带货等各个方面的内容，以满足不同参会者的需求。5. 实践案例分享
：私域团长大会通常会邀请一些成功的私域团长分享他们的成功经验和实践案例，参会者可以通过借鉴
他们的方法和策略来提升自己的私域经营能力。总的来说，私域团长大会是一个、互动、实践导向的活
动，旨在为私域经济从业者提供学习、交流和成长的机会。选品会是一种集中展示商品和促销的活动形
式。它的特点包括：1. 聚焦特定商品或品牌：选品会通常是为了推广特定的商品或品牌而举办的活动
，参展的商家会将自己的产品集中展示和销售。2. 多家商家参与：选品会通常会邀请多家商家参与，
展示各自的产品。这样一来，消费者可以在同一个地方看到多个品牌的商品，方便实现比较和选择。3.
 促销和折扣：选品会通常会有一定的促销和折扣活动，吸引消费者参与购物。商家会提供一些商品、
赠品或者打折优惠，让消费者能够以更优惠的价格购买到心仪的商品。4. 社交和互动：选品会通常会
吸引很多人的关注和参与，为消费者提供了一个社交和互动的场所。消费者可以和商家、其他消费者进
行交流和互动，分享购物心得和经验。5. 新品发布：有些选品会还会选择发布新品或者限量版商品，
吸引更多的目光和购买欲望。这对于品牌来说是一种宣传和推广的机会，也是消费者发现新产品的机会
。总之，选品会提供了一个集中展示商品和促销的平台，方便消费者选择购买，同时也能够促进商家之
间的交流和合作。私域电商团长大会的特点主要体现在以下几个方面：1.专注于私域电商：该团长大会
的主要目的是为私域电商团长提供一个交流、学习和分享的平台，围绕私域电商的发展趋势、策略和实
操经验进行深度探讨。2.精选嘉宾：大会邀请了行业内一线的私域电商团长、学者和企业家作为演讲嘉



宾，分享他们的成功经验和观点，为参会者提供有价值的思路和指导。3.内容丰富多样：大会涵盖了私
域电商的各个方面，包括私域流量获取、粉丝运营、内容营销、社群运营、产品创新等，参会者可以从
中获取的私域电商知识和技巧。4.互动交流机会多：大会设置了专场演讲、圆桌论坛、分组讨论和交流
洽谈等环节，参会者可以与嘉宾、行业进行深入交流，互相学习、分享经验。5.实操案例分享：大会除
了理论探讨外，还会有一些成功案例的分享，让参会者能够从实际操作中获取借鉴和启发，地应用于自
己的私域电商实践中。总的来说，私域电商团长大会以专注的主题、的嘉宾、丰富的内容和多样的交流
机会为特点，是私域电商从业者进行学习和交流的重要平台。直播+社群团购货源供应链源展览会的特
点是结合了直播和社群团购的模式，以供应链为主题，通过展览会的形式进行展示和交流。其特点主要
包括：1. 直播与展览结合：通过直播平台进行展示和宣传，能够实时呈现展览会的内容和互动交流，
提升参与度和观众体验。2. 社群团购模式：借助社群团购的力量，推广和销售展览会上展示的货源供
应链产品，通过社群用户的参与和分享，促进销售和推广效果。3. 货源供应链为主题：展览会的核心
内容是围绕货源供应链展示和交流，集中展示供应链领域的产品和服务，吸引相关行业和领域的人士参
与。4. 产业链全程展示：从原材料到生产制造、流通到销售，全流程呈现供应链各环节的产品和服务
，以便于与观众进行深入的交流和合作。5. 创新运营模式：采用线上展示和线下交流的形式，通过直
播和社群团购的模式，地满足参与者的需求，提供更便捷的展示和交流环境。以上是直播+社群团购货
源供应链源展览会的特点，通过这种形式可以有效地促进供应链行业的发展和交流。社群团购大会适用
的行业广泛，包括但不限于以下几个方面：1. 零售行业：社群团购可以帮助零售商拓展市场，并且降
低经营成本和库存风险。例如，服装、美妆、食品等领域都可以在社群团购大会中获得销售机会。2. 
农产品行业：社群团购可以直接将生产者与消费者连接起来，帮助农产品实现销售和流通。例如，农产
品、水果、蔬菜、海产品等可以通过社群团购大会直接销售给消费者。3. 小型制造业：社群团购可以
帮助小型制造商提高市场曝光度，并直接接触到潜在客户。例如，家居用品、玩具、手工艺品等品类适
合参与社群团购。4. 生活服务行业：社群团购可以提供各类生活服务，例如美容美发、健身、、家政
等，吸引更多用户参与。5. 旅游行业：社群团购可以通过打折优惠的方式吸引更多用户参与旅游活动
，例如门票、酒店、旅游套餐等产品。总的来说，社群团购大会适用于多个行业，只要有产品或者服务
需要销售，都可以考虑参与社群团购大会。而且随着社交媒体的快速发展，社群团购在未来的发展中将
会更加广泛应用于各个行业。
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