
“云认养”新风口，打破传统养殖模式，创新养殖业新玩法

产品名称 “云认养”新风口，打破传统养殖模式，创新养
殖业新玩法

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

网易“味央”黑猪肉卖出高价，阿里AI智慧养猪，京东推出“跑步鸡”项目������

还有很多的云认养项目，各大平台纷纷推出了“在线领养”的概念，一经推出就吸引了很多的粉丝。由
此可见，“互联网+养殖业”是一个新的风口！
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云认养模式的运作方式

1、养殖场通过云认养平台在线展示养殖场的规模、环境、饲料来源、疫苗接种等信息，让消费者能够全
面了解养殖过程。

2、消费者在云认养平台上选择自己感兴趣的养殖项目，了解不同项目的认养费用和相关权益。

3、消费者支付认养费用后，可以获得养殖场的实时更新信息，并且可以通过平台与养殖场进行沟通交流
。

4、消费者可以通过云认养平台实时了解动物的生长情况，参与养殖过程中的一些活动。

5、当动物成熟销售时，消费者可以选择将动物收购或与其他消费者共享收益。认养者也可以选择兑换其
他养殖项目的权益或者退款。
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“互联网+认养模式”的市场优势

1. 满足消费者个性化需求。

随着人们生活水平的提高和消费观念的转变，消费者对农产品的品质和口感要求越来越高。而“互联网
+认养模式”可以根据消费者的需求和喜好，提供个性化的农产品定制服务，满足消费者的个性化需求
。

2. 提高农产品附加值。

通过认养模式，消费者可以参与到农产品的生产过程中，了解农产品的生长过程和生产环境，增强了消
费者对农产品的认同感和信任度。这种信任感可以转化为对农产品的购买意愿和忠诚度，提高农产品的
附加值。

3. 促进产销对接。

传统的农产品销售模式中，中间环节过多，导致产销对接不畅。而“互联网+认养模式”通过互联网平
台，实现了消费者与农业生产者的直接对接，减少了中间环节，降低了销售成本，提高了产销对接的效
率。

4. 拓展销售渠道。

通过互联网平台，农业生产者可以将农产品销售到全国各地甚至海外市场，拓展了销售渠道，提高了农
产品的zhiming度和影响力。
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云认养强社交属性——广泛传播

“互联网+认养模式”还具有较强的社交属性，有助于增强消费者之间的互动和联系。消费者可以通过
线上平台分享自己的认养经验和产品收获，与其他消费者交流互动，形成一定的社交圈子。

综上所述，“互联网+认养模式”以其高度的透明度、满足消费者健康需求、为传统农业注入新活力以
及社交化消费等优势，迅速在市场上崭露头角。
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