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产品详情

门店定位导航与配送服务：O2O多门店系统的核心功能解析  
系统源码+电商运营+技术服务，微三云软件开发服务

前文引言：

签合同时必须了解清楚售后服务的范围、权利和义务，写进合同里。 电商平台 DTC 转型落地，关键一
步是在于如何把沉淀的“宏观数据”转为执行层面的“微观决策”。直白一点就是怎么利用 DTC
大数据指导和改 进商品企划？是增加
SKU,还是删减？是增加功能，还是优化设计？再结合运营，如何通过 DTC 的数据洞察，为一线导购生成
一个提高客户复购和 留存的有效决策？这也是微三云在研发数字化系统应用时着重考虑的事情。

020卖货系统怎么做？

当前线下门店承担的成本越来越高，流量也越来越少，很多门店开始线上转型，如何打造智慧化新零售
门店呢？如何掌握大数据流量分析，从而强化门店的竞争力呢？如何选择一套适合自己的企业平台型门
店系统呢？同时，许多人都能感受到实体店铺的生意非常难做，能保本或者小赚都是比较不错的，那为
什么实体店铺的生意会这么难做呢？有以下几点

原因：



1.竞争大

举个例子，你在某个小区楼下开了一家生活超市，你会发现，周围200米左右就有一家几乎一模一样的超
市，产品价格也几乎一样，内卷非常严重。

2.租金高

经营实体店铺，zui重要的因素就是选址，好的位置往往可以带来不错的流量，但是好位置租金可不便宜
，在当前经济环境不太好的情况下，很容易造成亏损。

3.流量低

流量低有几个重要的原因，一是互联网冲击比较大，各种电商购物平台带走了很大的流量；二是竞争激
烈，内卷严重，如第、一点分析到的一样；三是受疫情的影响，很多店铺无法经营，客户也减少了聚集
。

 

本公司专注开、发数字化新零售商城系统，帮助企业搭建自己的私域流量平台，可通过云平台+多门店
系统+小程序直播+微三云视频号源码系统推广自己的门店系统。

多门店系统有哪些功能？

1  多门店管理：平台可分配子后台给到每个商家，商家拥有独立的后台管理系统，可管理上架产品，
可处理订单发货，可查看财务明细，可查看用户信息。

2  门店预约系统：用户可在线预约门店功能，可查看门店店铺介绍，门店产品，门店评论，门店位置
等，从而选择门店，预约时间和商品。

3  门店定位导航：系统可精准定位用户的位置，从而推送附近的店铺，让用户地图导航到门店消费。

4  门店配送方式：配送方式有2种，1）门店自提，2）快递配送，实现线上线下O2O转型。

5  门店核销功能：用户购买了门店产品，会产生一个核销码，然后到指定的线下门店进行兑换，门店
通过扫一扫即可完成核销，简单又方便

6  门店营销活动：门店系统可结合拼团，秒杀，优惠券，积分商城，满减，会员折扣，刮刮卡，大转
盘等营销活动拓客引流。

如何让店铺保持竞争力呢？我认为可以转型互联网店铺，

互联网店铺的意思是，把线下经营的业务搬到线上，它的好处是只需要一个小程序即可搞定，0租金，无
其他成本，不影响原有的经营方式，但是却能够将店铺的效益zui大化。具体的运作方式也非常简单，有
两点。



1.购物省钱

用户只需要扫码进入小程序，所有的产品可以享受7-9折的优惠，这对原本就是需要在本超市购物的用户
而言，为什么不选择这样的优惠呢，所以用户很容易就可以转换到线上。

2.分享挣钱

只要完成两个任务即可享受店铺的提成，一是完成5个分享，二是完成每月5笔消费。完成这两个任务，
其实帮店铺起到了裂变引流、锁定消费的作用。同时，也帮用户建立起了自己的圈层流量，如图所示。

完成第、一个圈层，产生5笔订单

完成第二个圈层，产生25笔订单

完成第三个圈层，产生125笔订单

完成第、一个圈层，产生625笔订单

完成第、一个圈层，产生3125笔订单

假设每笔订单平均有2元提成，则分享的用户可以得到7810的月度提成，对一个普通的用户来说，这是一
个非常不错的补贴。

总的来说，这种引流的方法非常简单，用户只需完成5个分享后正常的消费即可，而且消费时还有折扣优
惠，不仅自己消费省钱了，还通过这种圈层流量的方式获得了不错的补贴。对店铺来说，做到了薄利多
销，为店铺带来了更多的利润和附加价值，让店铺更强的竞争力，有更大的发展未来。

声明：文章内容不构成任何投资等建议，素材来源于网络，如有侵权请联系删除。

3.消费120%返利：用户消费即送120%的积分，积分通过每日完成平台10个广告视频观看任务，即可获得
积分释放为现金，到手2-3元，直到积分释放完，每次消费均可增加积分额度，每次完成任务扣减积分额
度，这样保证每一个用户都能免费消费还赚钱，还不用平台出钱，积分释放补贴均由第三方广告联盟商
家的广告主支付，同分享推广人还能获得下级积分释放的金额的提成补贴，实现平台、用户、推广者、
广告主、广告联盟公司五方获益

 模式详情请咨询小编微三云麦超获取

微三云020多门店系统亮点：

【一】O2O多门店多管理员管理

商家可以设置多个门店，每个门店可以设置单独的管理员、营业时间，商家可以统筹掌握各个门店的订



单、营收、库存等信息。

【二】门店权限划分

可以设置多个管理员来管理不同门店的各种数据，包括商品管理、库存管理、订单管理、分销批发对账
等。

【三】同城物流配送功能

系统可根据“门店离顾客距离”和“门店是否有货”两个指标，把订单自动分包到门店，自动分配配送
员，让顾客在手机上可以实时查看配送员所在位置，提高同城配送效率及提升用户购物体验。

【四】线上线下融合

商家即可以通过线上店铺在线销售，也可以通过我们线下的进销存和收银平台线下销售，线上线下数据
完全融合。

【五】财务会员管理

每个门店都有独立的财务管理、会员体系并且可以实现线下销售收银，实现各种数据的线上线下融合。

【六】库存管理

总部可以统一进货，然后把商品分配到各个门店，实现统一的库存管理，库存报警等功能。

【七】LBS体系

通过设置各个门店的经纬度和位置距离的自动分析给顾客提供高效的线上到线下服务，包括到店消费、
到店自提等。

【八】预约等多形式消费模型

支持普通商品销售、预约服务、赠送朋友、指定时间送货等多种消费模型，支持各个行业的O2O线上消
费需求。

总结：微三云科技专注商业模式落地方案的搭建，软件系统的开、发，自建5000万的云平台底层系统，3
0万商家案例的共同选择，如果你想搭建属于自己的020多门店系统，欢迎咨询，

 

 拓展阅读：

 微三云介绍：微三云经过 8 年技术开发+服务 6 万以上客户平台落地经验沉淀，形成了 4+1
五大系统生态（区/块/链/供应链/超级 App/云视 商+电商云平台）。 针对以上品牌企业 DTC 转型面临的
种种困难，微三云结合市场现状和丰富的一线成功案例，从商业模式、组织人才、数字化技术、零售场
景、客户经营、IT 系统等多个维度，深入浅出的分析总结了中国品牌企业 DTC
转型的现状和成功要素，然后系统性的描绘了一张能够指导品牌企 业进行 DTC



转型的战略蓝图。大到集团品牌企业 DTC
转型的战略要点，小到一个零售数字化触点的场景构建，均有具体咨询详细方案。
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