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链动3+1商业模式：玩法与案例深度解析

随着数字化浪潮的推进，商业模式创新成为企业持续发展的重要驱动力。在众多新型商业模式中，链动3
+1模式以其独特的运作方式和高效的资源整合能力，赢得了市场的广泛关注。本文将重点介绍链动3+1
模式的玩法，并通过具体案例进行深度解析。

一、链动3+1模式的玩法

链动3+1模式是一种基于qukuailian技术的商业模式，通过构建一条完整的产业链，实现资源、信息、价
值的共享与流动。该模式的核心在于“3+1”，即三个主要参与方和一个平台。

1. 三个主要参与方

（1）供应商：提供产品或服务，是产业链的上游环节。

（2）分销商：负责将产品或服务推广至市场，是产业链的中游环节。

（3）消费者：购买产品或服务，是产业链的终端环节。

2. 一个平台

平台作为整个链动3+1模式的核心，通过qukuailian技术实现各方之间的信息透明、数据共享和信任建立
。平台不仅提供交易撮合、支付结算等基本功能，还通过智能合约等技术手段，确保各方权益得到保障
。



在链动3+1模式中，各方通过平台实现高效协作，共同推动产业链的发展。供应商可以通过平台了解市场
需求，优化生产；分销商可以利用平台拓展销售渠道，提高销售业绩；消费者则可以在平台上享受更便
捷、更安全的购物体验。

链动3+1商业模式是一种基于用户裂变、快速引流和团队自动裂变的商业模式。其核心玩法主要包括以下
三个步骤：

引入裂变机制：通过设定合理的奖励机制，鼓励用户邀请新用户加入，实现用户数量的快速增长。这不
仅可以迅速扩大用户基数，还可以提升品牌zhiming度和影响力。

打造自动裂变团队：在用户数量达到一定规模后，通过合理的团队组建和激励机制，实现团队的自动裂
变。每个团队都可以独立运作，相互支持，共同推动业务的发展。

整合资源与优势：链动3+1模式强调资源的整合和优势的发挥。通过整合各方资源，实现资源共享和优势
互补，提升整个商业生态的竞争力。

二、全新链动3加1模式的核心特点

用户成为条件：用户在购买1000产品后成为用户，并获得用户推广权限。通过用户推广可以获得提成，
从而激发用户的参与热情。

用户销售提成：用户分享新用户可以获得销售提成，分享越多，获得提成越高。同时，分享的用户也可
以获得相应的销售提成，形成裂变效应。

代理分享奖金：成为代理后，每分享一个新用户都可以获得300服务奖，分享人数不设上限。这使得代理
有更大的动力去拓展市场。

老板奖励：当分享的用户升级为代理时，分享的用户可以获得更高的奖励，从而激励用户更积极地推广
产品。

独创轮动机制：当有四个用户时，会触发轮动机制，七天一轮动。通过大小区轮流拿，保证机制公平，
提升用户体验。

产品复购机制：当获得奖金满3000时，必须复购一千产品后，可继续拿服务奖再买再复购。这有助于提
高用户黏性和复购率。
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